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Mese a fi 
A dolgos hétköznapok 
szürke kis vírugai 


Kr oáNeg damesen 


j, oldal anyeró? 


11. oldal 


Tandemek extrákkal 


Terebélyesek és 
mégis igen túrgék 


súlyosak. 
15. oldal 


MÍTÁSTECHNIKA 


Mennyi 
egy gubit? 


Kvantumszámítógép építésébe fog a 
HP és a MIT (Massachusetts-! Músza. 
KM Egyetem), A 2.5 milió dolláros pro- 
Jekt célja, hogy feltérképezze a jelenle- 
gi számítástechnika technológiák által 
hamarosan elért elméleti és gyakorlati 
határokon túli lehetőségeket. 

Mivel a prócesszorgyártás már lassan 
"az alomi szinten folyik, sokkal tovább 
nem lehet fejleszteni a mostani megol 
dásokat. Az egyik lehetséges kítórési 
Pont a kvantumfizikai törvényszerűség 
felhasználása. 

A számítások elvégzésére felhasznált 
kvantumfizika egység neve a gubit 
(kvantumbit), A klasszikus bite! el 
lentétben a gubit nem csak 0 vagy 1 
lehet, hanem mindkettő egyszerre; ha- 
sonlóképpen a gubájt sem csak egy 
szám léhet 0 és 255 között. hanem 
egyszere mindegyik. Így egyetten 
kvantumbitben sokkal több intormáció 
tárolhaló, és sokkal több művelet hajt- 
ható végre benne. 

Egyetlen számolási művelet például a 
aubájt minden számára megadhatja 
az eredményt: más szóval, egyetlen 
órajel alatt a kvantumszármílógép nem 
"gy, hanem 256 műveletet tudna vég- 
rehajtani. A gond inkább az intormáció 
Kinyerésével van. 

Bármilyen beavatkozás a környezetbe 
— akár ha csak ki akarjuk olvasni a tá- 
tolt intormációt — oly módon betolyá: 
Solja a gubitet, hogy az tisztán kvan 
"tumállapotból vegyes állapotba kerül; 
ebben az állapolában viszont rossz 
eredményeket produkál 

Ezt és több más problémát ís Ki kell 
köszöbölni, mielőtt működő kvantum 
számítógépát léhet építeni; ez pedig 
Móg akár tíz úvig is eltarthat. /DGNS, 
London) 


Mindent 
az informatikáról! 


ha 


Www.szamitastechnika.hu 


MANI 


Az elmúlt négy évben az új gazda. 
ságban dolgozó vállalatok szinte ru- 
tinszerűen többet költöttek marke 
ulajdon be. 


tingre és értékesítésre a 
vételüknél. 

Tizenhat közismert, csak az inter 
neten tevékenykedő vállalat az ada 
taj szerint a ténylegesen befolyt 
bevételnek átlagban 45 százalékát 
fordította marketingoélokra. 1998 el 
ső három negyedévében egyébként 

ég ennél is többet: több mint 100 
százalékot. 


Az elmúlt év utolsó negyedében 


három új gazdi 
Amaza az 
a NextCard - bevé 
százaléknál kisebb hányadát 
dította marketingre és értékesítésre 
a CBS MarketWatch.com, a Salon 
com és az Ask Jeeves viszont még 
mindig több mint 80 százalél 
A nagy állag, az inteme 

többsége. sokkal ket 
ezekre a célokra, mint eg 


igbeli 
merica Online és 
inek már 20 


eszten. 


Augusztus 22-én délben az informa 
tikai kormánybiztosságon felbontot 
ták a kormányzati portál kiépítésére 
jelentkezők. pályázatát; a felbontá: 
Son jelen voltak a pályázatot beadó 
öt konzorcium képviselői is. 

Mint ismeretes, e portál megépi 
tésének tervét Stunpf István kan. 
vellátiaminiszter jelentette be a jú. 
lius 10-i kormányzati informarikai 
napon. s a nem sokkal ezután meg 
jelent tenderfelhívásra kilenc kon 
zorcium jelentkezett. Az Clső for 


duló után a bírálóbizottság öt pályá. 
zótól — a debis IT Services Un 
ware-től, az IBM Magyarorszi 
a Micn arországtól. a Sie. 
menstől és a Selectride-Computer 
től — kért be ajánlatot, s határidőre 


Számos formában könnyítik meg az 
ember életét a webes kapcsa 


ező személyes készülékek 
Ár minél többet használjuk ezeket. 
0 nagyobb betekíi e 
a magánéletünkbe 
Richard. Smith 


lést 


figyel 
a Privacy 


mezt 
Foundation főtochnológusa 


Av 
adatok. jobb 
végfelhasználók, akik boldogan ve: 
szik igénybe az intelligens telefono: 
kat, a vezetéknélküli hálózatokat és 
a digítálistévé-szolgáltatásokat, azt 


lok már figyelnek az 


rzéséte, ám azok a 


[7 Mogalanhoz wszonydo kötségen (szazat) 


dővel korábban, Thornton May, az 
amerikai Computerworld szakértője 


azt jósolja, hogy a Fortune 500-as 
vállalatok három éven belül költ 
ségvetésüknek 20-40 százalékát for 


Tenderhontás 


meg is kapta őket. Ezeknek az aján 
latoknak a tartalmáról semmi nem 
szivárgott ki, s a pénzügyi feltételei 
ről is csak nagyon kevés; mindössze 


annyit lehet tudni, hogy a megvaló: 
sítási költség félmilliárd forint körül 
Ami a portálról elérhető rendsze 
reket illeti, Stumpf István a júliusi 
kormányzati in tikai napon az 
adóbevallást és a földhivatali ügy 
intézést jelölte mog legfőbb célként 
tások megjelené 


és az első szolg; 
sét a jövő év második felére tette 
Az elbírálás következő szakaszá 
ban tárgyalni fognak az 
vőkkel; ezek 
hétig tartanak majd 


ajánlatte 
a tárgyalások néhány 


R.G. 


Veszélyben a 
személyes adatok 


kockáztatják 
lyes 
haszi 


hogy túl sok szemé. 
ják ki. A végfel. 
ú készülékek sokkal szemé 
( tudnak gyűj. 
n tévécsatorná: 


lyesebb információi 
például milyi 
kat néz az előfizető 


, mint amút a 
vállalati rendszerekből be lel 


et sze 


Az. otthoni 


használó r 


rendszerint A az 
információ  kicsikarásának  kifino- 
multabb módszervível, így észrevét 
lenül adja ki az adatokat, (/DGNS 


Washingron) 


tata Auto Cvovakvat Gray 


dítják majd az információtechnoló- 
giai kiadásokra 

May szerint a Me 
Charles Schwab és a 


Vanguard Fi 
nancial már ma is ilyen arányokban 
és távlatokban gondolkodik 
Charlie Féld, a Deli 
Inc, korábbi informatikai 
úgy IT-s 
napjai meg vannak szán 


Air Lim 


Túl sokat 


A Garmer jelentése szerint, 


s gyártók nagy hűhóval reklámos 
zák a csúcskate 


alkalmazás. 


erver-technológiát, s 


módon és te 


túlköltekezett ezen a terület 

A piackutató szerint világmére 
tekben nagyjából ! milliárd dollár 
ral költöttek többet a cégek erre a 


technológiára, és előrejelzések sze 
rint 2003-ig további 2 milliárd dol 
lár értékű szükségtelen befektet 
várható. 


A tűlköltekezés elkerülé 
kében a Gartner azt ajánlja, hc 
aálkalmazásszerver-technológia 
árlása és telepítése előtt a 


vizsgálják meg, n 


ő termékeikben, 
ís, hogy nem jut 


a képesség I. 
ollenőrízzék a: 


hatnak-e hozzá ingyen kínált ter 
mékekben. 

A Gartner felhívja a figyelmet ar 
ra, hogy az alkalmazásszerver-tech. 
J2EE- vel. 
lermékesa: 


ológia nem azonos a 
például a Micros 
ládban nincs J2EE 
rendelkeznek az alkalmazásszerve 
rek funkcionali De a J2EE 
EJB sem azonos, hiszen a 
legtöbb Java-projekt Jáva 


és Java, mégis 


Pages: 
használ, és 


illetve serviet-képességeket 
EJB-L A Gartner 
legdrágább alkalmazás 
szervereket EJB-re tervezik, miköz. 


Költeni tudni kell 


250 FORIN 
16 irányítás. f mcsak a szak 
üzleteket kntizálja, han § 
árlására. Végtére a be 

mulni k 

Bob Kaplan, a Harvard Bus 
zán ideje volna felk iz 


marosan megismétlődik 95 
000 közötti na 
vel kapcsolator 


költenek 


tik, és a 


ázaléka megmarad a 


Szövetség 


Négy biztonsági s 
bejelentette. hogy a 
megösztják egymással a Cod 


Recd-hez hasonló zombi vírusok 


felépítésével és a megfertózöt 
hálózatok viselkedésével kap- 
csolatos. ismereteiket Az Ar 
bor, a McAfee, az Asta és a 
Mazu ezzel kapcsolatban infor 
mális megállapodást kötött. : 
bejelentésűk. szerint ügyfeleik 
már fél év múlva jelentős javu. 
lást tapasztalhatnak  biztonsái 
termékeiknél. A Mszu, az Asta 
és az Arbar azt ismeri, miként 
viselkednek a megfertőzött há: 
lózátok, a McAfoc viszont a vi; 
"us architektúráját és működési 
mechanizmusát kutatja. (Mum. 
kartársaenkról) 


ibink 
simple 


Ismerje meg az Oracle9i tulajdonságait részletesen 
2001. szeptember 6-i rendezvényünkön. Regisztráljon 
a www.oracle.com/hu/zgimeghivo/ honlapon. 

Az esemény támogatója a Compag. 


JVEGISAMÖSESZÁJA ROL AKOKÁSZTU a8 TARTALOM cane 


mewa 3 


TARTALOM A HÉT HÍREI 
24. hogy több különféle - és majmot formázó rotozat at 
eltérő árú - Aibo sobatot hoz. kozzi MDGYS. Tokió; 
Ezer dollár alatú áron hozott. forgaloenta, valamánt elmáza 
forgalomba egy őt megam. más gyártóknak a termék órt KO 
2elcs digitális fényképező- alapvető handver- és szoft 
PIAC gépet a $ony. A Cyber-shot  verspeciiikációjás. Már foly- Egy holland títken 
Változatlan stratégia az EPT-nél DSC-.FTO7  Zeiss-optikával nak a tárgyalások egyes szot. énő azi áliája. bot 
(Mallász Judit) 4. oldalt tendetkezik, ellátták automa-  verfejlesztőkkel az Opca-ft 
Internetszolgáltatók ta vakuval és több más, a vezérlőszottver-sscbítek 
részesedése 4. oldal felhasználó életét megköny-  icencének megvétetéről. ba 
Regionális partnerség 4. oldal PLÓ nyítő funkcióval. A fotókat ez megtörténik. a fejleszők 
Az adatbázis-kezelő csak az alap Három úveg Jameson többféle formátumban (köz saját  vezérlőszoétvert e 
(Révész Gábor) 5. oldal (Váncsa István) 11. oldat tűk TIFF és IPEG) képes cl-  gozhatnak kí a robotokhoz. Content Protecton (HDCP 
Aluptőkét csökkentett a Vodafone tárolni, de alkalmas vidoo- Mindezt azok a fimítések súlyosan eliubázoz egy ta. 
(Révész Gábor) 6. oldal . felvételek készítésére (MPEG.  tenék lehetővé. amelyeket paszizit inforzmankon kértu 
Merevlemez-rekord 6. oldal RDVER HO és MPEG.EX formá- 2000 akióberébem vezcien ti munkával csóállíthatja a 
Újabb forduló 6.oldal ( HÍREK 15. oldal tumban). Memóriakártyája— be a Sony az 1999 májusa HDOP alapkulcsát Ferpson 
Átszervezések 6.oldal ) Tandemek extrákkal 16 megatájtos Memory Stick. óta a pisco0 lévő termékhez. azonban óvakn mem 
A kellő általánosság (Horváth László) 15. oldal — A szabványos minőségű. Fzck között a leglényege- ja közzétenni megállapításai. 
(Schopp Attila) 7. oldal valamint 6 javított minőségű sebb az volt, zza kívülről mert fél. hogy az Egyesüli 
10 ESZE EE RT képet mud tárolni, A készű- nem is látszott; áttervezték a Államokban perbe fogják a 
s TÉNYEK ÉS TRENDEK léket a már nem teljesen belsőt, így egyetlen fekete Dual Millennrum  Cupy 
VEZÉRCIKK Szolgáltatók a számok tükrében amatőr fotósoknak szánja a műanyag dobozba kerüli a nighr Act megsénté 
Mese a felelősségről ] (Zimányi Katalin) 16. oldal Sony. Az öt megapixeles ha- fest és az agyő, vagyo a jos küldés b 
(Trautmann Balázs) 6.oldat tárt idén júniusban a Minot- központi processzor, a m. közőkei b 
új ta lépte át, de annak gépe kö-  mória, a telepek és más lét. ké 4 f" 
A ÚJ GAZDASÁG  ÁSZZGTSTKEN KET ést fszkászágó ezáösök, Eihee tak taáködsi a ijezeaák 
TÁVKÖZLÉS ! HÍREK 17. oldal ma átlagosnak mondható 3.3. csak mintegy függelékként  HDCP készíülékekk 
HÍREK 9.-oldal (Online optimizmus megapixeles digitális fény- csatlakoztak a külsó megha- törhető a HDCP ride 
Készülődik a Motorola a pénzügyi szektorban? képezőgépek ára is közelít tározó lábak, a fejés a farok. gok titkosítása Az 
(Mallász Judit) 9. oldal (Mártonffy Atúla) 17. oldal az 1000 dollárhoz. (/DGNS, Ez a modularitás áll a $ony technológiája a DVI (Digit 
Kis mindenes Internetbank lakossági szemmel San Francisco) robotstratégiájának hi Visual Interface) sínen áth 
(Mallász Judit) 9.oldal ( (Mártonffy Artilaj 17. oldal pontjában: a jövőbeni robo- adó degitálm tartalmat titk 
GPRS-szel és anélkül encelik az Albó tokat a közös központi egy 
(Mallász Judit) 9.oldal ) Pénz, piac, profit 18. oldal Licencelik az Alhót ségre öszászzetegíbse 
Hangsúlyeltolódások Eddig mintegy 100 ezer da- gok különböztetik majd meg megjelen 
(Mallász Judit) 9.oldal ! Előzetes 18. oldal rabot adtak el a Sony digítá- egymástól. Egyforma köny- ban, monit 
Csevegés indul lis robotkutyájából, az Aibó- . nyedséggel lehet majd a ku. dagitálan 
(Mallász Judit) 9. oldal számunk hírdetésel 18. oldal ból; gyártója most azt terve.  tya után malacot vagy kis- ban. ([/DXGNI 


Terratec SoundSystem DMX Xfire 
hangkártya, otthoni célokra ideális 


hangkártya, dígítális kimenettel SZÁMÍTÁSTEGHNIKA 
nline 


A dokkolón keresztül egy 
érintésre bemásolódnak a 
képek a PC-be USB porton 
A dokkoló tölti is az akkut. 


DX-3500 119.992 Ft 2.3 MP felbontás, BMBrCF 
DX-3600 149.592 Ft opt. zoom, hangos videó 


KODAK DIGITÁLIS FÉNYKÉPEZŐGÉP VÁSÁRLÁSAKOR 


S rén 9090 
14 azrt ása, fen 97401 
ea kavarta has 
totangjáz he 


tázatka ún egeret 
[dcorézs 


PIAC 


Változatlan stratégia az EPT-nél 


Nem módosul az Első Pesti Tele 
fontácsaság (EPT) úzketpolinkája; a 
vállalat a jövóben ix a VolP-re, a 
elefonos bér-úgyfélkapcsolani szol 
gáltatásra, valamint az üzleti kom. 
munikációs tanácsadásra Összpoato- 
fi. és a kivközepes vállalatok pit 
át célozza meg — hangsúlyozta a 
korábban a Matávnál, majd a Ma 
gyar Pustánál vezető tisztségeket vi. 


A CoMEUTERNOSLD SZÁMÍTÁSTECHNIKA 


elt tipp az új vezérigazgató 
gy sajlóbeszélgetésen Mint kifej 
ette, a $6 százalékban Matáv-tulaj. 


akormányzai és magánszemélyek 
ajdonában levő EPT-ben az idén 
új időszámítás kezdkődő Iz 
iső olyan év, amelyben a társzság 
k már nincs önálló tárkzfési inf 


astruktúrája Ennek megfelelően a 
2 00 
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A Bell Rescarch Magyar infokom, 
munikációs jelentésének adatai sze- 
tinta hazai 10 fő feletti vállalati 
alopsokaságban a cégek 69 százalé. 
Kának van intemet-hozzáférése köz; 
Ponti telephelyén, A nagyvállalati 
szférában a lefedettség teljes, a kö- 
épvállalatok körében 81 százalék 
míg a kisvállalatok körében közel 
kétharmados (65 százalék). 

A vállalati . intemet-hozzáférési 
Piac 70 százaléka három 
Szolgáltatóé. Az első az Axeléro, ré: 
szesedése 43 százalék (az adatfelvé. 


vezető 


tg 


2001. AUGUSZTUS 


5 an 


Internetszolgáltatók 
részesedése 


tel időpontjában még Matáv Norty; a 
többi megnevezett (legalább 2 szá, 
zalékos részesedésű) ISP-nek össze 
sen nincs ennyi ügyfele. A követ 
kező legnagyobb szolgáltató a PS. 
ner/Elender (14 százalék) és a GTS/ 
Datanet (13 százalék), nagyjából 
azonos ügyfélbázissal, Az intézmé 
nyi ügyfelek számát tekintve mesz 
sze elmarad mögöttük a ParTel/Ey. 
roweb (33 százalék) és a Vivendi 
V-net (2 százalék). míg a többi szol. 
gáltató együttesen birtokolja a piac 


22 százalékát. (Munkatársunktól) 


onális együttműködési megál 
f apodást írt alá a Synetgon és a 
) Compag Computer BDG. GmbH. 
) Ennek keretében a Synergon aktív 


lesz a nuliszaldó. A Clarent átjá ) szerepet vállal a jövőben a Compag 
ar it a Tolia gerincháló ) termékek és -szolgáltatások értéke 
atár 5 VolP-szolgáhatás jú ) stésében. Ez az első alkalom, hogy 
n indult. Az EPT-nek ma 100 a Compag nemcsak egy orszál 
an, s ezi a cég jó kt bel CRM ára az EPT tehát nem vesz el ügyfelet ) hanem egy régióra kiterjedő me 
meny a. az sók alapul. s több mint 10 ügyfélnek ad. a Matávtól, mondta Lipp István. Az ) lupodást kötött üzleti partnerével, A 
tal ke ú y  bérügyfélkapcsolati áltatást. . EPT most Budapestre összponi Synergon 1992 óta a Compag egyik 
ű Az anyavállaluton kívül piack ant később vidéken ! legeredményesebb . magyarországi 
tazás re nem ül vannak megbízásai, de a sdését, ezenkívül a ) partnere. A megállapodás összhang 
koz 4 k későöb zer egyelőre mi tel- mostaninál bővebbé zetetteb- ) ban vas npagnak azzal a stra. 
elföldi távhívás ) kihasználva hé teszi szolgáltatásainak kínálatát. ) tégiai elképzelésével, amely nagy 
s : Az EPT szolgáltatásai nem szerc rugalmasságot és döntési szabadsá 
c elnek az anyavállalat kínálatában, Maltász Judit got biztosít lokális képviselőinek és 


partnerség 


inek 


párti A Synergon, amel, 
a régió egyik legdínamikusabban 
terjeszkedő. informatikai vállalat 
yar piac mellett Cse 
gban, Juga 


viában, Lengyelországban, Ms 
cedóniában, Moldovában, Román. 
ában, Szlovákiában és Szlovéniába 
működik majd Compag:partnerként 

Mint azt a Synergon munkatársai 
tól megtudtuk 
dollárnyi 
kötött szer. 
Windows NT 
sktop, Datacenter é 


a cég évente közel 


egymillió Pluszbevételt 


fh; 


szervizpia 
(Munk 


ícióikat erősíti majd. 


ársunktól) 


Belföldi és Nemzetközi üzleti-kommunikációs adatösszeköttetés 
az AT8T frame-relay hálózatán keresztül. 


www.att.cormyhungary 


telefon: --36 (1) 382-5588. e-mait: framerelayXDatthú 
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COMPUTERWORD-SZÁMÍTÁSTECHBEKA 


Az adatbázis-kezelő csak az alap 


Atotta a Sybase éves technológiai 
ka (ezen a korábban egy- 
te számító — csak adatbá. 
zügkezelőjéről ismert — vállalkozás 
ezetői a mobil technológiákhoz és 
sz intemethez kapcsolódó új szeg- 

tben több mint egy tucat új 
terméket, illetve új programváltoza- 
tor jelentettek be, s ismertették a cég 
középtávú fejlesztési céljait. 


Fejlődés a gazdasági 
lassulás közepette ís 


Az elnök-vezérigazgató elsőként a 
Sybase tavalyi és idei eredményei. 
ról beszélt. A tavalyi pénzügyi év 
a világgazdaság növekedésének las. 
sulása közepette igen magas (961 
millió dolláros) bevétellel zárult; a 
Június 30-val véget ért második n: 
gyedév 232 millió dolláros bevéte- 
lével és 0.24. dolláros részvényen- 
kénti profitjával szintén. jónak te 
kinthető, s ez részarányzút tekintve 
megfelel az ez évi céloknak: a 980 
millió dollár körüli árbevételnek és 
a részvényenként 1.2 dollár körüli 
haszonnak, A cég napi működése is 
biztos lábakon áll, a készpénzkész- 
let a félév végére több mint 360 mil- 
1íó dollár lett. Mindeközben lezárult 
a tavalyi legnagyobb cégvásárlási 
akció, a New Era of Networks át- 
vétele (ennek terméksora főleg az 
integrált portálfejlesztési feladatok - 
hoz ad segítséget); a New Era of 
Network beépült a Sybase szerveze: 
lébe, és ezután mint az e-üzlettel 
foglalkozó üzletág része működik 
tovább, Ezenkívül tavaly a Sybasc 
megjelent a New York-i nagytőzs. 
dén, a NYSE-n; ez a hosszabb távi 
ís fontos lépés elsősorban az egyik 
fő vertikális piacnak tekintett pénz: 
Ugyi szektor szempontjából volt fon. 
tos — magyarázta John Chen a tőzs; 
dei megjelenés célját. 

A stratégiai célok közül John Chen 
legfőképpen a megoldásszálíítói sze- 
rep erősítését hangsúlyozta; mint ki 
fejtette, emini a cég vezetői újabb 
beruházásokra szánták el magukat 
az elektronikus kereskedelmi (nagy 
vállalati portálok) szegmensben, a 
mobil (teljes funkcionalitású, de kis 
helyfoglalású adatbázis-kezelő) és a 
(főleg a távközlési, az egészségügyi 
és a módiapiacnak szánt) vertikális 
megoldások. szegmensében. E bá- 
rom szegmens közül a Sybase ma a 
mobil adatbázis kezelők piacán áll a 
legjobban: a Gartner felmérése sze. 
fint a világpiacon 68 százalékos a 
részesedése; a Sybase-nek bevallott 
célja, hogy ezekben a szegmensek: 
ben az első három között legyen, 
Mindhárom szegmensben erős a nő- 
ekedés: az IDC idei előrejelzése 
Szerint a nagyvállalati portálok tava- 
lyi 4.8 milliárd dolláros piaca a kö; 
"etkező három évben 346 milliárd 
ollárosra nő; a mobilmegoldásak: 
bál adódó tavalyi 137 millió dollf- 
Föstéljes piaci bevétel 200$-re meg; 
Uszereződík; 4 végül — bár ma ez 
Még nem mindenütt látszik — a ban: 
Ki pincnak egyik alapeleme lesz az 
Ántemetes banki portálszegmens, : 
ennek a tavalyi 1 milliárdos forg: 

2005-ig eléri a 6 milliárd dollárt. 

E célok megvalósításáéni a vezer 
16k a vállalat szerkezetét ís módosí 


Tották, s két önálló vállalatot 
hoztak létre a céj bállzaz egyik, 
47 iAnywhere Solutions a mobilmeg- 
Oldásokkal foglalkozik, a másik, a 
Financial Fusion pedig a kiskeres- 
kedelmi és pénzügyi portálokkal, 


Adatbázis-kezelés: 
kommunikáció mindenkivel 


A Sybusc továbbra is nagy erővel 
fejleszti. hagyományos . adatbázin. 
kezelőjét, az Adaptve Server En 
terprise-t; a 12.5-ös változat szep- 
tember elején jelenik meg a piacon, 
Ennek a temékcsaládnak az újdon- 
ságaíról Raj Narhan, a cég Fnter- 
Prisc Solution Divisionjáért felelős 
alelnöke beszélt. A 12.5-ös Adaptive 
Server  Enterprise-változatot több 
mint 700 nagy ügyfél teszteli a vilá- 
gon; ennek megjelentetése után nem 
Sokkal a Sybase kibocsátja 4GL.-es 
fejlesztőeszközének újabb változa: 
tát, a PowerBuilder 8.0-4. Az adat- 
bázis-kezelő. szegmensében is fo. 
lyamatosan nő a bevétel, ha nem 
is kiugró ütemben; évi több mint 
10 százalékkal. Az adatbázis-kezelő 
tavábbfejlesztésben már most ís 
nagy szerepet kap az XML-adaptá- 
ció, mivel a Sybase várakozása sze. 
rint az XML lesz a B2B portálok 
kommunikációs alapeszköze, Az új 
változatnak tehát része lesz az XML 
Server: ez a Java alapokra felépített 
kiszolgáló . ndatbáziselemmé tehet 
bármilyen XML-dökumentumot. Egy 
másik új kívánalomnak, a megsza. 
kítás nélküli üzemeltetésnek a kielé. 
gítésére a Sybase kifejlesztette az 
Autopilotot; ezzel a rendszer futásá- 
nak megszakítása nélkül megváltoz 
tatható az adatbázis-kezelő szinte 
valamennyi paramétere. Az adatbá. 
zis-kezelőben szinte egyedülállóan 
gazdag a replikációs lehetőségek 
tárháza. Az Enterprise Connect ne 


John Chen 


vű eszköz pedig még egy Excel-táb- 
lázat adatait ís feldolgozhatja, bár 
nyilván nem ez a fő cél, hanem 
a nagy adatbázís-kezelőkkel való 
kapcsolattartás. Az Adaptive Sérver 
Enterprise. mindegyik. ilyen nagy 
adatbázis-kezelővel kapcsolatba lép- 
het. s a létrehozott kapcsolat logikai 
fenntartása már a Replication Ser 
ver dolga. A termékcsaládhoz tarto- 
zik még az Adaptíve Server IO, a 


Sybasc adattárház megoldása; rövi- 
tesen ebből is megjelenik az új vál. 

Tozat, Az Adaptive Server IG meg- 
valósításában eltér a folyamatos 
karbantartásra. szánt. adatbázis-for- 
miátuntól, mivel az általa kezelt 
adatbáziskép. index ulapú (és így 
nagy tömegű lekérdezésre optimali- 
zált) logikai másolata az élő adatbá. 

zisnak. A kép a most 10 éves Pow- 
cerBujlderrel lesz kerek; ennek a leg 

újabb (8.0-s) változata a webes fej. 

lesztési igényeket is kielégíti. Az it. 
a konferencián felvázolt tervek sze- 
rint a PowerBuilder következő vál- 
1ozatával már a Microsoft NET ar: 
chítektúrájához való alkalmazást ís 
lehet majd fejleszteni 


Portálok 
egészen nagyoknak is 


A Sybase legfőképpen a nagyválla. 
lati körnek szánja az Enterprisz Por. 
tal megoldást — derült ki Ríck Adam 
alelnök szavaiból. A portálcsomag 
alapja az  Enterprisc Application 
Server (EA. Server), ezt integrációs 
eszközök és üzleti logikát leíró al- 
kalmazások egészítik ki. Az EA 
Server 4.0-s változatát a konferen. 
ciúval egy időben jelentették be; és 
a bejelentésen az új jellemzők közül 
főként a teljes Java 2 kompatibili: 
tást hangsúlyozták. Ez a kiszolgáló 
együttműködik. az. Enterprise Java 
Becans 2.0-s változatával, és Java 
Mcssaging Service API-kat ix tartal. 
maz. A kiszolgálópiac változásai 
nak megfelelően az eddigi Win- 
dows- és Unix-változat mellett met 


jelent a linuxos rendszer ís. Maga a 


portál változatában ez év kö. 
zepétől van a piacon, és egy beje 
lentés szerint a jövő év első felében 
jón a 3.0-s változat — megfelel az 
Összes webes szabványnak meg a 
JEE kívánalmainak. és Java ala 
pú a fejlesztőcszköze, a 
Power]. Tervezőcszkő- 
zével, a PowerDesigner- 
rel UML alapon lehet 
modellezni, Egy felvá- 
sárlással — a New Era of 
Nerworks átvételével - 
a Sybase jó néhány e: 
üzleti integrációs esz. 
köz  bírtokába . jutott. 
Ezek az eszközök mo. 
dulszerűen illeszkednek 
az alaprendszerhez, és 
elsősorban az alaprend. 
szerek webes kíterjesz; 
tését segítik. A külső 
rendszerekhez való kap. 
csolódást több mint 50 
adapter és átjáró szól. 
gálja; az előadásokon a 
pénzügyi és kereskedel 
mi rendszerekhez kap. 
csolódákról volt szó: a 
SWIFT-, az EDI. és az 
XML-adapterről. Tel; 
jesnek tekinthető a nagy 
adatbázis-kezelőkkel és 
vállalatirányítási rendszerekkel kap. 
csolátot teremtő átjárókészlet űi 
ezekét az átjárókat és adaptereket 
egyébként a Sybase a vertikális por- 
tálokban is felhasználja, A Businoss 
Process Management nevű terméket 
most jelentette be a cég, bár ennek 
bizonyos komponensei már. meg- 
voltak. Ennek a háromrétegű ösz- 
köznek az alsó rétegébe kerültek bo 
az ödapterek és átjárók, a középső 


réteg az integrációt szolgálja, s a 
legfelső réteg segítségével írható le 
a partál üzleti logikája. 

Új termék az Express Edition is: 
tartalomkezelő, . megszemélyesítő, 
biztonságiréteg-képző és adminíszt. 
rációs elemeket ad a portál tervezői, 
nek. Bele van foglalva például az 
LDAP Single Sign technológia: ez. 
mint neve is sugallja, lehetőséget ad 


MAGYAR KAPCSOLAT 


a több rendszerbe való ez 
bejelentkezésre. A Sybase t 
azokhoz a cégekhez tartozik. ame- 
lyek teljes rendszert kínálnak nagy 
vállalati webhelyek létrehozására és 
karbantartására. 


Fejlesztések 
ágazati igényekre 


A Sybase a felhasználók kívánat 
maihoz igazodva néhány éve elkez. 
dett. vertikális: portálmegoldásokat 
fejleszteni. A portálok fejlesztésével 
és pincra vítelükkel foglalkozó v- 
business Group helyzetéről Richai 
Moore alelnök tartott előadást. A Sy 
base öt területre dolgozott ki rend. 
szert, négynek — a pénzügyi szek: 
tornak, a telekommunikációnak. az 
egészségügynek és az államigazga. 
tásnak — már korábban. az ötődik- 
nek, a médiavállalkozásoknak szánt 
terméket ítt a konferencián jelentet 
ték be. A pénzügyi szektor igényei. 
nek kielégítésére a Sybase tavaly 
önálló leányvállalatot hozott létre. a 
Financial Fusiont. Ez működésének 
első évében 28 millió dollár bevételt 
szerzett, és több mint 180 felhas 
nálója van, amerikai irodákban mi 
ködik, és egy londoniban, de a Sy 
base valamennyi irodája képvi: 
Az e-Finance nevű pénzügyi portál 
vállalati és lakossági pénzügyek in- 
tézésére ís alkalmas, alapjai szab- 
ványos elemekből állnak, s ennek 
jóvoltából NT-a és többféle Unú- 
xon ís működhet Egyedi tutaj. 
donsága, hogy vezetéknélküli (azaz 
aránylag kis adatátviteli sebességgel 
működő) változatban ís létezik, s 
ebben az alakjában a képernyőtarta 
lom felépítése igazodik u kérdéses 
eszköz adta lehetőségekhez. Üze- 
netkezelő  protokolljai átjárót ad: 
nak. valamennyi. ísmert. megoldás; 
hoz, így a SWIFT mellett bele van 
foglalva a GSTP protókoll is, 

A médinkiszolgálótól néhány éven 


bedül várnak felfutást, hiszen ettől a 
most kibontakozóban levő piactól 
4 szakértők azt várják, hogy 4-5 év 
alan több száz millió dollárosra 56- 
Jön. Itt már csak az a nagy kérdés, 
hogy miképpen lehet egységesen tá 
tolni éx könnyen elérni a struktárá. 
jukban erősen eltérő adathalmaz 
kat (a háng-, a kép- és a mozgótilm, 
állományokat). 


Adatbázisok kicsiknek ís 


A nagyvállalati adati 
sebbé válásával 


sok. mind 
gyre erősebb 


lett az igény, hogy a megfelelő ju 
posultságú felhasználók az össze. 


űjtött adatokat ne csak asztali 
peikról érhessék el, hanem mobil. 
eszközökről ís, sót, módosíthassák 


ís az adatbázis adatait 


Ennek láttán a Sybase megalapi 


totta az tánywhere Solutions nevű 
leányvállalatot: ez a cég foglalkozik 
a szintén iAnywhere-nek 
termékkel. A Sybas 
ebben a szegi 
lanywhere ma több mint 6 milló 
eszközön működik, a felhi 
hatszáznál tőbb alkalmazásból vá. 
logathatnak, és a vállalat üg 
lek száma meghaladja a t 
iAnywhere elfogadott 
tatja a Gartner felmérése: asze 
68 százalékos részesedése v 
ben a szegmensben. 

A Syhuse-t az különbözteti meg 


sikeres 


et. Az 


igát 


vetélytársaktól, hogy más a felf 
§a a fenntartandó kapcsolat módjá. 
ról. Nem a mindig online 
a célja, mivel az egyrészt 
költséges lehet és nem is 
esetben tartható fenn, másrészt nincs 
is mindíg szükség rá. A Sybase úgy 
ítéli meg, hogy az adatok mindi 
érhető állapotban tartása a feladat, 
s egy intelligens replikátoralkaima- 
zásra bízza az ehhez szük 
megoldásnak a 
nyilvános adatátviteli hálózatokban 


állapot 
roppant 
minden 


es fris. 


sítéseket. Ennek 


az tAnywhere Wireless Server a lel 
ke; ez bármely ODBC-kompatibilis 
adatbázissal kapcsolatot teremthet. 
5 a bejelentkező ügyfél (mobilszá. 
mitógép, PDA, mobiltelefon) jelle 
ge szerint más és más megjelenít 

sel küldi át az éppen kért informá 
ciót Zárt hálózatokban (így például 
a 24 gigahertzen működő rendsze 
tekben) a Mobillink nevű kiszol 
gáló látja el ezt a feladatot; ez min. 
den nevezetes mobil operációs rend 
szeren működik, és kezeli a Java 
Virtual Machinc-t használó rendsze 


reket. A MobilLink által kiküldött 
információk bármely — a mobilrend 
szereken működő - böngészővel 


megjeleníthetők, a frissítést pedig a 
kiszolgáló és az ügyféloldal is el: 
indíthatja A vállalati adatokat az 
opcionálisan alkalmazbató 128 bites 
titkosító protokol! védi meg az ille 
téktelenektől. 

Mindezek mellett a kapcsolat min: 
den ponton titkosítható, ehhez a Sy 
base hozzáférést ad az összes is 
met protokollhoz. S ami a lényeget. 
vagyis a mobil adatbázis kezelőt 
leti ennek megalkotásakor a teljes 
ODBC-kompatibilítás mellett a kis 
memóriafoglalás volt a célt a vég 
leges ügyfélalkalmazás ezért csak 
az éppen szükséges elemeket tartal. 
mazza. Az tAnywhere-t használó ügy 
felek különböző szoftverátjárókon 
keresztűl kapcsolódhatnak a nagy 
vállalati rendszerekhez; az átjárók 
közül az SAP rendszerekkel való 
kapcsolanartást szolgáló modul az 
egyik legfontosabb, 


Révész Gábor 
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Minden felhasználó rémképcinek egyik 
legrenmenetesebbje a rendszer-összeomlás 
1a másik a vírus. Az ugyanis az egyenesen 
a vírmafelismerésre és rtásra szakoso- 
docr vállalkozások minden erőfeszítésé- 
mek fütyet hányva köszöni szépen, él, vi 
nat, mindegyre jobban érzi magát. Hoi 
timet a jóvoltából? Mát először és legfő- 
téppen a vírus készítőjének jóvoltából, 
csatkogy a felelősség nem csupán a vi 
rustészítőé. Ma már fejlett, könnyen be- 
rogramok tucat: 


szerezhető vírusvadász 
jat állnak ádázan. vírusra kihegyezve az interneten, különböző maga 
nnok CD.mellékletein és a számítástechnikai szaküzletek polcain. Az 
mál hetek, hónapod visszarérű hírei között mégis figyelemre méltó 
arúnyban szerepelt — sőt ki ze igen került — a Code Red, a SírCam 
elmaradhatatlan számnevek (megfertőzött számító: 
zreih. Pedig ez a néhány .sztárvírus" csupán kis 
A dolgas hétköznapok szűrke vírusai 
sokkal-sokkal tőbb számítógépet fertőznek meg. Szóval, ki ív az oka 


név, és a mellői 
gépek tíz- és szá: 


enneka 
Mi 


daságilag u meglehetősen kártékony jelenségnek 
agyunk. Mi. a felhasználók, a rendszergazdák; persze; a vi 
ette el ís 


v fulóp- szigeteki fatalember vagy kat 


eírásért nagy médiazaj kő: 


sípett 


masz is. de 


Véleményem szerint ugyanis sokszor a rendszergazdák és a fel. 


használók tartoznak nagyobb felelősséggel. E tekintetben éles kű 
lénbséget tennék otthoni és céges számítógép megfertőződése között. 
Ha ugyanis felhasználó kap vírust — mindegy most, hogy 


ci hr állományként, vagy az internetről lesze. 


onukzer 


dett. netán CD-m hazavitt fertőzótt programból — akkor az, mondhat. 
mi. .saját számlás" hits. Et ügyben csak annyit tehetünk, hogy lan 
tadatlamul sziykoljak a viraszrtó program telepítésének és az udatbá. 
15 folvamaztos frusítésémek fondusságát 

A most nyilvánosságor kapott VBS alapú virustámadásotban 
azozhan kérsépbevonhasztiaszal a rendszergazdák a ludasak. Sőt, me 
részelem azt éllítami, hogy a vállatati vírusfertőzések mindig tipikus 
eldúval szolgálnak az mformarikai munkatárvak hanyagságára A 


véres agyanit mem kzrülhet be a rállalan hálózatba. Nincs olyan ok 
tatás. amelyen ezt me igyekeznének a leendő rendszergazdák fejébe 
vrsi A hálózsz vérasmente szgének fenntartásáhor pers:e folyama. 


sze karban kell tartani a tiszolgálókat. le kell fittatni az aperúciós 


erek weben közzéteti - olykor már több hónapas - javításait és 


sit. telepítemi éz kozbgurálni kell a kiszolgálóoldali vírusel; 


írző programodat. : szatadatlanul frissíteni kell az adatbázísukat. 
Legatább ennyire fonton azozmal elenőrizni a beérkezett elektronikus 
leveleket 5 még inkább a hozzájuk csatolr állományokat. mert így a 


ató vérast azoemal meg lehetne fogni 

a felhasználók munkaállomásai felől 
mek szátsége van, mondjuk. küjlékonylemezes 
ragi példát ís monddaméi még jó néhány olyan vál 
meresóben. zhol momelemkési sincsemei jelen átgondolt, fel: 
mál arvédeima eljárások, például a minden számító. 
pre feliet, hálózaton keresztől várún, esetleg naponta frissített vé; 
miellenőrző programok vagy a felhazzmálód képzése Talán hasznos 


De védeni ketl a hálózat 


Vadóban mine 


meghajtára? S. 


osszisztens hólgyer ís felvilágosítani arról. hogy nem elemi 
lénzskstelet zatomztikusan. válogatás nélkül megnyitni az Outlook. 
bazm a levétlet küldöet államányokat 

[/ [ olwue, hogy az issermetszolgáltató is kisebb terhelésnek 
enné d: a maga agyfétszolzálat munkatársat. ha a szerződés meg 
Lussekas egy kis füzetet ís adna az új hálójárónak, : abban felhívná 
ei velmét a vírurvezzély fontosságára és a védei s alapmódszeret 
re. Akkor tatán jóval kevesebb lenne a telefonhívás — az így felszaba. 
duda sávszélezégen meg, mondjuk, imternetet lehetne szolgáltat. § 
ba ekhez még járatma egy szolgáltatói weboldal is, hogy a felhasz. 
nálámat irzyen honn letőltemée az ingyenesen használható vírus: 
raadász programot és azok frizsített vírasadatházítát 

Tanatságképpen arra kéret mindenit, hogy még mielőtt az lame 
retten Vírasirtó családtozjainak szidalmazásába fogna egy-egy -ér- 
vényes vírsztalálatkor" . elmélkedjékt néhány csendes, nyugodr má- 

azon. hogy valóban csak a vírusíró volna felelős? 


Tezutmann Balázs 
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Alaptőkét csökkentett 
a Vodafone 


A cégnevén V.R.A-M. Rt.-nek be. 
jegyzett Vodafone Ötven százalék: 
kal csökkentette alaptőkéjét — 41.8 
milliárd forintról 20.9. milliárd fo- 
rintra —, bejelentése szerint azért, 
hogy leírhassa az elmúlt évben fel: 
halmozódott veszteségét. 

A cég 1999 novemberében indí; 
totta meg szolgáltatását. és (azután, 
hogy a magyar oldalon a Magyar 
Posta kiszállt) 50.1 százalékban a 
Vodafonc/Airtouch a tulajdonosa, 
30 százalékban az Antenna Hungá- 
ria, 19.9 százalékban pedig az RWE 
Telliance. Az Antenna Hungária 


nemrég közzétett idei első féléves 
jelentésében 3 milliárd forint vesz- 
teséget jelentett be a Vodafone tu. 
lajdonlással összefüggésben. 

Ami a Vodafone magyar CSM- 
piaci jelenlétét illeti, előfizetői tábo- 
ra nem gyarapodott gyorsan: műkö- 
désének első évében mintegy 200 
ezer előfizetőre tett szert, s ez idő 
alatt a teljes magyar mobiltelefon. 
pic nagyjából 1,§ millió előfizető. 
vel bővült, A Hírközlési Főfelügye- 
let által havonta közzétett gyors: 
jelentések szerint ez év júniusának 
végén a 3.86 millió mobiltelefon. 


Merevlemez-rekord 


Saját elmondásuk szerint új rekor. 
dot állítottak fel a merevlemezek 
azatsúrűségében a Fujítsu kutatói 
egyetlen négyzethüvelyken 106 gi 
sabitnyi információt zsúfoltak ösz- 
sze. Ezzel jócskán felülmúlják a 
Szagate-et és a Toshibát, amelyek 
27.5. illetve 32.6 gigabites eredmé- 
nyekról számoltak be nemrégiben. 
A Fujítwu kutatói által produkált 
adatsúrúség lehetővé tenné, hogy a 
noteszgépekbe 100 gigabájtot meg- 
haladó kapacitású merevlemeztket 
építsenek 

A technológia lelke egy új adathor: 
dozó anyag; az SF Media két mág- 


neses rétegből áll. ezeket egy ré: 
teg. nem mágneseződő ruténium vá- 
lasztja el egymástól. Javítani kellett 
a merevlemez írófolvasó fején is- en- 
nek két aktív rétege van a jelenleg 
használatos megoldások egy rétegé- 
vel szemben, és a pozicionáláson is 
jelentős mértékben javítottak. 

Külön előnye a Fujítsu technoló. 
giájának, hogy már a jövő év első 
felében. megjelenhet kereskedelmi 
forgalomba kerülő termékekben. Mi 
több, a gyár fejlesztői, az elméleti is: 
meretek birtokában már a 300 giga 
binégyzethűvelykes határ meghó- 
dítására készülnek. [/DGNS, Tokió) 


Ismét elvesztett egy kisebb. ám fon. 
tosnak tűnő ütközetet az igazság. 
úgyi minisztériummal folytatott jogi 
csatározásokban a Microsoft. Ezút- 
tal a washingtoni fellebbviteli bíró. 
ság dómött úgy, hogy nem ad helyt 
a szoftvercég kérelmének. azaz nem 
halasztja el a per újratárgyalását, 
ahol várhatóan új szankciókat szab. 
nak ki azok helyett, amelyeket ere- 
detileg Thomas Penficid Jackson bí 
ró rendelt el. A Microsoft azt kérte, 
hogy mindsddig se kerüljön sor a 
tíngyalásza, amíg a Legfelsébb Bí- 
rúnág sem őöen egy másik fellebbe- 


. 


tés ügyében: ebben az esetben a 
redmondiak a másodfokú bíróság 
nak azt a megállapítását vitatják, 
amely szerint a cég megsértette a 
trósztellenes törvényeket. 

Mint ismeretes, a fellebbviteli b. 
róság felemás ítéletet hozott: egy- 
részt helybenhagyta Jackson ítéle. 
tét. hogy a Microsoft jogellenes mo- 
nopolhatalmat élvez, viszont eltő- 
rölte a kiszabott bűntetést, beleért- 
ve a cég kettéosztását, és megrótta 
Jackson bírót a per folyamán tamú- 
sított magatartásáért. (IDGNS, San 
Francisco) 


előfizetőből vagy 277 ezer tartozott 
a Vodafone táborába, s ez valamivel 
több, mint hétszázalékos részesedés, 

Ha tekintetbe vesszük az ez évben 
eddig elért eredményeket, és ebből 
előreszámoljuk az (v végére vár- 
ható részesedést, akkor azt kapjuk 
eredményül, hogy a cég 350-370 
ezer előfizetőre számíthat, s ez az év 
végére várt 4.5-4,7 millió teljes ma 
gyar előfizetői tábornak nagyjából a 
8 százaléka, 

Ez az arány további hosszú távú 
veszteségeket sejtet, S az még to- 
vább nehezítheti a társaság helyze 
tét, hogy az iskolásoknak — szinte az 
egyetlen szabad piaci szegmensnek 

szánt kínálatban feltűnt a Pannon 
GSM újonnan bevezetett tarifacso- 
magja, 5 az első hónapban körülbe 
1 30 ezer új előfizetőt verbuvált 


R.G. 


Átszervezések 


Kénytelen átszervezésekbe fog- 
ni a Baltimore Technologies, 
miután a biztonsági szoftvere 
ket gyártó cég komoly veszte- 
ségeket produkált az elmúlt 
időszakban. 
Az idei pénzügyi év második 
nem muditált szá- 
mai szerint a 232 millió dol- 
láros. forgalomba 33.42. millió 
dolláros veszteség jut, Az átala: 
kítás részeként a cég elbocsát 


(a londoni tőzsdén továbbra 15 


AE zraeli informatikai Ip 
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Izrael és az informatika — 3. rész 


A kellő általánosság 


ól szóló előző két cikkünkben a szegmens egészéről 
. cégekről, amelyek a maguk eszközeivel hozzájárultak az iparág fejlődéséhez — még nem 


egészéről írtunk, konkrét példák- 


néhány ilyen vállalkozást mutatunk be, s rögtön előrebocsátjuk, hogy a választás 


esetleges; jó . néhány, hasonlóan izgalmas technológiával előrukkoló vállalkozásról írhattunk volna, 


mobilkommunikáció fejlődése 
dcális terepet nyit a helymeg- 
határozáson alapuló szolgálta 
tások elterjedésének, Ehhez a sza- 
bályozó hatóságok is hozzátették a 
magukét: az amerikai Szövetségi 
Kommunikációs Hivatal (FCC) elő- 
ús; hogy 2001 végére az Egyesült 
"valamennyi cellás mobil- 
szolgáltatója 100 méteres pontoxság- 
gal kelt. hogy ismerje előfizetői 65 
százak Pillanatnyi . tartózko- 
dási helyét (főleg azért, hogy a men- 
tóknek könnyebb dolguk legyen egy 
esetleges vészhelyzetben), Az már 
bizonyosnak látszik, hogy a szolgál- 
tatók év végéig nemi jutnak idáig, de 
legalább a fejlesztők ráharaptak a 
dologra... 

Az egyik ílyen fejlesztő cég a Lo- 
catioNet: ez szeretne a helymegha- 
tározáson alapuló  (location-bascd) 
szolgáltatások középpontjába kerúl- 
ni, A piac ugyanis rendkívül szerte- 
ágazó. magyarázza Danny Cohen, 
az üzletfejlesztésért felelős alelnök: 
Vannak rajta alkalmazás- és tarta- 
Jomszolgáltatók, azután térképszol- 
gáltatók, a helymeghatározást kí- 
náló vállalkozások, s végül azok a 
távközlési vagy egyéb szolgáltatók, 
amelyek mindezeket a szolgáltatá- 
Sokat eljuttatják az előfizetőkig, 

Csakhogy ezek az általuk felhasz- 
vált technológiák igen sokfélék le- 
hetnek. Maga a helymeghatározás 
lehet GPS, TOA/EOTD vagy cellás 
alapú, bár ez az utóbbi módszer 
csak nagyjából 100 méteres pontos- 
sággal szolgál, például mutónavigá- 
ciós rendszerekben tehát nem is le- 
het használni, A térképek lehetnek 
Vektorosak,  miszteresek,  topogra- 
fikusak, sőt újabban légi felvételre 
is alapulhatnak. Az előfizetői vég- 
készülékek szintén igen sokfélék le- 
hetnek, a PDA-tól kezdve az autós 
számítógépeken át a harmadik ge- 
nerációs telefonokig. És ekkor még 
nem ix szóltunk az alkalmazások és 
4 tartalom (hírdetések, szaknévsor, 
"mekereskedelem, útinform) zavarba 
€jtő sokféleségéről. 

A LocatioNet olyan platform ké- 
szítésére szánta el magát, amely 
kapcsolatot teremt mindezek között. 
ögyes főleg a mobiltársaságok- 

u a platform átjárói te. 
söptóék összeköttetést a különféle 
Tochnológiákkal, nem kell tehát kü- 
Tön-külön foglalkozni velük. A Lo- 
catioNet fontosnak. tartja, hogy a 
különféle alkalmazások ,egy fedél 
alá" kerüljenek, mert így könnyeb- 
ben felügyelhetők, s (gy zavarják a 
legkevésbé az alapfeladat ellátását: 
A felofonszolgáltatást. A LocatioNet 
Platform kész alkalmazásokat is kí- 
nál a szolgáltatónak, ezenkívül le 

nd arra, hogy a szolgálta- 
16 más szolgáltatásokat ís felvegyen 
a ponfólióba, illetve áz API-k és 
SDK-k segítségével újabbakat írjon. 
A platform összeköthető a mobil: 
Szolgáltató számlázási és ügyfélkap- 
solat-kezelési szoftvereível ís. 

Milyen szolgáltatásokat képzel el 
a LocatioNet? Sokfélét: valamilyen 


Pont megtalálását (hol van a leg- 
"közelebbi ATM, hotci vagy élte: 
rem); autós navigációt és útinfor- 
köxsk barátok, csuládtagok megkere- 

vésék (amelyik barátom van. most 
a közelben?"); mobilkereskedelmet, 
A 3G rendszerek már videofilmek 
letöltését ís lehetővé teszik: egy mű- 
emlék előrt állva megnézhetünk egy 
róla szóló kíisfilmet (Izraelben ez 
már működik), Vállalatoknak ís kí- 
nálhatnak. szolgáltatásokat, például 
autós Hottafelügyeletet és helymeg- 
határozást: a GSM helymeghatú- 
rozó képessége révén a szállítmá- 
nyozó mindíg tudhatja, hogy merre 
Jár a sofór. 

Mindebben persze óhatatlanul fel- 
merül a magánélet védelmének kér- 
dése, Danny Cohen határozottan ál- 
lítja, hogy a mobiltársaságok a fu- 
lajdon érdekükben nem fogják part- 
nercik rekláműzeneteivel bombázni 
előfizetőiket, ha tudják is, hogy mer- 
re jár (mondjuk, ilyesmivel: ,A két- 
saroknyira levő ilyen és ilyen üzlet 
ben hatalmas kedvezményekkel vá- 
sárolhat ezt meg azt"). Az ilyenfajta 
üzenetek csak ahhoz érnek el, aki 
erre előzetesen világos felhatalma- 
zást adott a szolgáltatónak, és ezi 
a felhatalmazást persze bármikor 
vissza lehet vonni, A vállalati alkal- 
mazás pedig beállítható úgy, bogy a 
diszpécser — ha maradunk az iménti 
példánál — csak munkaidőben kö- 
vethesse nyomon a sofőrökeL. 


starhome 


Egy másik cég. a starthome eleve 
erős hátszéllel indulhat a mobiltár- 
saságok kegyeinek elnyeréséén, hi. 
szen a Comverse a tulajdonosa, an- 
nak pedig vagy 300 mobilszolgálta- 
tó ván az ügyfelei között, s ezáltal a 
világ 100 országában mintegy 300 
millió előfizető használ Comverse 
termékekre támaszkodó szolgáltatás 
sokat. A starthome a mobilrend. 
szerek egy egyre súlyosbodó fogya 
tékosságát igyekszik kiküszöbölni: 
némi megszorítással globálisan hasz- 
nálhatók ugyan, de jóformán csak 
az alapszolgáltatások. 

Pedig az idő előrehaladtával egy- 
re több értéknövelő szolgáltatás je- 
lenik meg a mobilvílágban, csak- 
hogy a honos hálózaton kívülről jó- 
formán alig vagy csak bonyolult 
módon használhatók. Itt van például 
a hangposta: a legtőbb szolgáltató 
kínál már rövid hívákódot a gyors 
eléréshez. Külföldről ez már rend- 
szerint nem működik (már csak 
azért sem, mert a hívó felet más há- 
lózatokon át nem lehet azonosítani); 
a rövid hívókód helyett tehát egy 
Hosszú számot kell hívni, azután 
megadni a magunk telefonszámát. 
majd. a PIN-kódot, vagyis három 
számjegy helyett vagy hűszat kel! 
beütni — említett egy nyilvánvaló 
példát Alan Barnea, a starthorne al- 
elnöke. Ugyanez Áll az ügyfélszol- 
álati központ vagy a tudakozószól- 
gálat telefonszámára ís. 

A starthome ezen akar változtat. 


ni TNESZASÉTETT KÉNKát. 
szolgáltatásokat kül- 

fötárót le Éppoly egyszerű legyen 
elérni, vagyis a globális falu" egy- 
szersmind mobil falu" is legyen. A 
m Voltaképpen igen egysze: 
rű; a velük szerződött mobilszolgál: 
tató központjában a telefonrendsze- 
rekhez szorosan kapcsolódó átjárót 
helyeznek el, s a starthome saját 
globális, felügyelt IP-hálózatán ke- 
resztűl egymással és a központi irá- 
nyítóteremmel ís összeköttetik őket. 
A központ egyszerre — és éjjel-nap- 
pal, megszakítás nélkől — felügyeli 
a hálózatot és a szolgáltatásokat. Az 
átjáró. szoftverei központilag fel. 
ügyelhetők, frissíthetők, a mobiltár- 
saságnak tchár telepítés után nincs 
sok dolga a hardverrel: ha új szol- 
fáltatást akár a starthome-tól, a 
Starthomc azt távolról is aktiválhat- 
ja, világosított fel Yoav Kantor, a 
központ vezetője. 

A starthome megoldása a rövid 
számok átfordításán kívül sok más 
szolgáltatást is ad. Például intel 


Yony Kantor 


ligens hívástámogatást: ha valaki, 
mondjuk, elfelejti a hívószám elé 
beírni a távhívókódot. akkor a rend- 
szer automatikusan érzékeli, hogy 
egy, ebben a hálózatban érvénytelen 
számról van szó, és a honos hálózat 
alapján kiegészítheti ezt a számot a 
megfelelő távhívószámmal. Az sdat- 
szolgáltatások terén a cég igyek- 
szik megkönnyíteni a WAP-baran- 
golást; erre más még nem kínált jó 
megoldást. Az előfizető persze csak 
akkor élvezheti az összes ilyen szol- 
gáltatást, ha a honos szolgáltatója 
és e szolgáltató roamingpartaere ís 
használja a sinrshomc ez irányú 
szolgáltatásait. (Ma a cégnek már 
vagy 30 partnere van, köztük több 
országban is jolen lévő társaságok, 
például a Vodafone.) Vannak azon- 
ban olyan elemek ix, amelyeknek a 
működéséhez elég, ha a meglátoga- 
tott országbeli szolgáltató partnere 
az izraeli cégnek: ilyen elem pél- 
ául a rövid hívászámok feloldása — 
hívófél-azanosítás nélkül. 


A. starthome-nak van egy másik 
érdekes kezdeményezése is: a World 
Wide Number, vagyis a globális te. 

lefonszám. Ezt elsősorban a sok or. 

szágban jelen levő cégeknek kínál. 

ják, leginkább olyanoknak, amelyek 
főként a turizmuból élnek — pé. 

dául hotelláncoknak, autókölcsön 

zőknek,  hítelkártya-társaságoknak 
€s másoknak. A sokat utazók egy 
idegen országba érkezvén gyakran 
kerülnek abba a helyzetbe, hogy 
használnák az ilyen cégek szolgálta- 
tásait, de nem istnerik a helyi tele. 

fonszámát, a helyi tudakozóval meg 
— a nyelvet nem ismervén — nem 
sokra mennének, azaz csak nagyon 
viszontagságosan érik utol a kisze- 
melt társaságot. Erre ad megoldást a 
globális szám: a cég kíválaszt egy 
3-6 betűből álló nevet, és annak nu. 
merikus megfelelője lesz a globális 
hívószám. Ennek birtokában már 
felesleges megjegyezni a helyi Hi 

Avás számár; bárhol 


vet, és máris a helyi képviselet je 
lentkezik. 

Az intelligens hálózatok révén 
számos további funkciót lehet be- 
Építeni a rendszerbe. A. mobiltele- 
fon révén tudni lehet, hogy a teletan 
tulajdonosa mely országból jött, és 
ha lehet, külföldön ís az ő nyelvét 
beszélő operátorhoz irányítják a hí. 
Vását. A hívások kezelése a szolgál 
tatást megrendelő  világvállalattól 
függ: a globális [P-hálózat révén 
bármilyen új szabályt gyorsan be 
lehet vezetni Valós kérdés lehet, 
hogy ha egy portugál Bécsben bérel 
autót, majd az autóval átjön Ma- 
gyarországra, akkor vajon hol is fo- 
gadják az inteni, magyarországi hí 
ását: ott, ahonnan elhozta a kocsit, 
vagy ott. ahol biztosan értik a nyel: 
vél, netán ott, ahol a legközelebb a 
segítség? 

A. World Wide Number-szolgál; 
tatás egyelőre gyerekcipőben jár, de 
Cohen nagy reményeket fűz hozzá. 
A starthome nem tart a számok el 
fogyásától, mivel az előzetes piac 
felmérések szerint legfeljebb 150- 
200 világvállalatnak támadhat szük- 
sége ilyen szolgáltatásra 


A LetMeKnow vállalkozás ís a mo- 
bilpiacot célozta meg; ez klasszikus 
kezdő vállalkozás (1998-ban ala 
kult, s néhány tucat munkatárssal 
dolgozik). mégis Izrael egyik leg. 
nagyobb holdingjához, a Formula 
Grouphoz tartozik. A LetMeKnow 
a helyi hagyományokhoz híven, ve: 
zető szerepre törekszík választott te. 
rülletén: a személyreszabott tartalom 
És információ mobál valós idejű to. 
vábbításában. 

Szolgáltatásának lényege a köz. 
vetítés a tartalom előállítói, kínálói, 
valamint a tartalom előfizetői, illet. 
ve a róluk őrzött felhasználói pro. 
filok között. Ofer Shalev igazgató 
szerint az a legfontosabb újításuk 
— erre amerikai szabadalmat is sze. 


Ofer Sbalev 


reztek —. hogy az adat dolgozik: a 
rendszer segítségével felderít, hogy 
szükség van-e rá valahol, más szó- 
val, megfelel-e a felhasználói beál- 
Iításoknak. Ebben az a jó, hogy nem 
az előfizetőnek, a felhasználónak 
kell állandóan lekérdezmie az infor 
mációkat ha olyan tartalom kerül 
ki valahová, amilyet ő. a felhasz: 
náló megjelölt, akkor az automati- 
kusan továbbítódik hozzá. Ennek a 
technológiának az a másik előnye, 
hogy — valós időben - sakféle adat- 
forrást és rengeteg végfelhasználót 
szolgálhat ki. 

Shalev a személyreszabás cddíg 
példátlan szintjét ís hangsúlyozta 
Nemcsak a tartalom állítható be. 
hanem annak szinte bármilyen jel; 
lemzője is, például mint küszöbér- 
ték. Lehet egy részvényárfolyamot 
hárompercenként lekérni, de nem 
feltétlenül érdemes: a LetMeKnow 
technológia révén úgy szabályozha- 
tók a feltételek, hogy a rendszer ma- 
ga szóljon, ha az árfolyam 3 szá- 
zaléknál többet mozgott le vagy fel. 
illetve meghaladott egy minimum: 
összeget S ez éppígy érvényes a 
sporteredményekre is. 

Majdnem felesleges egy kosár. 
labda-mérkózés minden pontját le. 
kérni a telefonra vagy PDA-rz an- 
nak viszont már van értelme, hogy 
értesíts, ha a válogatott játszik va 
lakível, a különbség 5 pont fölé nő. 
de akkor ís legfeljebb hétperocn: 
ként". Az is újdonság. hogy az üze: 
net eljuttatására szolgáló csatom. 
szabadon választható, vegyíthető, c 
a felhasználói profilban az is beáll 
ható, hogy mikor hova menjen 2: 
információ. 

A technológia lehetőséget ad az 
SMS-re (GSM, TDMA és CDMA 
hálózatokban), az elektronikus pos 
tára, az 1-Mode-ra, a WAP-ra, sőt 
még a faxra is. 

A LeiMeKnow főleg a pénzügyi 
területet veszi célba, s jó lehetősé. 
get lát a sporttal és az utazással kap. 
csolatos tartalomszolgáltatásban 6. 
Európában eleinte őt országra össz 
pontosítja tevékenységüket (Német-, 
Francia, Spanyol- és Olaszország 
ra, valamint Nagy-Britanniára), 
vel az európai előfizetők 90 százalé- 
ka ezekben az országokban él. 

A LetMeKnow szolgáltatása már 
több arszágban működik élesben, és 
a tapasztalatok szerint az előfizetők 
hajlandók havi 3-4 dollárt adni a 
gyors, személyreszabott tartalomért 
Ezen a pénzen körülbelül egyenlően 
osztozik meg a unalomszolgáltató, 
a mobihtársaság és a LetMeKnow. 


Schopp Attila 
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COUPUTERAOAD SZÁMÍTÁS TORNA 9 


tartásig ér ol, Az NTL angfal üzlet úgy. 
felei közé tartozik az ATÉT, az Oran 
96, a Royal Bánk ol Scotland ós a Tes- 
6018. (IDGNS, London) 

További híreink 


Magyarországra kerülhet a szoftverközpont 


Készülődik a Motorola 


A Motorola az elműlt években több 
tájékoztatót. bernutatót tartott Ma. 
gyarországon a maga Tetra rendsze- 
réről, sót kísérleti rendszert ís úze: 
meltetett, de nincs megállapodás 
közte és a Magyar Posta között — tá- 
jéköztatta lapunkat Galambos Jó 
zsef. a Motorola Magyarország pro. 
jektígazgatója. Mint. hangsúlyozta, 
egy országos rádiókommunikációs 
rendszer kiépítése összetett feladat, 


a. megoldásnak vannak  handver-, 
szoftver- és rendszerintegrációs vo: 
natkozásai. A megrendelő kívánal 
mai jelenleg még körvonalakban 
sem ismeretesek, emiatt nem lehet 
megállapítani a kiépítés költséget. 
Az ország 90-95 százalékos lefe- 
déséhez. szükséges hardverelemek, 
valamint 50000-60000, beszéd- és 
adatforgalom lebonyolítására alkal: 
mas, átlagos tudásszintű végkészü- 


Kis mindenes 


Az Ericsson piacra dobta a GPRS és 
a Bluetooth technológiát egyaránt 
ismerő WAP telefonját; ez a T39 
típusjelű készülék 3--I időrést fog 
össze, mdatárvíteli sebessége 432 
kilobít/másodperc, eleget tesz a ve- 
zetéknélküli adatszinkronizációra ki. 
fejlesztett. szabványnak — a Sync- 
ML-nek -. és fel van készítve a kép- 
üzenet váltására való EMS-re. 

A Biuctooth technológia segítsé. 
gével a T39 zsebmodemként is mű- 
ködhet: a mindig online levő készü- 
lék — még zsebben is — vezetéknél- 
küli kapcsolatot létesíthet PDA-val, 
noteszgéppel És más elektronikus 
eszközzel, s ezzel lehetőséget ad a 
mobil intemetelérésre. A. SyncML. 


közreműködésével az irodában lévő 
asztali számítógépen tárolt adatok 
(például a napi program) változásai 
azonnal megjelenhetnek a T39 nap 
tárában. 

M.J. 


lék a Motorola számítása szerint 
mintegy 20-30 milliárd forintba ke- 
rülbeL Ezt a handverszükségletet a 
szállító csupán becsülte, és az ár 
csak az ebből adódó hardvezköltsé 
get foglalja magába (a szoftverkölt 
égeket, a spociálin végfelhasználói 
igények kielégítését. a rendszerin 
tegrációt, valamint a vámot, az áfát 
stb. tehát nem). 

Ha a Magyar Posta a Motorolát 
választaná. rendszerszállítónak, ak 
kor mérnöki szempontból nem vot; 
na kivihetetlen nagyjából a jövő Év 
végére üzembe helyezni az ország 
területének 90-95 százalékát lefedő 
infrastruktúrát, mondta Galambos. 
A feladat nem kis mérnöki munkát 
követel, 5 a Motorola a tervezés és 
kiépítés minden szakaszában számít 
2 hazai kís- és középvállalkozások- 
ra A gyártó magyarországi leány 
vállalatánál már ma is több tucat ha- 
zsi és külföldi szakember foglalko- 
zik a felkészüléssel. Ha a Motorola 
elnyeri a megbízást, akkor globális 
szoftverfejlesztő központot hoz lét- 
re Magyarországon, 5 az itt dolgo- 
zők létszáma néhány éven belúl el. 
érheti a 300 főt. A Motorola alapjá. 
ban a készenléti Tetra rendszerek 
ben van érdekelve, de vannak civil 
megoldásai ís; a világ kilenc, leg- 
alább 200 bázisállomásból álló Tet 


Közép-európai távközlés 


Hangsúlyeltolódások 


A következő években lassú növe- 
kedés várható Csehország, Magyar: 
ország, Lengyelország és Szlovákia 
vezetékes távközlési piacán — ez áll 
az IDC jelemésében. Előrejelzése 
szerint a négy országban a 2000. évi 
58 milliárd dolláros összbevétel 
2005-re mindössze 6.9 milliárd dol- 
lárra emelkedik. Nóha a teljes táv. 
közlési piac nem növekszik az el 
műlt években megszokott ütemben, 
az értéknövelt szolgáltatások — pél- 
dául az ISDN és az adatátvitel — 
terén. várhatóan mégis gyors lesz 
a fejlődés. 2000-ben az adatátvitel 
a vezetékes távközlési bevételeknek 
csupán a 9 százalékát tette ki, de 
2005-ben már 16 százalékot ad 
majd. 

A digitális bérelt vonalak száma a 
szóban forgó országokban 2005-ig 
évente előreláthatólag átlagosan 19 
százalékkal nő, az analóg bérelt vo- 
nalak száma viszont csökken, A fel; 
ügyelt adathálózati . szolgáltatások 
Pinca az X.25-től a Frame Relay és 
az ATM felé tolódik el. 200$-re az 
IP alapú virtuális magánhálózatok 
várhatóan ígen népszerűek lesznek. 
A négy ország adatkommunikációs 
Pincának bevételei 2005-ig évente 
átlagosan 15 százalékkal nőnek, :§ 
2005-re 1.1 milliárd dollárt tesznek 
majd ki (ez a 2000-es pinc méreté. 
nek közel kétszerese), 

Magyarországon 2000-ben a ve; 
zetékes telefonok elterjedtsége 36 
százalékos volt; a mostani igénylők 
már főként analóg vonalakat cseré. 
lik ISDN-csatlakozásra. 

A nemzetközi és belföldi távol: 
sági hívások ára várhatóan tovább 


esik, ezekben a szegmensekben te- 
hát csökkennek a bevételek, ebből 
következik, hogy a telefóniából szár: 
mazó összbevételek csak kevéssé 
haladják majd meg a tavalyi 1 mit 
Tiárd dolláros szintet. 

Áz adatátviteli szolgáltatások gyor- 
sabban növekednek; a digitális bé- 
relt vonalak teszik majd ki e piaci 
szegmens legnagyobb részét. 

Az IDC becslése szerint a tel 
jes magyar adatkommunikációs piac 
2005-ben 232 millió dolláros lesz. 

John Gole, az IDC térségünkért 
felelős távközlés-kutatási program. 
igazgatója hangsúlyozza, hogy a ré- 


gió távközlési szektora óriási átals 
kuláson megy át Lebomlanak a 
monopáliumak. kialakulóban van a 
verseny, most tevődik át a súly a 
hangárvitelről az adatátvitelre, wa- 
lamint a vezetékes telefóniáról a 
mobilkommunikációra. Ezek erősen 
befolyásolják a használati szokáso- 
kat és a bevételeket. Gole szerint a 
szolgáltatók mindezek — s a lassuló 
növekedési ütem — tudatában is ta 
lálnak további lehetőségeket a meg: 
növelt értékű szolgáltatásokban, s ki 
is használják őket piaci helyzetük 
megtartására. 


M.J. 


Augusztus 15. óta csevegősző- 
bákban is véleményt cserélhet- 
nek a Pannon GSM 
előfizetői: a Pannon SMS Chat 
szolgáltatását a Pannon. GSM 
minden — számlás és kártyás — 
ügyfele ha a készü. 
lékéről lehet rövid szöveges üze- 
neteket küldeni. 

A csevegni vágyóknak csupán 
be kell jelentkezniűk a szolgálta. 
tásra, ott megadni egy becenevet, 
majd választani a közös témák 
közül, s belépni, Ki-ki maga ís 
nyíthar. chatszobát. Egy cseve- 
gésben egyszerre legfeljebb 10 
fő vehet részt, § a csevegők, ha 
akarnak, kétszemélyes magánbe- 
szélgetésre ís áttéthetnek. 


A csevegőpartnereknek kül 
dört üzenctek bruttó 18 forintba 
kerülnek, s a chatszoba minden 
résztvevője bruttó 6.50 forintot 
fizet, ha valamelyik résztvevőtől 
üzenetet kap: a rendszerüzenetek 
ingyenesek. Amikor tehát egy 10 
fős munkahelyi csoport chatszo- 
bár nyit, akkor egy-egy üzenetről 
összesen bruttó 76.50 forintért 
szerezhet mindenki tudomást; ha 
Ugyanezt az üzenetet a feladó kü. 
lön-külön küldené el a többi 9 
munkatársnak, bruttó 28125 fo- 
rintot kellene fizetnie (a Panon 
GSM hálózatán belüli SMS-ek 
küldésének nettó 25 forint az 
ára. 

M.J. 


ra-hálózatából hatnak az mfrastruk 
túrájára kapot szállítási megbízást 
És a világ számos országában mű 
ködnek készenléti rendszerei Mive 


a Tetra nyíli szabvány, azért sánc: 
akadálya annak, bogy a rendszesen 
más gyártók készülékei is működ 
hesscnek, hangsúlyozta Galambos 
Jórszf, felhívta a figyelmet arra 
bogy éppen Magyarocszágon mutat 
ták be a Nokiával (egy közös kísér 
letben) végberendezészik együstmű 
ködését 


Miallász Judit 


GPRS-szel 
és anélkül 


a GD96-0s megjelentetése előt 
2001 harmadik negyedévében for. 


galomba hozza a GD96-ossal meg 
egyező kialakítású, de GPRS nélkú. 
Ii, GD95-ös típusjelű készüléket 

A GD95-nek és a GD96-nak is 
különösen nagy a kijelzője: I6 ka 
raktere10 sor 4 2 ikonsor fér el raj. 
ta. Ezáltal kényelmesebbé válik a 
mobilintemetezés, s egyetle 
ernyőoldalon megjelenít 
hosszabb SMS-ek teljes szövege 
(160 karakter). A GD96 GPRS tele: 
fon röviddel a GD9S után, előretát 
hatólag ez év negyedik negyedévé. 
ben vagy a következő év el 
dében jelenik meg a piacon 
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Három üveg 


Kezdjük ezt az írást a korszerű em- 
bereszmény fölvázolásával, ebben a 
rovatban ilyen még amúgy se volt, 
Korunk hősének murkáns, ám egye 
szersmind megnyerő vonásait kí- 
vánnám mostan fölskíccelni, hogy 
íly módon erkölcsi iránytűvel, 10- 
vábbá szextánssal és kronométerrel 
Örvendeztessem meg nyájas olvasó- 
mat, és persze önmagamat ís, Némi- 
képp egyszerűsíti a feladatot, hogy 
korunk itt ábrázolandó hősével én 
valaha csakugyan találkoztam, ha 
futólag ís, láttam őt közvetlen kö- 
zelről, így legalább a küllemén nem 
kell sokat töprengenem, Egyébként 
úgy első blikkre nem volt rajta sem- 
mi jellegzetes, szímpla átlaglény, 
aki átlagautóval jár, azt maga büty- 
köli, sőt maga is mossa, a saját dol- 
gos kezeivel. 

Amelyek egyébként milliárdok 
forgatásától váltak kérgessé. 

Korunknak eme hőse tehát sort 
ban és saruban caplatott a belváros- 
ban, miközben viselt dolgait időn- 
ként világlapok tárgyalták, többnyi- 
re az első oldalukon, Persze nem 
mindig, évente maximum egy-két 
alkalommal, amikor Konkoly úr (a 
továbbiakban így fogjuk nevezni 610 
nutinszerű üzleti rranzakcióinak va 
lamelyike épp nemzetközi fegyve- 
res konfliktust idézett elő vagy helyi 
háborút robbantott ki valahol; az ő 
nevét persze akkor se vette szájára 
a világsajtó, minthogy azt a nevet 
csak a kiválasztottak ismerhették, 
akik a legnagyobb galibákat szokták 
ezen a földön okozni. És persze is- 
merte a szomszéd, a körorvos, a 
Postás meg a hasonlók, ám ők nem 
ís sejthették, ki van a név mögött. 

Hogy konkrétabban mível ís fog- 
lalkozort ez a nagyszerű ember, ar- 
ról fennhangon soha senki nem be- 
szélt, suttogva ís alig. azt viszont 
mindenki tudni vélte, hogy Konkoly 
úr nagy kapacitású szállító jármű- 
veket tulajdonol, ezek a járművek 
gyakran. fordulnak meg Oroszor- 
szágban és Közép-Ázsiában, Észak- 
Afrikában, a Közel-Keleten és a 
Balkánon, de például Belgiumban 
Vagy Norvégiában. sohin. Továbbá 
mindig akkor mennek valahová, 
amikor ott balhé kezdődik, s amikor 
visszaindulnak, akkor tör ki a hadd- 
clhadd igazán, Másfelől az is köztu. 
dott volt, hogy Konkoly úr bármi- 
kar fejből felsorolja Nagy-Magyar- 
Ország negyvenhárom vármegyéjét, 
székhelyükkel, fontosabb gazdaság; 
földrajzi . jellemzőikkel,  hegy- és 
vízrajzukkal, valamint történetükkel 
egyetemben. Vagyis hazafias érzü- 
letű, bár világméretekben gondol- 
kodó férfiúról van szó, keresztény, 
konzervatív, radikális. szindikalísta, 
szociáldemokrata. liberális, muzul- 
mán fundamentalista, trockista vagy 
bármilyen irányultsággal, amit csak 
a vevő kíván, emellett szociális ér- 
zékenység, tölerancia, környezettu- 
atos életvitel, és ami nincs raktá- 
ron, azt meghozatjuk 

Mölt időt csak azért használtam 
föntebb, mert hazánk e nagyszerű 
szülöttét évek óta senki se látta, Al- 


README, 


AUG 


Iítálag több szigetcsoportot magába 

foglaló birtokot vásárolt valahol Po- 

linéziában, és most ottan remetéske- 

dik, kunyhójában majd minden hét 

végén jó nevű szimfonikus zeneka- 

rok. sőt operaegyüttesek hakniznak. 
Vagy így van, vagy nem. 


A sógor az ajtó előtt 


Annyit mindenesetre látni az egész- 
ből, hogy ma már Magyarországon 
lakva is meg lehet csinálni bármit, 
cz amúgy arról jutott az eszembe, 
hogy találtam a minap egy webol- 
dalt (1. kép), amelyen helikoptere. 


gép bázisrepülőtere, másnap pedig 
fenn van a hírdetés az intemeten, 
Az asocom tehát végső fokon csak 
egy weblap karbantartását intézi, vi- 
szont kaszálja a nagy-nagy dohá- 
nyokat. 

Eme elvileg mi is képesek var 
gyunk, 

Konkoly úr például sebtében kör- 
betelefonálná az 6 albán, arab, bal 
Ár, csocsen, orosz, ukrán és más 
nemzetiségű kedves baráti, és egész 
fiottányi eladó repülőgépet szedne 
össze egyetlen délután, tehát máris 
volna indulásképp mivel megtölteni 
az oldalakat. Ezt követően nyilván 


fesz 


[ezzzra 
EHEZ GZZZB GÁZZZD CEZ USE  [dio 


Aircraft for Sale 


Transport 
Business 
Piton 


age Tisenpart Jet 
Bizánesz jet 
Snge Engine fyop 


Helicopter Tizbine Hetezpter 


Regjanal 5. Came 
Buziresa Tuttorrop 
Haz engre Pro 
Pista Helvapter 


Witiró A Case kmptítsan  Expertmental 


a veme Vag [Ararát Ér tao Hétes kart 1 se E nőre [ab 1 FV ame 


1. kép 


ket és repülőgépeket árulnak, min. 
denfélét. Van itt 1989-es gyártású 
Boeing 767-300ER, de van 1937-es 
gyártású Spartan Executive 7W ís, 
ez egy négyüléses, egymotoros tú- 
rarepülőgép, az ára 365 ezer ameri- 
kai dollár, azaz egy év alatt össze 
lehet rá gyűjteni a pénzt, csak az 
a fontos, hogy ezer dollárt dobjunk 
a perselybe minden áldott nap, A 
Magy gépek többségének az ára 
nincs. megjelölve. ám iránymutató 
lehet, hogy egy 1981-es McDonnel 
Douglas DC-10-30 hat és fél millió 
dollárba kerül. A weboldalt üzemel. 
tető céget úgy hívják, hogy Airoraft 
Shopper Online (aso.com), és per- 
sze kaliforniai 

De mért persze"? 

Méni ne lehotne ugyanozi a Ker- 
tész utcából megoldani? 

Kell egy ember, aki kiterjedt nem- 
zetközi ismeretekkel és kapcsol 
tokkal bír, ha nem ís annyival és 
olyanokkal, mint Konkoly úr, emel- 
lett járatos a nemzetközi jogban és 
vannak tárgyalási tapasztalatai, Tő- 
kére nem igazán van szükség, való- 
jában az aso.com ís egy hirdetési fe- 
lűlet csupán. Amikor az ember ráun 
valamelyik repülőgépére, akkor hir- 
telen felindulásból az asocomhoz 
fordul, kitölt egy űrlapot, gyártási 
év, modell, összes repült idő, ár, 
regisztrációs szám és gyári szám, 
továbbá név, telefon/fax, valamint a 


eltöprengene a weblap előállításá- 
nak hogymikéntje felől is, ám ebből 
a profikat helyből kizárná. A profi 
ugyanis azzal kezdi, hogy pénzt kér, 
márpedig Konkoly úr egyebek kö. 
zött attól vált azzá, akivé, mert ő a 
Pénzt nem beletenni szokta a biz. 
niszbe, hanem kivenni szokta on- 
fan, Intemetés buliba pénzt pakol- 
ni? Soha, mondaná Konkoly úr, tu- 
catnyi ember van. aki egy üveg jobb 
italért szórakozásból megcsinál egy 
ilyen oldalt. ami nyilván nem lesz 
különösebben gyönyörű, de az ín- 
differens. Senki se azért vesz vagy 
nem vesz meg egy hatmillió dollárt 
érő repülőgépet, mert a gépet hírde- 
tő oldal szép vagy nem szép, mel- 
lesleg láthatólag az aso.com oldalát 
sem Leonardo készítette, hanem a 
sógor, és lebet, hogy még inni se 
kapott 

Csakugyan, mondaná Konkoly úr, 
csinálja meg az oldalt a sógor. Hóna 
alatt három palack ír. whiskeyvel, 
becsöngetne a sógorhoz, elmondaná, 
hogy kell egy oldal, indulásképp ít- 
ten van három üveg Jameson, de ké- 
sőbb lehet több is akár. 

Ne csóváljuk a fejünket, a helyzet 
az, hogy ilyesmi megtörténhet bár- 
melyikünkkel . bármikor. . Sohasem 
tudhatjuk, hogy a sógorunk valójá- 
ban miben sántikál, például Kon- 
koly úr sógora egészen biztosan 
semmit se tudott Konkoly úr üzleti 


Jameson 
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Ügyeiről, sát röhögőgörcsöt kapott 
volna, ha azt mondják neki, hogy 
Konkoly úr már most multimiltiár- 
dos, de még javában gazdagodik 
Konkoly úr épp olyan volt, amilye. 
nek a budapesti sógorok általában 
lenni szoktak, sőt még. olyanabb, 
$ ebből arra kell következtetnünk. 
hogy minél sógorszeróbb a mi sógo- 
runk, annál feltehetőbb, hogy való 
Jában illegális fegyverkereskedelem 
mel vagy effélével foglalkozik és 
üres óráiban Oszama Bin Ladem a 
tenyeréből eteti. Emlékezzünk a Ta 
nú örökbecsű tanítására az a leg 
gyanúsabb, aki nem gyanús. 

Ennek megfelelően az se kizárt 
hogy a világpolitika szálait igazából 
már évek óta az én sógorom moz. 
gatja. s hogy ő valójában egy párját 
ritkítóan nagy kópé, akit a messzi 
Polinéziából még maga Konkoly úr 
ís dermedten csodál. Más szóval le 
het, hogy holnap késő este csönget 
a sógor három üveg Jamesonnal és 
azt mondja, hogy itt egy lista hetven 
eladó repülőgépről, csináljuk meg 
belőle az ASO magyar változatát 
de most azonnal. ugyanis éjjel kettő 
óra negyven perctől vetítik a TCM. 
en A szenvedélyes vízvezeték-szere 
lőt Buster Keatonnel, és ő azi min- 
denképp nézni akarja, úgyhogy fog. 
junk hozzá íziben. 

Ezzel el is jutottunk a lényegig. 


Mi a teendő? 
Egy hónappal ezelőtt megemlítet- 
tem ítt az Edít Revolutiont, mint Ja- 
vaScript-szerkesztőt. de hát az Edít 
Revolution emellett kíváló webszer: 
kesztő is. Közben megismerkedtem 
az AceHTML-lel, ami megint csak 
ígen kiváló webszerkesztő, és már 
több alkalommal dicsértem a st 
Pagc 2000-i, ami a változatosság 
kedvéért szintén egy kíváló web- 
szerkesztő. "Végezetül a kezem 
ügyében van a NoteTab, ami — bár- 
múly hihetetlen — kiváló webszer- 


H 
HELIF 
ÉSREFUL 


kesztő, azaz négy idült sztahasovis. 
ta vesz körbe, miközben itt a sógor. 
meg az ó listája, amivel gyorsan 
végeznem kell. hogy végre egyedül 
maradhassak a Jamesonokkazl 

Melyik. sztahanovista legyen 2 
nyerő? 

Elméleti kiindulópontomat már 
tisztáztam, azaz szeretnék ezen a 
dolgon minél hamarabb és minél 
kevesebb billentyűleütés árán tüles. 
ni, úgyhogy WYSIWYG szerkesztő 
szóba se jöhet, amellett olyanom 
nekem nincs is. Nyers kódszerkesz 
tők vannak, ez a négy biztos, hogy 
jó. de én se tudom, melyik volna a 
legalkalmaszbb. 

Ezt fogjuk most kiderítezű. 

Munkánknak azonban lesz egy 
mindent megelőző és abszolút krex- 
tív mozzanata, amennyiben nevet 
kelt a cégnek találnunk. Szerencsére 
hozta a sógor ezeket a Jamesonakat. 
egyiket gyorsan hadrendbe ís állít 
juk, és íme, megvan az eredmény. A 
cég HElikoptereket és REpülőgé. 
peket árul, u kézenfekvő név tehát 
HERE, s minthogy Magyarorszá- 
on székel, legyen HunHERE, már. 
is csinálom neki a logót. értelem. 
szerűen ingyenes, sőt nyílt forráskó. 
dú alkalmazásban, jelesül a CGimp- 
ben, az eredmény pedig annyira 
fellelkesít, hogy a logó és egy régi 
fotográfia felhasználásával a leendő 
oldalaknak egységes grafikai fi 
cet is alkotok. ezt lehet a 2. kép tet 
jén megcsodálni 

Azonban ez már a böngészőben 
látható, s addig még igen hosszú ós 
vezet, 

Heroikus munkánk nyilván az el 
s6 HTML állomány megalkotásáv 
veszi igazából kezdetét, a HTMI 
állományt pedig akkor tekintem lé 
rehozottnak, amikor már van vala 
mim, ami dokumen. 
tumtípus-deklaráció- 
val kezdődik és a 
UhtmI) címkével fe- 
jeződik be. És ter. 
mészetesen elvárom 
hogy ezt a dolgot 
tehát a majdani do. 
kumentum pőre vá 
zát a szerkesztő. 
program indulásképp 
automatikusan létre 
hozza. Sőt, tovább- 
megyek: azt kíván 
nám, hogy az én 
gusztusomnak meg. 
felelően hozza létre. 

Ezzel már vannak 
gondok. minthogy 
ennek a gyükérdo- 
kumentumnak a mi- 
benlétét sem a It 
Page 2000, sem pe- 
dig az AceHTML 
esetében nem Mm 
dom módosítani, az 
Van, ami van és 
Pont. Az AceHTML 


PTEREK 


BENEKAZZEKKZZEZARREEKLEK 


— szeg a ete 


eremestó 
feels áptar ö084- 8. ét. —-s 


A kép 


Például a 3. képen látható kódot mu- 
tatja be indulásképp. de hát nem az 
a lényeg, hogy mi van vagy mi 


Sjárt 
egy nagyot hasalt. A Ist Page 2000 
nem akkorát, de erre majd visszaté- 
rünk, Harmadik alkalmazásuk, az 
Edit Revolution ezen a ponton jó 
benyomást kelt, ugyanis az ő menű- 
jében van egy Structurc menüpont, 
ort meg lehet szabni, mi legyen a 
fejben. mely attribútumok tartozza- 
nak. a (body) taghoz, és hogy ezek- 
nek a tartalma miből áljon Összes 
ségében tehát a dokumentum kezde- 
u állapotának a paramétereit tág ha- 
tárok közóti szabhatjuk meg, az em- 
ber azt hihetné, hogy ez már nem is 
lebctne jobb. 

Ha viszont megvizsgáljuk a Note. 
Tabot ís, akkor ámuló tekintetünk 
előtt feltárolkozik egy új világ. A 
NoteTab egyébként nem speciálisan 
HTML szerkesztő, hanem egysze- 
rűen csak szerkesztő, lehet benne ír- 
mi JavaScriptet, családregényt, mak- 
róvírust, . forgatókönyvet, bármit, 
egyebek közöm HTML kódot ís 
Ereje nem önmagában rejlik, hanem 
a hozzá tartozó úgynevezett clíp- 
könyvtárakban, — amelyek teljes 
mélységükben átírhatók és bővítbe- 
tők, ily módon a NoreTab esetében 
nem ezt vagy azt tudok megszabai, 
hanem mindent, és nem tág határok 
közön, hanem totálisan. Egyébként 
a .zíp7, ami többedmagával a clip- 
könyvtárakat alkotja a NateTab 
legkorábbi változataiban csak be- 
szúrtutó karakterhatemaz volt. szó- 
vegmorzsa, ámde hamarosan dínz- 
mizálódni kezdett Mai értelmezés- 
ben a clip egyetlen betűtől a tessző- 
legesen hosszú és komplikált Perl 
szriptig bármi lehet. 

A fentieknek megfelelően a Notc- 
Tab nem hoz lére helyből egy 
HTML állományt. hanem szép, üres 
mezővel indul, amiből később vál- 
hat akár HTMI. dokumentum ís, 
mégpedig röbbíéleképp. Egyik ét 
az. hogy a programmal kapott vagy 
bozzá utólag letöltört cftpikőnyvtá. 
rak valametyikében egy Basic Page 
vagy New Wet Page vagy hasonló 
sorra kattiatunk - e mögött először 
nyilván készen kapod tartajoes áll. 
de ar akkor és úgy írjuk át, amikor 
és ahogyan jól esik. Ez a clip egy 
vazázslón altívál, s ezem varázsló 
számomra 


nesze 


rázslók mindegyikét én írtam, s en- 
nek megfelelően akkor írom át őket 
vagy akkor írok újakat, amikor úgy 
látom jónak vagy amikor van ri 
időm. Persze nem muszáj mindjárt 
varázslót teremtenem, hiszen pél- 
dául a HunHERE esetében három 
különböző oldal lesz, tehát létreho- 
zok három clipet, bennük egy-egy 
HTML fejléccel, és mindig azt szú- 
rom be, amelyikre épp szükség van. 
Végezetül, ha teljesen konzekvens 
küllemű oldalakat tervezek alkotni, 
akkor az állandó elemeket elment- 
hetem sablonként, és így az új állo- 
"mányokba már csak a változó tartal: 

mat pakolom. 

Im jegyzem meg, hogy a sablo- 
Dokat a ist Page 2000 is ismeri, et- 
től szebb a bizonyítványa, mint az 
AceHTML-é: ha van sablon, akkor 
sok csacskaságot nézhetünk el az 
élet más területein. Mindemellett a 
NoteTab továbbra ís messze az élen 
balad, az ugyanis az elmondotta 
kon rúl hajlandó szövegállományo- 
kat automatikusan HTML-be kon. 
vertálni, s hogy az így létrejövő 
HTML dokumentum fejléce (ponto- 
sabban eleje-vége) mit tartalmaz, 
azt megint csak az első betűtől az 
utolsóig én döntöm el. Akként, hogy 
2 program View ! Options ! Intemet 
menüpontjánál a HTML Header ne. 
vő ablakocskába beírom a maj- 
dan megszületendő állományok ele- 
jét (nem akvetlenül a (body) cím- 


kéig: ameddig akarom), a HTML 
Footer nevű ablakocskába pedig a 
végét Ha pedíg ezt követően a Há. 
ború és békét kívánom a HunHERE 


lenyomásának eredményeképp 
szabványos, HunHERE  weblappá 
lényegítem át. amivel a sógormak 
nyilván ujjongó örömet okozok. 


stílusokat fogok használni. 

A 14 Page 2000 ehhez segítsé- 
get egyáltalán nem nyújt, ami elég- 
gé meglepő. Az AccHTML-nek van 
valamifajta stílusszerkesztője, de né- 
miképp suta, nehézkes és semmifaj- 
ta visszajelzést nem ad. Az Edit Re- 
volutionról elsőre azt hisszük, hogy 
ez lesz a Kánaán, merthogy itt van 
egy Languages menüpont, három 
almenűvel, úgymint (1) HTML, (2) 
JavaScripusStyle Sbces és (3) Perl, 
eszerint tehát a program a stílusla- 
Pokra is ki van hegyezve. Ezt köve- 
tően kissé kiábrándultan tapasztal- 
juk. hogy az Edit Revolution kínála- 
tában a stílusok művészetét a követ. 
kező sorok képviselik: 


(etyleXr— a ( 
text-decoration:nones ) 
X/sryle) 


Továbbá még ez: 


(link relzretylesheet" 
href-"őefault.csa") 


Egy idő után, ha szorgosan pisz- 
káljuk az Edít Revolutiont, esetleg 
észrevehetjük, hogy van ennek is 
valamifajta stílusszerkesztője, de az 
egészen másbol van, és igencsak fa- 
Pados, ugyanakkor a ist Page 2000- 
énél talán valamelyest elviselhe- 
tőbb. Ezzel együtt nem meglepő, 
bogy a NoteTab ezt a teljesítményt 
ús lekörözi, ott ugyanis az e célm 
Títhatja, egy szabad este kell hozzá. 
meg a CSS specifikáció (hegp-/feww 
w3 org(TRIREC-CSSIJ. De ez se 
kötelező. 


van ottfelejtett dokumentumokkal, 
vendégünk pedig az jiéssánjosal 


épp most frissítették, szinte még 
"meleg, 

Csak hát a főoldalhoz, amit a 2. 
képen látunk, nagyon ritkán fogok 
nyúlni, ha egyáltalán hozzányúlok 
valaha ís, ennek ellenére az volna 
Jó. ha már ez ix uz állandó tüsténke- 
"dés látszatát keltené. Egyszóval írok. 
egy JavaScriptet, ami magyarul jel- 
zi ki a dátumot, de nem a mait, ha- 
nem a tegnapit. És szépen odaírom 


elé, hogy ,.Frissítve:", ahogy a ké- 
pen (a fejléc alatti kék csíkban) is 
látható. 


Talán nem szép dolog, amit mű- 
velek, de úgy gondolom, hogy 
ten nem tánciskola, hanem biznisz. 
Maga Konkoly úr se látná ezt más- 


Persze ebben a scríptben jófor- 
mán semmi sincs, úgyhogy aligha 


hogy a scriptírást támogató szolgál- 
tatásaikat közelebbről megnézzük. 


Verba volant 
scripta r 


A 1st Page 2000 ilyen szempontból 
már első pillantásra ígéretesnek lát- 
szik, hiszen a fómenűben van neki 
egy Scripting menüpontja, ez alatt 
pedig kész scriptek tömegét talál 
hatni, továbbá egy JavaScript var 
rázslót és a Scripting Object Tree 
nevű ami seriptírás 
közben csakugyan jelent valamifaj- 


ment.wrítol"") kifejezést gépelés 


ezért róluk szó se essék. 

Meglepő, de JavaScript-ügyben 
a NoteTab nem domborít különö- 
sebben nagyot, bár a jellegéből adó. 
dóan ez változhat, egyebek között 
oly módon, hogy az ember az általa 
gyakorta használt vagy fontosnak 
gondolt kódtörmelékekből, script: 
részletekből vagy akár teljes senp- 
tekből saját elipkör yvtárat állít ösz- 
sze, Ilyen egyébként van a neten 
egynéhány, jók is a maguk módján, 
de szerintem nem az igaziak. 

Ezzel együtt a NoteTab felhasz- 
nálójának sem okvetlenül muszáj 
a JavaScnipt titkaiban elmélyednie. 
Nekünk például szükségünk lesz 
egy űrlapra, amin a megrendelő fel- 
adhatja a hirdetését; emailen jön 
majd meg a rendelés, de messzeme- 
nően szabványosított formában, amit 
automatikusan vagy félautomatíku- 
san kész weboldallá konvertálok át, 
ehhez kell az űrlap. Amit az 5. ké 
pen látunk, az a NoteTab egyik clip. 
jén alapul, persze átdolgoztam, sót 
ki is bővítettem, ugyanis a megren- 
delő az Egyéb rovatban huszonöt 
szót írhat az aeroplánjáról, és én 
olyan vadállati módon finom ember 
vagyok. hogy beépítettem ide egy 
további JavaScript rutint, ami szám- 
tálja a szavakat és kijelzi, mennyit 
használhat még föl a nyájas idegen. 

Ügyfelünk tehát kitölti azt az úr 
Tapocskát, rákattint a Mehet! gorb- 
ra, én pedig a következő levelet kir 
Pom: 


Gyártási évs1986 
Modelle Gulfetream ITI 
Repült órák:7,238.7 
Ársi2,800,000 
Reg/NOCNBABCW 

5/8489 
Bázíisrepülőtérsevan Nuys. 
ca 

Nóvexvjet Corporation 
Telefons(201) 727-1700 
Faxe(201) 727-1112 
E-máile 

03367ePoaturon Magnastor 
€-2000, TCAS-II, Single 
Channel SATCOM, 

Dunl UNS-1D FMS w/GPS, 
Att Galley, Fwd 4 Aft 
Lava, RVEM, RNP$S/10, 

98 Exterior 4 Intertor. 
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Ebből u NoteTab ogy kattintás 
ra előállítja nekem azt a HTML ál- 
lományt, amit a 6. képen látunk, 
ugyanis az Ő makrónyelve, amát itt 
cúpnyelvnek nevezünk, erre mesze 
s alkalmas, 

abszolút tényszerűek  lo- 
gyünk, a fentebbi levélből nem pon- 
tosan ilyen HTML állomány ál! elő, 
hiszen ezen az oldalon vannak ké- 
pek is, ám csák most és kizárólag a 
szemléltetés céljával, Ezek n képek 
ugyanis nagyobb méretű képeket 
hívnak, de nem úgy, ahogy ez más- 
hol szokás, hogy tudnúíllik megnyit- 
mik egy szokványos HTML állo- 
mányt, ami lötyög a fotón, mint te- 
hénen a galya, Ez általános gyakar- 
lat, noha semmi értelme, fel nem 
foghatom, mért csinálják. Mi a Ja. 
vaScript. window,open() metódusát 
fogjuk használni, és így pont akkora 
ablakot. nyitunk, amekkora a fotó, 
és persze mindenféle menűsáv meg 
státussor meg egyéb cafrang nélkül, 
továbbá lehetővé tesszük, hogy az 
érdeklődő egyszerre láthassa mind- 
két illusztrációt, vagy ha őt van, 
akkor mind az őtöL A metódus 
több kész JavaScript elipkönyvtár- 
ban megtalálható, ám nem biztos, 
hogy úgy, ahogy nekünk kellene. 

Tegyük fel, hogy életem hátralé- 
vő részében sok-sok olyan HTML 
állományt fogok alkotni, amelyek- 
ből kis előnézeti képecskék na- 
gyobb képekre mutatnak, és én a t0- 
vábbiakban ezeket a nagyobb képe- 
ket pont rájuk szabott ablakokban 
szeretném megnyitni, akkor az eh- 
hez szükséges kődöt a végső töké- 
lyig polírozom, 

Utána csak kijelölöm a szerkesz- 
tendő HTML állományban az elő. 
nézeti képecske (thumbnail) állo: 
mánynevét, ami legyen 

miarene. jpa 
és meghívom a elipet, . aminek 
mondjuk nagy képv Jesz a neve. 
A meghívás úgy történik, hogy 
, (Esojnag" — ennyi bizonyára elég. 
Programunkban . automatikus . pác 
rancskiegészítés van, tehát már lát- 
nom kell a beugró ablakban, hogy 
a .nagy kép" elipet hívtam meg, (En- 
ter), előjön egy panel, szabványos 
Open párbeszédablákban választom 
ki azt az (előzőleg nyilván létreho- 
zott) HTML állományt, ami a képet 
tanalmazza (legyen ez nagyfene 
bim) és a megnyitandó új ablakba 
kerül, A következő sorba beírom a 
kép (z a megnyitandó ablak) széles. 
ségét (600), a harmadikba meg a 
magasságát (400), (Enter), és annyi. 


Ezt kapom: 

(a hreferis onclicketwin 

dow.opon ( "nagy fene. htm" 
Athr600,heightz400, "1" 


RCz "miafene . jpa 
derat0SXZA) 


Maga a clipkód. alig hosszabb, 
mint a Javageript.kód, amit előállít, 
(gy fest ugyanis: 


(a hret 


... 
pen 


önciáckatwín 
2( (-OrPFPz "HTML 


Llományok 

htmet.heml) 19, htm," .ht 
"yOpan filejt, 
"wiátherz[az ablak ezé 
lozségel , height"? (magas- 
tágal , "I" XIMG $RCS""b" 


borderes0"X/A) 


Most azonban nem a kód tartalma 


4 lényeg, hanem hogy miképpen 1u- 
dom az általam Ez bevitt 
szellemi apportot 1). akti- 
válni, generálisabbani hogyan tudok 
aktiválni bármit ís. 

Például van egy harmadik színtű 
címem, azt hogyan kódolom? Oda- 
megyek az elejére, és beírom szé: 
Pen. hogy (hó), aztán elhúzok a 
végére, és oda meg azt (rom, hogy 
(/h3), így. szépen, billentyűről bil- 
lentyúre? 

Na ne hülyéskedjünk. 

Más, Ha kész szó. 
veget akarok webol- 
dalon megjeleníteni, 
a szövegben van egy 
ilyen felsorolás, hogy 
marha, kecske, birka, 
sertés, ám én ezt a 
weboldalon úgy akar- 
nám látni, hogy 


4 marha 
4 kecske 
4 birka 
4 sertés 


akkor mit teszek? 
Nyilván külön. sorba 
rendezem őket, aztán 
addig gépelek, amíg 
így nem fest az egész: 


(UL) 
(LDmarha(/ 0) 
(LDkecskel.D 
(LŐbírkol/L) 
(LDsentés(/L1) 
VUL) 


Normális ember ezt 6. kép 
nem csinálja, ez nyil- 
ványaló, akkor már inkább a Front- 
Page, vagy akármi más. Mellesleg a 
FrontPagc sohase fog egy bekezdés 
kijelölt, szavaiból pontozott listát 
készíteni, a NoteTab viszont igen. 
se tartozik az alapszolgáltatásai 
közé, de percek alatt megoldható, és 
utána egy életen ár működik. Kije- 
tölöm a szavakat, (Esc)ul(Enter), és 
otta lista. 

Természetesen a NoteTab nem att- 
tól szép. hogy makrózható. eddigi 
tudomásom szerint minden valami; 
revaló editor az. De még egyszer: 
hogyan tudom a makrókat (ha van- 
nak) aktiválni, generálisabban: ho. 
gyan tudok aktiválni bármit ís, vál, 
tózatlanul ez a kérdés, az imént tet 
tem fel, a válasz megtalálása érde. 
kében pedig mind a négy alkalma: 
zás felhasználói felületére vetünk 
egy-egy pillantást, hogy ilyen szép 
hígendt szakmaisággal fejezzem ki 
igamatt 


Az Auróra ágyűlról 


Mondtam már az elején, hogy ezek 
valamennyien jóravaló, szép 
bok, úgy első ránézésre. Másodszor: 
ködszetkesztők. Minden ködszer- 
kesztő reménybeli felhasználója egy 
olyan személy, aki igen nagy gya- 
korisággal szokott kódot szerkeszte- 
ni, noch dazu szeret ív kódot szer. 
keszteni (erre azéri ne vegyünk 
mérget, de hát az ember így gon- 
dolná), ergo az a mum, hogy 
az edítorát ís agyba-főbe makrózza. 
Ezért van az, hogy a kódszerkesz 
tők általában a legmesszebbmenően 
konfigurálhatók és persze komplett 
belső programnyelvvel bírnak. Con- 
oljunk. például az emacsre, vagy 
emlékezzünk az Istenben boldogult 
Aurorára, amelynek először ís telje 
sen egyedi. saját makrónyelve volt 
(valami a Pascal és a C közöt, és 


magát az edítort is nagyobbrészt 
ezen a nyelven írták, amiből követ- 
kezően a felhasználó a szerszám 
minden porcikáját átszubhatta, To. 
vátibá az Aurora villámgyors volt és 
mellesleg nemcsak kódszerkesztő. 
nek, hanem szövegszerkesztónek is 
bevált, Vagy emlékezzünk a Perso- 
nal Edítorra (PE3), ami - ellentét 
ben az Aurorával — mat is él, csak 
most Personal Editor 32-nek (PE32) 
hívják, és korábbi Jétrformájában 
minden egyes billentyű átdefiniálá- 


sát lehetővé tette, Azaz nemcsak azt 
dönthetem el, hogy mit jelentsen 
mondjuk a (Cirt)- (A). hanem azt ís 
hogy mit jelentsen maga az ,a" bil- 
lentyű, az a gomb, ami általában a 
CapsLock mellett szokott lenni, és 
az van ráírva, hogy A". Ezt is áltde. 

finiálhattam az editor saját eszkö. 
zeivel, minthogy az ,a7" aktuális je- 
lentését eleve a program határozta 
meg, éspedig egy szövegállomány 

ban, ekként. hogy def a — "a". Ha te. 
hát én beírom a program parancsso- 
rába (a PE3/PE32 ugyanis parancs- 
soros), hogy def a z "Éljen Rákosi 

ákkor utána az ,a" billentyű leütése 
nyomán a képernyőn az jelenik 
. hogy Éljen Rákosi. Persze 
nem túl magas a valószínűsége an. 

nak, hogy az a" billentyűhöz bárki 
ús ilyen tartalmat kívánjon rendelni, 
amikor vannak sokkal értelmesebb 
kijelentések, mint például az, hogy 
(top) (c/. /./1(coj (ex) (boj; bár ezt 
nem annyira az ,a" billentyűhöz. 
hanem inkább a ,.c-s" kombináció: 
hoz társítom, de mindegy 

Mindezek fényében legalábbis el 

gondolkodtató, hogy a 18t Pago 
2000, az AceHTML és az Edit Re. 

volution gyakorlatilag nem konfigu- 

rálható és u legkevésbé sem mak- 
rózható, Ugyan az Edit Revolutíot 
nál van olyan, hogy Custom Code, 
ez értelemszerűen  kódíragmentu- 
mot takar, ék lehet belőle kétszáz. 
de csak akkor tudom célirányosan 
használni őket, ha emlékszem vala: 
mennyire, és adott pillanatban pon. 
tosan tudom, hogy nekem ide most 
a 162-es számú , Custom Code" 
kell, Vagy felírom az egész Tístát 
egy papírra, szépen rendszerezve, 
fejezeteímekkel és -alcímekkel, s 
amikor mondjuk Perl scriptet szer 
kesztek, azt kezdem bogarászni. 
Például a .Perl RegExp"ven belül 
felkutatjuk a Special Values ín Re. 


gular Expressions" című részt, ott 
kell lennie egy olyannak. hogy .2e- 
ro-width negatíve look-ahcsd amer. 
tion", már meg ís van, ez a nyok 
vanhetes. Rákartintok tehát a nyolc 
vanhetes szárú Custom Code-ra. és 
hoplá. ott az eredmény a szerkesztő. 
ablakban, így fest. hogy 717, per 
sze az idézőjelek nélkül. 

Baromi módon hatékonyak va: 
gyunk. 

Nyájas olvasóm most mondhatná, 
hogy mit akarok, végül is ingyenes 


programokról van szó, dé ne mond. 
ja. Először is az emacs és a vi (vim, 
gvim, elvis, WinVi stb.) szintén ín. 
gyencs, és mégis olyan, amilyen, 
ugyebár. Másodszor ezeknél (tehát 
a klasszikus edítoroknál) azt lehet 
érezni, hogy n fejlesztő a művét 
olyan embernek csinálta, amilyen ő. 
Családon belül marad, ha szabad 
így mondanunk, persze később 
azért mégis finomodik valamelyest, 
mignem elnyeri (alkotói szerint) 
-gészen populáris formáját, mond: 
juk azt. ami az emacset jellemzi ma- 
napság, Ennek a használatát már 
az egyszerű járókelő is meg bírja 
tanulni, ígaz, hogy csak speciális, 
hosszan tartó, és kivételesen brutá. 
lis képzés keretén belül, de utána 
már semmi gond. 

A 15t Pagc 2000, az AceHTML 
és az Edit Revolutian viszont ej 
másik parudigmát képvisel, mert 
másfajta közönséghez szól. Célzor 
felhasználójuk nem a hagyományos 
értelemben vett kódkovács. hanem 
inkább a saját weblapját hímezgető 
népművész, aki soha egyetlen sör. 
nyi lisp, Perl, Python, Rexx. VBA 
vagy akármilyen kódot nem állított 
elő és nem is fog soha, továbbá nem 
kíván . kódszerkesztőket . konfigu. 
rálni, mert minek. Olyan ő. mint a 
rühzsírtartót faragó juhász, fogja a 
bicskát, farag, annyi. Ez az ember. 
fajta tömegével jelent meg az elmúlt 
néhány évben, komoly piaci erőt 
ís képvisel, sokan kívánnak belőle 
gazdagodni, de, mint látjuk, néme. 
lyek ingyen ruházzák fel őt szerszá: 
mokkal. noch dazu jókkal. 

Szép, krisztusi dolog ez. 

Eredetileg a NoteTab ís effélének 
indult, de kezdettől benne volt a pa: 
rancssor ősi paradigmája, ami az 
egyetlen lehetséges válasz arra a 
kérdésre, hogy miképpen tudom az 
általam a programba bevitt szellemi 
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apportot akttválai, gencrálmabbar 
hogyan tudok aktiválni bármit is. 
Hát úgy, bogy megnyomom az 
(Esx) billentyúr, ilyenkor parancs. 
üzemmódba megyek ét, beíruk egy 
rövidítést, aztán visszamegyek szer 
kesztő üzemmédba és írom a ba. 
darságatmat tovább. Ez a módszer 
annyira hatékony, hogy a NoteTab- 
nak szükségszerűen kellett elcsúsz. 
na a profizmus felé. Aki rátalált az 
igaz útra, azt az üdvösségtől már az 
Isten se ment nm 


E. Volna ugyan 


egy másik kizsszikus út ír, ami a 
billentyűkombanácsókon . nyugszik 
Sajnos azonban a billentyűk száma 


viszonylag csekély. a paran 


vagy opcióké viszont felette bősé 
ges. Olyanokat kelt tehát beve; 
nűnk, mint például (C 
(9, esztleg (Ctrl)-(), (Cr 
úgy kell érteni, bogy a (Ciri, 
2 (Cut 


yütt képezi a paran 


cset, olvasáni részének ez nyil 
ván nem új, másokn 
lán igen. Nagyon világos 


errel memorízálható dol; 
ról van itten szó, bár némelyek ezt 
a kérdést kétségkívül árnyaltabta 
látják. Az általam preferált kiss 
kus recept ellenben azt mondja. hog: 
a billentyűkombinációk egyétként 
áldásos műfaját parancssornak kell 
Esz) 


kiegészítenie. 
pelünk v 
hető utasítás 
sahurrunyad 
ből 
kell tudni valamennyit. V 
még mindíg jobb, mint a (Ciri; 
(Or-XN, kívált, ha a lény 
parancsokat. átneve: 
mért ne nevezhetném 
kor talán meg bírok belőlük 
ni valamennyit, a többit m 


ondjuk 
persze az ilyenek. 
néhány ruc 


írom kis sárga cetlikre, amelyeket 
körös-körül a monitor széleire ra 
gasztgatok 

Avagy a NoteTab. Itt ugyanis az 


van, hogy a beírható paruncsok lis 
táját látom az ablak bal oldzlán, sőt 
atmék  mondjul 
arra, hogy ghumunyad, de p 
nem kartintok rá, hunem (Esc). és 


akár rá is kat 


más-papucsos ott 
rancssor hajlékonyságával ör 
tehát benne van a ház: 
me és a kaland izgalma is. mégi 


idejűleg. 


Derülátásom 
numerikus alapjol 


Mindezek alapján a HunHERE web- 
állomása egyénelműen a NoteTab 
használatával készül. és úgy. b 
A szenvedélyes vízv 
a sógor háromszor hazat 
az oldalak fenn vannak 
abban állapodtunk meg, hogy min 
den ténylegesen eladott repülőgép 
után xt üveg bort kapok (üvegen- 
ként átlagosan ör dollár értékben), 
ahol az x azt fejezi ki, hogy 
Tőgép ára (dollárban) hi 
gyű. Tehát, mondjuk, eg 
ezer dollárért eladott gép után 5! - 


szet 
Addigra 
hálón, és 


120 palackot kapok mintegy harszáz 
dollár énékben, 

Ember ennél szerényebb már nem 
ús lehetne. 


Ha ez a rovat 
nen, az azt jelenti, hogy a Gult: 
streamet végül csak megvette vala 
ki. Én pedig a negyvenezer-három. 
százhúsz üvegemet rakosgatom. 


yszer elt 


Váncsa István 
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felhasználja. (IDGNS, San Francisco) 


Minden fel szerint egyre komo- 
Wyabb technológtává válik a Blue- 
tooth. Az ETSI által Nizzában rende 
zett VI, Blvelooth Unplugfest konteren- 
da minden eddiginél népesebb kiáll- 
tógárdát vonz. idén 428 kiállító lesz 
mintegy 150 az Egyesült Államokból, 
70 Japánból, a többi Európából. Az 
ETSI három csoportra osztja a rész 
vevőket: hardvergyártók; szottvertej. 
lesztók (akik a protokollokra összpor- 
tosítanak]; és az alkalmazástejlesz- 
tők. Idén ez utóbbiak sokkal nagyobb 
számban képviseltetik magukat, mint 
korábban, jelezvén a technológia elfo- 


váló, vagy négy különálló, de az aró- 
forrásokat. megosztó kiszolgáló hoz- 
ható létre, Az IBM már idén szeretné 
Piacra hozni a rendszert, de az Íntel 
Korábban jelezte, hogy a Xeon MP 
procasszor csak a jövő év elején kerül 
forgalomba. A technológia az intelnek. 
15 megtetszett, olyannyira, hogy a 32 
bites Xeon MP-t és a 64 bites inta- 


Utóbbi ogy CD újrairó és ogy DVD-rÓ 
tunkciótt egyesíti. Egyéb jalemzői kő- 
zött van a két FireWíre és a kél USB 
kapu, valamint a beépített modem. Jár. 
hozzá az Apple (DVD, íTunos ós Mo- 
"o 2 szoltvere. Az ápílísban megje. 
lent Mac OS X operációs rendszerek 
Köszönhetően a rndszer automatiko- 
san tudja a terhelést a két 
bézyzszon sájeágel ági 


További híreink: 
www.szamítastochnika hu 


Minolta Dialta CF 


2001, Ricoh Aficio 


Tandemek extrákkal 


Ezúttal két hatalmas színes nyomtató került el hozzánk, a tesztlaborba. Terebélye- 
sek voltak és súlyosak, mégis igen fürgék; Horváth László szerint erre a mostaná- 
ban terjedő különleges nyomtatási elv, a tandem technológia a magyarázat. 


HALI váron az ember valami köny- 
nyű, egyszerű tesztre vágyik. 

il Lehetett volna tesztünk tárgya 

két apró színes nyomtató — két kis 
tintasugaras például -, de a nekünk 
nemrég felkínált két újdonság háló- 
zati mennyiségi nyomtatásra való. 
Mit volt mit tenni, összehúztuk ma- 
zúnkat a laborban, majd a Minolta 
Magyarország és a Ricoh Hungary 
szakemberei bevarázsolták hozzánk 
a két behemótot — micsoda szeren. 


cse, hogy nem nekünk kellett meg- 
kínlódnunk velük. 


másoló, nyomtató és 
dapolvasó: a Minolta Dialta CF2001 


Mert bizony mindkettő szekrény: 
nyi méretű berendezés. A terebély 
Jó részét különféle papíradagoló és 
fogadó kiegészítők teszik ki, vala 
mint az A/3-as papírméret kezelése. 


A. Minolta Dialta CF2001 (1. kép) 
méreteit a gördíthető állvány és a 
felső lapolvasó egység növeli, a Ri. 
coh Aficio AP3800C-éit (2. kép) 
meg az aljára került nagy kapacítá- 
sú adagoló (egymás mellett kétszer 
1000 lap A/4-es papír fér el ben- 
ne), és a 2500 lapos kimeneti egy. 
ség (finisher), 


ességváltá. 


Eddig a színes nyomtatás sebessé- 
gét legfőképpen az fog vissza, 
hogy a lézemyomtatók négy menet- 
ben állították elő a négyszínű nyo- 
matot, s az bizony négyszer annyi 
időbe telt. Elsőként az Oki jelent 
meg olyan mechanikával, amelyben 
lézer helyett LED-sörok készítik a 


2. kép. Egy másik elefánt: a Rícob Afició AP3800C. 


nyomatot, a színeset ís egy menet 
ben (erról a Számítástechnika 27. 
számában írtunk), Az egymás mő- 
gött ülő" LED-sorokról tandem 
techmológiának nevezték el ezt a 
módszert. 

Gyakorlatilag négy nyomtatómű 
(pontosabban előhívó) épül be egy- 
más után az ilyen készülékbe, és eh- 
hez megfelelő fizikai méretek kelle. 
nek (hogy mind elférjen a doboz 
ban), A LED-es nyomtatóművek 
nek kiscbb a helyigényük, § ezt mé. 
sok ís észrevették. Az Okitól füg. 
getlenül a Minolta is kifejlesztette a 
maga LED-es technikáját — ameny 
nyíre tudtuk, ellenőriztük: más a 
mechanika kialakítása —. és ezt épí. 
tette be a Dialta CF2001-be (3. kép), 

Ezzel szemben a Ricoh meg- 
maradt a lézeres megvilágításnál: 
nyomtatója négy külön lézerforrás- 
ból világít meg négy egymás mel- 
lett elhelyezett szelénhengert. A na: 
gyobb helyigényt 2 tervezők az- 
zal enybítették, hogy a hengereket 
nem vízszintesen, hanem átlósan 
(38 fokban) tették egymás után (4. 
kép). A kész kép festékeit azmán 
mindkét nyomtatóban egy átmeneti 
szalag viszi fel a papírra. 


Mosr nézzük külön a két beren- 
dezést, elsőként a Minolta Dialta 
CF2001-et; ez voltaképpen A/3-as 
lapméretű, gyors, 20 lap/perces se- 
bességű színes digitális másoló. Ki 
egészítőként kétféle 


tásvezérlő járulhat hozzá; mi az egy 
szerúbb, beépíthető X3c válozatial 
kaptuk. Az IP-cím beállítása után 
hálózatból próbáltuk kí a tudását: 
a különféle meghajtóprogramo 
nyomtató beépített webkiszolgáló- 
Járól tölthetők le. 

Mint másolónak érintőképernyős 
a kezelője és minden szokásos trükköt 
ismer: kettőről egy oldalra, könyv 

50 és 400 százalék 
lés-nagyítás, auto. 
matikus méretfelismerés stb. Lapol- 
vasó egységében 50 lapos az ada. 
g0ló, és az, ha kell, meg ís fordítja a 
lapot. A lapolvasó 600 ponthűvelyk 
optikai felbontású, A/3-as lapmére- 
tő szkenner, Hálózatról — a telepített 
TWAIN meghajtóprogramból — ön- 
álló szkennerként is használható. 


Igazán figyelemreméltóak a Ricob 
Aficio  AP3BOOC  sebességadatai. 
mert 38 oldalípercés fekete nyomta 
tása a csak fekete hálózati nyomta- 
tóknak is becsületűkre válik: a he. 
lyükbe is léphet, s emellett színesen 
ís nyomtathat. A mechanika sebes; 
sége gyors feldolgozással párosul: 
fekete oldalakból 9 másodperc alatt 
készül el az első, színcsekből 12 
másodperc alatt. Ezek az oldalada- 
tok akkor is érvényesek, ha a lap 
mindkét oldalára nyomtatunk. 
kipróbálhattuk. mert duplex 
gel kaptuk a tesztpéldányt 
A vezérlő háromféle 
nyelvet ért: a PCLS 


1 is 


ség: 


laplcíró 
1, a PostScript 


3. kép. Tandemként egymás mögé épített szelénhengerek 
a Minolta nyomtatóműben 
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Minolta Öladta CF2OOT Ricoh Aíteia APJOOC 
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Level 3-at és — a megfelelő meghai 
tóprogramból — a Ricoh 
RCPS (Refined Printíng Command 
Stream) nyelvét. Az IP-cím meg: 
adása elegendő a nyomtató hálózat 
ból való eléréséhez - és a beépített 


hajtóprogramok magyarul um 
nak (a kezelőpanei úgyszíméni. A 


4. kép. Átlósan elhelyezett szinhenge- 
rek a Ricoh nyomtató belsejében 


nyomtató a betűkészletek letöltésén 
túl a minta és titkosított nyomatok 
tárolására is használja belső merev 

lemezét (A minta tárolásakor csak 
az első példány ellenőrzése és jóvá- 
hagyása után nyomtatódnak ki a to- 
vábbi példányok, ha pedig titkos 

tott nyomatról van szó, akkor a fel 

használó jelszóval védve küldi el az 
anyagát a számítógépről a nyomta 
tóra, és azt a nyomtató csak akkor 
nyomtatja ki, ha a felhasználó ott 
helyben bebillentyúzi ezt a jel: 


Kimeneű papírkezelő eszközökbő 
mindkét gyártó többféle lehetős 


las, dokumentumonkéni 
lással szolgáló tartót hozott 
ránk, de mindkét nyomtatób 
szerezhető többrekeszes postaláda, 
lyukasztó és tű: ség is. 

Megvizsgáltuk. ellenőriztük per 
sze mindkét nyomtató szolgáltat. 
szít, felbontását, sebességét és nyo- 
matminőségét. Ami a nyamatminő- 
get illeti, mindkettő elére a fo- 
tóminőséget; 
azonban a Ricoh képei egy kicsit 
jobbak lettek. 

Most pedig lássuk az árakat: sok. 
féle kiépítési lehetőségről lés 
nem lehet persze egyetlen ő 
get megnevezni. A Minolta Dialta 
CF2001 színes digitális másolója 
23 millió forintról indul, ezt még 
nagyjából ! millióval tetézi a vízs 
gált Ficry hálózati csatoló. Erre a 
berendezésre is érvényes a Minal 
ta kedvezménye: az első 110 ezer 
Oldalhoz ingyen adja a feketét 
Egy alapkiépítésű Ricoh Aficio 
AP3800C-t már 1.2 múllió fo 
rüli összegén be lehet sz 
vizsgált összeállítás 2.2 
rintot ér, (Az árak áfa nélkül érten- 
dők, és a készülékek magyar képvi; 
seleteitől származnak.) x 


véleményünk. szerint 
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világ élvonalába tartozó tíz leg- 
Asszssssest 
Csak kis részét teszi ki a piac 
nak: még a húsz százalékát sem. A 
vezető szolgáltató vállalatok 2000- 
ben mindőssze 122 milliárd dollár. 
rul járultak hozzá a 665 milliárd 
dolláros piac bevételeihez; a piacve. 
zető IBM részesedése sem haladta 
meg az őt százalékot A Datagúest 
httpl/www.dataguest com). bocs- 
lése szerint a világ négyszáz legna- 
gyobb szolgáltató cége még együtt 
sem szerzett többséget a piscon. E 
terület változatosságát kitűnően mu- 
tatja az a tény, hogy egymagában 
az Egyesült Államokban több mint 
tízenőtezer ÍT-szolgáltató vállalat 
működik 
Az elmúlt évben az IBM-nek 
33.1 milliánd dolláros bevétele volt 
a különbös itatásokból. A 
sorban az Electi 


one Data Systems 
a második; a szolgáltatásokból szár: 
jánd dolláros bevé. 


mazó 19.2 mil 


telével 2.9 százalékos piaci része 
sedéshez jutott, A. japán Fujitsu 
nak 13.2. milllió 
vétele, s ezz 

Táblázatunk jól mutatja, hogy az 
élbolyból csupán két szolgáltatónak 

a Computer Sciences Carpora 
tionnek. illetve az NTT Datának 
úkerült legalább tíz százalékkal nő- 
elnie a forgalmát Az Accennure 
(korábbi nevén Andersen Consul 
tíng Inc.) tavaly kereken 10 milliárd 
dollárt könyvelhetett el szolgáltat. 
sakból, de ezzel csak 1.5 száz: 


tt a világpiacon. 


u p— született 


p az AMR Reszarch 
szerint a webszolgáltatá. 
sak sikere főként attól függ. bh 


ezek a szolgáltatások mennyíre se 
üzleti kapcsolataik 


tik a cégeket 


pítésében. s hogy csakugyan a kő- 
éppontba állítják-e a végfelhaszná- 
lót. Tom Sullívam. az Infoworid sza 
kírója a szoftv oradójának 
tarja a webdszolgáltatásokat. 


mos szállító dolgozon és dolgozik 
zon. hogy a végfelhasználó az im 
termeten át is elérhesse a különféle 


közben ne 
mfrastruk 


alkalmazásokat — s ez 


kelljen a háttérben lev 


várával fogtalkoznia. 
ar a webszolgáltatás 
múfaja voltanéppes csak 
000 júniusában születet meg; ak 
kor. amikor a Mócrosoét bejelentette 
ját, és , félhivatalosan 
webszolgáltatásnak nevezte el az 
interneten elérhető alkalmazásokat 
Nem szabad ledkezni azon. 
IBM. Oracie-ről, a 
Sun Microsystemsról és a Hew 
ct-Packaráról sem ezek a cégek 
már vagy kidolgoztak vagy most 
dolgoznak ki wedszolgáltatásokkai 
kapcsolatos technesógsai megolds- 
sokat 

Scot Hebner, az IBM WebSpbere 
területért felelős. marketingigazga- 
lója a piac fejlődése szempontjából 
igen fontosnak ítéli azt a tényt. hogy 


. TÉNYEK ÉS TRENDEK 


Fenn és lenn 


Augusztus közepén a Gartner Dataguest Inc. közzétette a világ intormációtechnológiai (IT) szolgáltató 
iparát vizsgáló legújabb felmérésének eredményeit. E tanulmányban az a legfőbb megállapítás, hogy 
egyik cégnek sem volt igazán kiugró a teljesítménye. Zimányi Katalin elemzése. 


szinte valamennyi vezető szoftver 
szállító felkarolta a webszolgáltatá- 
sokat. Az ipari fejlődés révén az ín- 
ternet válik az alkalmazásintegráció 
Platformjává. 

Rick Ross, az egyesült államok- 
beli Java Lobby elnöke azt kifogá- 


Tategration), az XML (eXtensible 
Markup Language) és a SOAP 
(Simple Object Access Protocol) 
még jó ideig tartani fogja magát. 

A Gartnet azt jósolja, hogy 2002. 
re — de legkésőbb 2003-ra — vala 
mennyi vezető elektronikus üzleti 


Szolgáltatók egy csokorban: John Distefano, a Cap Gemini Ernst ő Young 
elnökhelyettese, Dan Black, a United NetWorks e-commerce igazgatója, és 


Tracy A. Esherik, a Fidelit; 


solja, hogy jóllehet rengeteg cég el. 
kötelezte magát a webszolgáltatá. 
ok mellett, egyikük sem határozta 


Pontosan, hogy mire gondol 
elemzők szerint 


Ipari 
legalább két-három év kell ennek a 
technológiának a megérésébez És 


véleménye 


ahboz, hogy ezzel párhuzamosan 
megfoghatóbbá váljanak a vállala 
tok által megadott definíciók. 

Frank Moss, a Bowstreet Soft 
ware infrastruktúra-szolgáltató el: 
nöke azt jósolja, hogy idővel több 
webszolgáltatás lesz majd a vilá 
gon, mint weboldal. Az ő jövőképe 
szerint a vállalatok gyökeresen új 
úzieri modelleket alakítanak majd ki 
az intemeten. AZ Gillen, az IDC ku. 
tatási igazgatója nem tartja lehetet. 
lennek. hogy több új szabvány is 
színre lépjen, egyelőre azonban úgy 
látja, hogy a webszolgáltatásokhoz 
kapcsolódó mostani négy de facto 
szabvány - a WSDL (Web services 
descpóon language), a UDDI (Uni: 
versal Description, Discovery, and 


investments vezetője 


Platform támogatni fogja a webszol: 
gáltatásokat. 2003-ban az IBM, a 
Microsoft, és még két-három másik 
szállító adja majd az infrastruktúrát 
a szolgáltatásoknak több mint 75 
százalékához. 


Ború vagy derű? 


Eltérő piaci jóslatok jelennek meg 
arról, hogy a vállalati felhasználók 
mennyit költenek ebben az évben 
információtechnológiai szolgáltatá- 
sokra. egyáltalán informatikára. A 
Gartner és a Merrill Lynch alig né. 
hány nap különbséggel tette közzé a 
maga prognózísár: az előbbi derűs 
képet fest a közeljövéről, az utóbbi 
viszonylag borúsat. 

A Gartner felmérése azt jósolja, 
hogy az idén az egyesült államok. 
beli vállalatoknak röbb mint a fele 
növeli IT-kiadásait, átlagosan 21.5 
százalékkal. A Merrill Lynch csak 
4 százalékos növekedést vetít előre, 
Európában még ennél ís keveseb- 


ber: 2 százalékosat. Az IDC 6.7 szá. 
zalékos növekedést jósol az ame. 
rikai FT-piac egészére. (hardverre, 
szoftverre és szolgáltatásra), 

A kétszámjegyű növekedésről 
szóló. jóslatok. bizonyosan irreáli. 
sak, mondja Bob Stack, egy távköz. 
lési berendezéseket gyártó cég, az 
NMS. Communications  ET-beszer 
zéseket irányító főnöke. Véleménye 
szerint az informatikai vezetők még 
az évi 3 milliárd dolláros forgalmú 
vállalatoknál sem a beszerzésekkel 
vannak elfoglalva, hanem az alkal- 
mazottak elbocsátásával. 

Nyilvánvaló, hogy Stack túloz, 
de kétségtelen, hogy van némi igaz- 
sága. Chris Kozlov, az Arlington 
Industries. hálózati adminisztrátora 
minden évben kitölti a Gartner fel- 
mérésének kérdőíveit; az ő TT-költ. 
sége az idén 20 százalékkal bővült. 
mert az Arlington Industriesnak az a 
vállalati felfogása, hogy még nehéz 
időkben sem szabad takarékoskodni 
az alkalmazottak hatékonyságát nő- 
velő hardvereszközökön, programo- 
kon és szolgáltatásokon. 

Barbara Gomolski, a Gartner ku. 
tatási igazgatója nem látja egyedi 
jelenségnek az Arlington beszerzési 
gyakorlatát. Megjegyezendő azon. 
ban, hogy a Gartner március és jú- 
nius között 589 vállalatot, kormány 


hivatalt és szervezetet kérdezett 


meg, a Merrill Lynch viszont csak 


Dick Brown, az EDS elnök-vezér- 
igazgatója 


65-ót. A Merrill Lynch jelentéséből 
egyetlen pozitív dolog derül ki: az, 
hogy a cégek változatlanul sokat 
költenek e-üzleti projektekre. 


Aikalmazásszolgáltatók 


A Zona Research piackutató intézet 
az év első negyedében 137 amerikai 


A VILÁG TÍZ VEZETŐ IT-SZOLGÁLTATÓJA 


ZA wet yt Vett Tee" AMA 
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vállalatvezetőt és informatikai főnö. 
köt kérdezett meg arról, hogy mi, 
lyen ASP- (application service pro. 
vider) szolgáltatások használatát ter. 
Vvezi a következő egy-két évre (a 
megkérdezettek, jóllehet más-más 
nagyságú és típusú vállalat irányú. 
tói, mind tapasztalt ASP-felhaszná 
lók voltak). 

A Zona-tanulmány arra jutott, 
hogy a válaszadók 42 százaléka egy 
Éven belül a vállalati számítógé 
pek több mint feléhez teremt ASP. 
hozzáférést. A Zona elnökhelyett 
se, Greg Blatnik szerint a vállala 
felhasználók többsége elégedett 
ASP-szolgáltatásokkal, a jóvoltuk- 
ból jócskán csökkentheti működési 
költségeit. és több időt, energiát és 
Pénzt fordíthat stratégiai üzleti fel- 
adatok megoldására. 

A többség (82 százalék) elégedett 
volt a szolgáltatás szintjére vonat. 
kozó szerződéssel is: az alkalma- 
zásszolgáltatók rendre. teljesítik a 
kialkudott feltételeket, És folyama 
tosan bővítik az alapszolgáltatások 
körét 

Ami a piac szolgáltatói oldalát II 
leti, a GartnerGroup jóslata szerint 
2002 közepére a mostani alkalma: 
zásszolgáltatóknak mindössze 40 
százaléka marad versenybet töb. 
biek elvéreznek, egyebek közt meg 
felelő üzleti modell vagy partner hí 
ján. Amy Mízouras, az IDC rangidős 
elemzője szerint az ASP-pinc kon 
szolidációja. abban. különbözik. az 
információtechnológíai iparban szo. 
kásos konszolidációtól, hogy az it: 
teni cégek nem felvásárolják egy 
mást vagy összeolvadnak, hanem 
egyszerűen megszűnnek 

Az alkalmazásszolgáltató piac bi: 
zonyos szegmenseiben (például a 
webegyüttműködésben) továbbra is 
meredeken nő a forgalom. Az IDC 
adatai szerint 1999-ben a világon 
összesen 250 millió dollár volt a kt 
helyezett web-együttműködési szol: 
gáltarások értéke, 2004-re azonban 
meghaladhatja a kétmilliárd dollárt. 

A framinghami piackutató cég 
elemzői szerint az ASP-piacnak ez 
a szelete főleg abban különbözik a 
többitől, hogy igen gyors megoldást 
kínál a felmerült problémára, s ez: 
zel mentesíti a cégek belső informa. 
kai részlegét az esetleges külön 
terhektől. Nincs szükség folyamatos 
és költséges karbantartásra; a szol. 
gíltató csekély havi díj fejében el 
látja ezeket a feladatokat. 

A web alapú együttműködés nem 
reked meg az elektronikus postai 
szolgáltatás szintjén. (Ebben a kate 
góriában a Yahoo Inc. Mail, az Ex. 
cite Inc, Inbox, a Swishmail, a Win; 
star Communications Inc., az eMail 
ASP és az Mig szolgálhat a legele- 
venebb példával.) A csoportmunka 
kategóriában már olyan névek ís 
szerepelnek, mint az eíoomnet, az 
onProject.com, a LiveOffice.com és 
a OuickTeam, Ezek az alkalmazás 
szolgáltatók virtuális írodai lehető: 
ségeket kínálnak: azonnali üzenet 
küldést, e-levelezést, osztott dökv; 
mentum-hozzáférést. x 
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ÚJ GAZDASÁG 


A hazai bankok és biztosítótársasás 
gok egyre kedvezőbbnek látják kö- 
zéptávú szerepílket az intermetgaz- 
daságban — derül ki a GKI, a Webi- 
gen és a Sun Microsystems Magyar. 
ország közös felméréséből, Ezen 
Kutatás szerint a magyar intemet- 
használók 10 százaléka veszi igény. 
be a bankok online szolgáltatásait. 
az online brókereknek ma mintegy 
10-11 ezer főnyi ügyfelük van, 

A GKI Gazdaságkutató Rt. a We. 
bígen RL-vel és a Sun Microsy- 
Sstems Magyarországgal egyűtt 
ködve negyedévente felméri az ín- 
termethasználati szokásokat, a hazai 
elektronikus gazdaság fejlődését. A 
2001. év második negyedévére vo. 
natkozó kutatásban az elemzők a 
GKI-Webigen pénzügyi szolgálta 
tói internethasználati indexben ösz- 
szegezték az eredményeket Ez a 
három részindexből álló konjunktú- 
múndex azt számszerúsíti. hogy a 
magyar gazdaság vizsgált szegmen 
sci mit várnak az intemettől, és az 
internetes alkalmazások hogyan hat- 
nak majd az üzletmenetre. 

Az e-éntékesítés részindexét ab- 
ból számították ki. hogy a különféle 
pénzügyi szolgáltatók jellemző ter- 
mékeinek mekkora lesz az inteme- 
tes forgalomnövekedésűk a követ- 
kező 12 hónapban, meg abból, hogy 
várhatóan hogyan növekednek majd 
az intemetes ügyfelek; ennek a rész- 
indexnek az értéke 2001 második 
negyedévében 32 volt. Ez kevesebb 
ugyan, mint az előző felmérés 38-as 
adata, de még ez is optimizmust su- 
gall. Leginkább az értékpapírcégek 
várakozásai szálltak alább, s ebben 


nem kis szerepe van a piacot sújtó 
érdektelenségnek, A bankok vára. 
Kozásai szintén mérséklődtek, a biz- 
tosítóké viszont jócskán nőttek. 

Az intemet hatását mutató részin- 
dex éntéke 34.3 - számottevően ma: 
gasabb az előző felmérés eredmé 
nyénél (22), A pénzügyi szektor var 
lamennyi ágazata optimistábban íté. 
U meg azt, hogy mekkora hatása 


ENEK 
A agyedbe  t-negyodé 2. agyaóér 
19orán KT ANupon 


lesz az intermetnek az ő piacukra, A 
pénzügyi szolgáltatók a második 
évnegyedben az előző negyedévinél 
jobb véleménnyel vannak tulajdon 
jövőbeli képességeikről, s arról, 
hogy várhatóan hogyan használják 
majd ki az intemet lehetőségeit, je- 
len helyzetüket azonban kissé rosz- 
szabbnak tartják ebben a negyed- 
évben, 

A kapott válaszok alapján kiszá- 
mított intenetlehetőség részindex- 
nek 28.2 az értéke; ebben a jelenre 
vonatkozó válaszok negatívak, a jó- 


Online optimizmus 
a pénzügyi szektorban? 


Vőre vonatkozó várakozások visznat 
optimisták. 

Mindezek alapján 2001 második 
negyedévében a GKI-Wetigen pénz 
ügyi szolgáltatókra vonatkozó inter: 
nethasználati indexének 31.5 volt 
az énéke, ez 46 ponttal több, mint 
az előző felmérésben. A kutatásban 
részt vevő bankok egyébként a tel- 
jes bankrendszer eszközének több 
mint 73 százalékát tették ki. a bíz 
tosítók a szektor összes díjbevételé- 
nek 47 százalékát, az értékpapírcé- 
gek pedíg a 2001 első félében rea- 
Tizált tőzsdei összforgalom 47 szá- 
zalékát 

A 19 válaszoló bank közül 7 kö- 
zölte, hogy már ma is működtet ín- 
temet alapú pénzügyi szolgáltatási 
két válaszoló bank még az idén sze. 
retne online szolgáltatást beindítani, 
8 pedig a következő évtől tervezi az 
elindulást. Két hitelintézet világossá 
tette, hogy a közeljövőben nem ké. 
szül ímtemetes szolgáltatások kifej 
lesztésére. 

Összesen 11 biztosító válaszolt a 
kutatók kérdéseire, közülük 2 nyi- 
latkozott úgy, hogy már most ís van 
internet alapú szolgáltatása: egy vá- 
laszadó még 2001-ben, további 5 
pedig 2001 után tervezi internetes 
szolgáltatás beindítását. Három biz: 
tosító nem szándékozik intemetes 
szolgáltatással bővíteni értékesítési 
csatomáját. 

A felmérésben részt vett 15 érték. 
papírcég közül 8 már most ís mű 
ködtet internet alapú szolgáltatást. 
Egy cég még 2001-ben, 4 további 
pedig 2001 után tervezi internetes 
szolgáltatás beindítását. Két értékpa- 
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pírcég késúbb sem színátkozik an. 
line brákecszolgáltatást bevezetm 


adók közűl. Ebben az évben 
egy akar hozzájuk csztizki 
sőbb pedig további öt, ugy 
10 bank egyáltalán nem tervezi 
WAP használatát. Az énékpapírai 
gek közül egyetlen mandta csak azt 
hogy már most is használja a WAP. 
ot a szolgáltatásaihoz. Ebben az 
ben a válaszoló (énékpapi 
közöl egyik sem indít ilyen sze 
tatást, 6-nak pedig jövőre 
sőbb lesz WAP-os szol; 
is nagy azoknak a céget 
aránya (8 a 15-ből), amely 
talán nem szeretnék ezt az értékest- 
tési csatornát használni. 

A  folyószámla-szolgáltatást . adó 
barikoknak 2001. március 31-én mint 
egy 80 ezer lakossági és 14 ezer vál 
talati internetes ügyfelük volt; a ma- 
gya internetezők 10 százaléka has 
nálja a bankok oxline szolgáltatásait. 
Hazánk az internetes banki ügyfelek 
arányában a közép-euró nok 
közül Lengyelorszi 
14) áll nagyjából ugyanazon a fej: 
letségi szinten. A biztosítók vára- 
kozásai szerint 2001-ben összes díj. 
bevételük 0.2-1 százaléka szárma- 
zik intemeten keresztüli énékesítés 
ből, s ez az arány 2002-ben 1-5 szá- 
zalékra nő. 


Összeállította: Mártonffy Attila 


Bár minden bank megjelenik az ín- 
temeten — valamennyi önállóan —. 
az új intemetes technológiát alapo- 
sabban — tranzakciókra is módot ad- 
va — csák kevés alkalmazza közű- 
lük. A piac keresleti jellemzői iga- 
zolni látszanak ezt az óvatós beru- 
házási politikát. Először is, hiányzik 
a határozott fogyasztói igény; ez 
egyfelől a lakosság bizalmatlansá- 
ából fakad, másfelől az otthoni in- 
temet viszonylagos ritkaságából. Az- 
után korlátozó tényező a fogyasztók 
passzív bankkultúrája ís, s emiatt a 
már széles körben elérhető elektro- 
níkus banki alkalmazások és csalor- 
nák nincsenek kellőképpen kihasz- 
nálva, pedig az itt szerzett tapaszta- 
latok növelhetnék a bizalmat az ín: 
temetbanki szolgáltatások íránt ís, 
A felnőtt lakosság 52 százaléka 
hallott már internetbanki szolgálta: 
tásokról, A fiatalok, a magasabb is- 
kolai végzettséget szerzettek, az ak- 
tívak, a diákok, a jobb vagyoni hely- 
zetben levők, a városi lakosok az 
ftlagosnál többet tudnak az elektro- 
nikus ügyintézés lehetőségéről — ál- 
lapítja meg a KÓD Gazdaság- és 
Médiakutató Intézet egy 2001 tava- 
szán készített felmérésében. A kuta- 
tásban azt ís megvizsgálták, hogy a 
megkérdezetteknek mely pénzinté- 
zetek e-banki szolgáltatásáról van 
tudomásuk. A kutatás idején az 


OTP, a Citibank, a Raiffeisen és az 
IEB kínált intemet alapú elérést, 5 
ismert volt a CIB és a KH terve is. 
A válaszadók 27 százaléka említet- 
te az OTP- segítség nélkül, a töb- 
bi kereskedelmi bank szolgáltatását 
azonban már jóval kevesebben ís- 
merték: 5 százalék sorolta ide a 
CIB-et (tévesen), 3 százalék a Cíti- 
bankot és 1 százalék a Raiffeisent; 
az IEB szolgáltatásáról senki sem 
hallott a megkérdezettek közül. 

Arra a kérdésre, hogy ha volna 
rá módja, vajon használna-e ínter- 
netes bankszolgáltatást, a megkér 
dezettek 4 százaléka válaszolt hatá: 
rozott igennel, további 15 százalé- 
kük pedig feltételes igennel. A kuta- 
tásban részt vevők közel ötöde (19 
százalék) nem tudott választ adni a 
kérdésre, 20 százalék azt válászolta, 
hogy feltehetően elzárkózna ez elől 
a lehetőség elől, 41 százalék pedig 
határozottan nemmel felelt. 

Az e-banki szolgáltatások iránti 
érdeklődést egyébként sok minden 
befolyásolja. Az átlagosnál nyítot- 
tabbnak bizonyultak a 18-30 éves 
korosztály tagjai, a felsőfokú iskolai 
végzettséget szerzettek, a szellemi 
munkát végzők és a bankügyeik- 
ben aktívabb fogyasztók (különösen 
azok. akiknek volt lekötött betérjük 
vagy már használták a telebank- 
szolgáltatásokat. Az otthonról az 


Internetbank lakossági szemmel 


intemethez hozzáférők 12 százaléka 
határozottan érdeklődik az e-banki 
szolgáltatások iránt, további 27 szá- 
zalékuk pedig feltételesen. Hasonló 
nyitottság jellemzi a PC-tulajdo- 
nosokat ís. A teljes populáció alig 
egyötöde hajlik a világháló kínálta 
€-banki lehetőségek használatára. A 
megkérdezemek mindössze 3 száza- 
léka tekinti teljesen biztonságosnak 
az intemetes banki tranzakciókat. 
további 9 százalék inkább bizronsá- 
gosnak, mint nem biztonságosnak. 
Különösen fontos a hazai hitelinté- 
zeteknek, hogy ismereteket bocsás- 
sanak közre az elektronikus banki 
megoldások  megbízhatóságáról. A 
tranzakciók biztonságáról többé-ke- 
vésbé már meggyőzött csoportók- 
ban ugyanis az átlagosnál jóval na- 
gyobb a hajlandóság e szolgáltatá- 
Sok használatára; az e-banki mű- 
veletek biztonságáról meggyőződött 
fogyasztók minden korábbinál na- 
gyobb — 58 százalékos — arányban 
érdeklődnek irántuk. Ezzel épp el- 
lentétes a hatása az ismerethiány 
ak akik ugyanis nem tudják meg- 
ítélni azt, hogy mennyire biztonsá- 
gosak az interneten végzett tranzak- 
ciók, azok többnyire elzárkóznak 
eről a szolgáltatástól. 

Az otthoni intemetélérés ez évi 
kulásából ítélve az internetbanki 
szolgáltatások regisztrált ügyfélköre 


Amennyiben lenne rá lehetősége, 
igénybe venne 
internetes bankszolgáltatást? 


alighanem m 
a 170 ezret. s a növekedés nagy 
sze az OTP-ügyfelektől származ 
majd. A CIB regisztrált felhaszn 
nak száma — az ügyfélportfőlió mé. 
rete és minősége révén — 7-10 
lehet, s a CIB így egy kategóriába 
kerülhet a Citibankkal. A Keres 
kedelmi és Hitelbank feltehetően 
kevesebb ügyfél csatlakozására szá 
míthat — feltéve, hogy ősszel csak. 
ugyan elindítja a maga szolgálta 
tását. Habár széles az ügyfélköre 
(több mint 200 ezer fő), de az általa 
választott intelligens kártyás bizto 
sági megoldás igen drága — a csat 
lakozókat esetleg 10 ezer forintos 
többletköltséggel ís terhelheti —. sót 
a rendszer telepítése ís összetettebb, 
mint a PIN-kódon alapulóké, Ez a 
megoldás Nyugat-Európában is ke. 
vesebb felhasználót vonzott, mint 
áz egyszerűbben használható — és 
emiatt persze kevésbé biztonságos — 
rendszerek. 


Mm. A 
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Előzetes 


ICM, a hálózati segéd 


Az intemet Coatrol Message Proto- 
colnak (az ICMP-nek) — nevének 
megfelelően — nem adattovábbítási. 
hanem hibajelzési és némi vezérlé. 
si. továbbítási feladata van, és köz- 
vetlenül az IP-protokoll felett he. 
lyezkedik el a hálózati protokoll: 
szerkezetben 


Nyomtatás CD-i 
A nagyüzemi CD-gyártási folya. 
matnak része a felirat elkészítése is. 
egyedi archívumok adminisztrálásá- 
haz pedig kiváló eszköz az alkoho- 
los filctoll. De létezik-c alkalmas 
eszköz kis sorozatú CD-kiadványok 
esetére? 


Miért használják kevesen 
a mobilinternetet? 


A 2000. év végén az európai mo- 
bilhasználóknak csupán 5 százaléka 
vette igénybe a WAP alapú adat- 
kommunikációs és tartalomszolgál; 
tatásokat A várakozásoktól lénye. 
gesen elmaradó érdeklődés vélhe- 
tően arra a tényre vezethető vissza 
hogy a felhasználók mást vártak a 
WAP-tól. mint amire az valójában 
alkalmas 


Nincs többé elszigeteltség 

Az alkalmazásintegráció különálló. 
mégis egységes szolgáltatást nyújtó 
rendszerek adaptív. összekapcsolá 
sát jelenti oly módon, hogy közben 
egységes fejlesztési és územeltetési 
kultúra jön létre. s mindennek ered. 
ményeként új, hozzáadott értéket 
viselő funkciók, szolgáltatások 


jelennek meg — határozzák meg a 
fogalmat az AAM 
zakértói 


Technologies 


Nem kisebb célt tűzött ki maga elé 
1996-ban a Keler RL, mint bogy a 
6 évszázad elszámolóházát" va. 
tja meg, Az öt év abatt elérendő 
üzleti célok informatikai leképezé- 


sét a Kelet 2000 projekt jelentette; 
az eredeti tervekkel ellentétben en- 
nek végül ís egy köztesszoftver, az 
IBM MOScrics ís központi elemé- 
vé vált 


Váltsunk nézőpontot! 


Az integrált vállalatírányítási rend; 
szerek mellett egy új szoftverkáte. 
£ória jelent meg az elmúlt években, 
5 ez a PSA, azaz a Professional Ser 
váces Automarion. Szabad fordítás; 
ban: a szolgáltatásírányítási rend. 
szet automatizálása 


Nyelvek által globálisan 


Az Európai Unió közös nyelvi inf- 
rastruktúra- programjai célul jelölik 
meg a magyar nyelv fordítási rend- 
szerekbe való bevonását ís. Ám a 
partnerek közül Magyarország az 
egyetlen, ahol eleddig állami támo- 
atás nélkül folyt a számítógépes 
nyelvészeti alapkutatás 


Pingvinre, magyar? 

Linux. Vészterhesen hangzó szó egy 
átlagos felhasználó számára. Zilált, 
borostás arcú rendszergazdák, fél- 
homály, kihúlt pizzák, kólásúvegek, 
szervertucatok, karakterekkel teli- 
zsúfolt képernyők. csuklóból gépelt. 
kilométernyinek tűnő parancssorok 


Titkos átjáró 
Mi az, ami tápellátást, hálózati csat: 
lakozást és Westel-térerőt igényel, 
konfigurációs parancsait pedig SMS- 
ben kapja? A megfejtés: az SMS. 
Gateway eszköz 


Csókkenhet 
a kommunikációs hiány 


Az intemet és a mobiltelefónia tér- 
hódítása kapcsán gyakran megfo- 
gálmazódik az a félelem, hogy az 
emberek egyre több időt töltenek 
majd egyedül, lakásukba vagy íro- 
dájukba húzódva. Miért utaznának, 
ha a kényelmes, légkondicionált 
szobában ís üldögélhetnek? Vagy 
mégis fognak? 


mér 
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HIRDETÉS 


Itt kez 


EMOFIS ?ales 
G KFT Ses 


Multinational company is looking for a: 


MS. Exchange 
Admin Manager. 


To support and administer the company 
European e-mail infrastructurc 


Reguíred skills are 

. Experience ín administering 
MS. Exc 

"Practice ín MS. Operating systems 
and Office 

" Good command of English 

"Well organized, team player attitudk 


If you arc interested in, plcase send your 


CV to appl. exchídhotmail corr 


intormatikai cég hatádó Accoss programozói 
"emeretekkel rendelkező munkatársakat kere 


fejleszté: jdatfelügyeleti 


munkakörbe, 
Visual Basic mélyebb ismerete előnyt jelent. 
Részletes szakmai önéletri 


árásával a következő címre várju 
be-intooíreemailhu 101 


. IDS REPRÓ 


Szüksége van szoftverre. de djc 


honnan szerezze be? Hi 


1-szevet 
Tel: 384-7080, Fax: 384-7082 

E-mail: gemofisatgemofis.ha yv 
GSM: (30) 9-428-152 


Budapest, 1146 Hi 


AÁlláshíróotói 


CW-Számítástechnikában 


jelentesse meg! 


MATTORGAL BUSINESS COMMUNICATION 


ŐtliK 


M MickgorE 


Szeretne egy cat.5,5E,6,7 
hálózatot letesztelni 
Lepje meg magát egy 

régen áhított 
OmniScannerre! 


OmniScanner2 


A hálózatból élő vállalatok 
esküsznek az APC-re. 


Több mint 10 millió elégedett ügyfél biztosítja elérhetőségét az APC segítségével, 


Az APC Smart-UPS, a világ legmegbízhatóbb 
hálózatainak alapja, szerves részét képezi napjaink 
e-üzleti infrastruktúrájának. 

A legrugalmasabb, leginkább hibatűrő és 
legbiztonságosabb rendszerek is megbízható 
energiaellátást igényelnek. A díjnyertes Smart-UPS 
készülékek kimagasló teljesítményt nyújtanak az Ön 
€-ügyfelei hozzáférési igényeinek kielégítésében. 
Az Ön szünetmentes tápegysége áramkimaradás 
esetén megfelelő tápellátást biztosít a web- és 
€-kereskedelmi szerverek számára? 

Az APC díjnyertes Smart-UPS készülékeinek 
teljesítménye 420 VA-től 5000 VA-ig terjed, ezáltal 
tökéletes védelmet nyújtanak a kis- és nagyvállalati 
szerverek számára ís. 

A Smart-UPS megbízható tartalék-tápellátást, 

a PowerChute plus szoftver segítésével biztonságos 
leállítást, a WWeb/SNMP menedzsment kártyán 
keresztül pedig távoli menedzselhetőséget biztosít. 
Még ma lépjen kapcsolatba az APC-vel, és tapasztalja 
meg a "legendás megbízhatóságot". 


Az APC további megoldásai: 


? 


Az APC PowerChute plus 
szoftver értesítéseket küld, 
környezetfigyelést végez, 
és biztosítja a szerverek 
biztonságos leállítását. 


A torony és rack-felépítésű Az APC szünetmentes 
APC Symmetra Power Array" 
rugalmas védelmet biztosít a 
létfontosságú alkalmazásokat 
futtató szerverek, távközlési 
eszközök és magas 
megbízhatóságú alkalmazások 
szárnára. 


és kezelése távolról 
NMS-en keresztűl ís 


segítségével. 


E-mad 
Szeretne az APC termékzível, szolgaltatásaíval és akciótval 
kapcsolatos hirievelet kapni e-mailben? Olgen. ONem 
Most elószór lép kapcsolatba az APC-vel? —Oigen ONem 
Vállalkozás tipusa: 7) Maganfelhasználó/Otthoni iroda 
Kis-/közepes vállalat (kevesebb mint 500 alkalmazott) 
DI Nagyvállalat (tóbb mint 500 alkalmazott) 
Államigazgatási szerv 
"Számítógép viszonteladó/ APC-partner. 


Emait apcHUNGapcc.com — Jelszó 64071v 


Amereso Power Conversion. Valamennyi védjegy a tulajdonosok bírtokát képezi. SUZADEF-HU 


FEJ 


tápegységeinek felügyelete 


webböngészőn vagy SNMP 


Jellemzők: 
rézzel 


Az alacsot 


UPS testreszabásái 
Tmededáséthetől Bő és 
újraindítási fahetőségek 
segítségével. 
A 
á nyüké keltő ésa MS ria riaszt 


"ha SNBA § dkáumulátor és 


ed Se 


Fame 


he éssdár 


078 


A Redundáns Switch, mint 
kiegészítő megoldás magasal 
szintű rendelkezésre állást 
biztosít a díjnyertes Smart-UF 
ek használata során. 


ArC 


Legendary Reliability" 


elvégezhető egy SNMP-kártya 


I Ingyenes feszültségvédeln 


katalógus. 


COIGEN! eg szeretném tudni, hogyan válasszam ki a rendszerem 

legjobban iló szúnetmentes tápot. Küldjenek INGYENES katalógus 
(CINEIM, ezáttai nem kérek ingyenes katalógust, de szeretnék fel 
tatkozni negyedévenkent megjelenő hirievolúk levelezési Üstajára 

POWERUNE 436-1-209-4678 s FAX: 436-1-209-4l 

E-mail: apcHUNGapcc.ci 

APC Megvarország. 114 Budapost, Könyve György u. 5. 
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.. 
mg. e - Tag zZ. 
zleti és biztonsági stratégia: 
" 
a két jóbarát 
A tanácsadási dívízló mintegy nyolcvan munkatárssal az egyik legnagyobb szervezeti egység a Synergonon belül, 


s fontos helyet foglal el a cég stratégiájában is. Fókuszterületük az ügyfelek üzleti folyamatai hatékonyságának és 
biztonságának elősegítése — mondja Simán István, a divízió igazgatója. 
ányítási rendszer, úgyne-  zógazdasági nagyűzemeknek szám  piscon jó néhány cég foglalkozik 


tanácsadási divízió jelentős sze- vállai 
A repet tölt be a Synergon stra- vezett ERP-projektek ís felkerülnek JD. Edwards-megoldások is. 
tégiájában, amelynek célja az a palettára, A divízión belül négy Mivel az SAP-nak van magyar 
ügyfélkapcsolatok partnersi 


k implementálási tanácsadási 


lenül szükség 
gé ala: üzleti terület működik: az SAP. a  országi leányvállalata, ennek a vál- a partnerkapcsolatok ápolási 


kítása, a partnerek igényeinek és le- J.D. Edwards ERP rendszerek, az  Iulatirányítási rendszernek a beve- ve bizonyos esetekben a közös be 
hetőségeinek megértése, feltárása és . üzleti és biztonsági tanácsadás, va- zetése teljesen más feladatok elé ál. — vezetési projekteket 
tanácsadói közreműködéssel az igé. lamint a döntéstámogatás. lítja a tanácsadókat, mint a J.D. Ed- A dívízió 1 zik xirmáliszaa a idők fi ő 
nyek kielégítése a lehetőségek gyü. wards, amelynek hazai képviseletét . kihasználni a Syn. meglé formatikai kockázatok; 1. íz 
mölcsöztetése, A divízió értékesíté- Nem is a Synergon látja Ez utóbbi  égyéb szaktudást ís, a fenti terül k 
seiben 90 százalék feletti a szolgál konkurálnak esetben a Synergon szakembereinek — elsősorban u jelentős rosafic empontjából legsürgősebb t 
tatástartalom. A két vállalatirányítási rendszer kell elvégezmiűk a magyarországi valók meghatás jából. 

A divízió nagy hangsúlyt helyez akár konkurense ís lehetne egymás- . követelményeket kielégítő fejleszté. an számára fot a 13 sz ütem kivá 
a nemzetközi együttműködés kiala- nak, ám a két termékkel más-más seket és a honosítást ís. A J.D. Ed k. Árfogó üz t 3 hiatások 
horvátországi leányvállalatok port; okat és az állam: referenciát vannak például az épi csak ezek a cégek tudnak és akarnak Edward: nél 
fóliójába inkább a hagyományos st, a J.D. Edwardsszal pe. ipai e szektor számára Simán megfizetni. Mindez azonban a Syne k 
Synergon-termékek tartoznak bele -ább a kis- és közepes méretű István kifejezetten a legjobb megol, denti azt. hogy a Synergon ne ki aramétei J.D. Edw 
mint a tanácsadás, Közös projektek vállalatokat, illetve a vertikumokat, . dásnak minősíti ezt az ERP-rend-  resné az együttműködési I L ma; 
lőre az üzleti, biztonsági jellegű ta- . és feldolgozóipart. gyártó- és díszt. dáula hazai pénzügyi szektorban € ra számára külön megoldás-  költséghatékonyan h dba ve. 
nácsadás és a BPR területén való-  ribúciós tevékenységet űző cégeket z SAP esetében ne 1hanya. akat dolgozott ki. Ilyen pél- hető 
sulnak meg, ám rövidesen integrált . Ígéretes lehetőséget jelentenek a me- — golható körülmény, hogy a hazai maudit", amelyne 

Nem csak Optimális biztonság 


z z - 
a szemlélet változik tizneaáti tecgoldásakról Dan 
Szabolccsal, az üzleti és biztonság 
— tanácsadási üzletág vezető tanác 
Néhány évvel ezelőtt egy átlagos asztali számítógép és néhány alapalkalmazás bő- ) adójával és Pálfy Zsolr 
ségesen kielégítette az üzleti tanácsadásban érdekelt gazdasági szakemberek infor: ber jeez agggáátesztűn pézt 
matikai igényeit. A helyzet azonban azóta gyökeresen megváltozott, s az e területen ( ázserével be 
dolgozó szakembereknek egyre komplexebb követelményeknek kell megfelelniük. . b gsskásső és bi se; 
működő informatikai ren 


Pataky János, az üzleti és biztonsági tanácsadási Üzletág vezetője az üzleti tanácS- ( cé, teljes üzletmenetét 
adásban érdekeltek rendelkezésére álló informatikai megoldásokat vette sorra. kell. Ez 


biztonsági stratégiára van szükség 
és alkalmazásoktól. ! Az ennek zer több 
ategóriákat át- ( nyíre ne 


Leventi 


élgettünk 


1 a kialakításáh 


n valósítható meg egyetler 


mai elemzői igények kielégi- utal az informatikai szervezet és az . kai eszközök: 

téséhez komoly háttérmunká- általa kezelt információs bázis sze- A szokásos s 

ra van szükség, hiszen alapve- . repének felértékelődésére. Az infor. . tekintve ilyen eszi 
tően megváltozott az információhoz matikai audit azt vizsgálja, mennyi . döntéstámogató ren 
való viszony. Mindenki információk . re felel meg egymásnak az informa- . felsővezetők szán 
özönében él. ezek hatékony felhasz- tikai szervezet, a kiépített és mű.  formációkat. Ahhoz azonban, hogy [A biztonsági stratégia kidolgozá 
ködtetett. informatikai háttór és az a felsővezetés használható kímuta- [ sáboz először azonos kell az tött pénz megfelel a véde 
informatikusok- ) üzleti követelményeket és minden  rást érő kár súlyosságának. Ennek 


5k például a ! projektben, de már 


szerek, ezek a ) ban szükség van rá, e 


a nyújtanak ip- ( kezdeni a beruházást, 


nálása pedig csak informatikai esz 
közökkel érhető el, Jellemző a vál- üzleti modell, illetve milyen az ín. . tásokhoz jusson, : 
tózásra, hogy a nagyvállalatok éle-  formarikai szervezet biztonságának nák fel kell venniük a vezetők szem ) védendő erőforrásra elemezni kell a . értéke természetesen az üzleti kört 
tében a pénzügyi mellett megjelent. szintje. Jéletét, mert valójában ők alakítják ) kockázatot, A követelmények feltá- . ményeknek megfelelően mindet 

az informatikai audit igénye ís. Ez már nemc ászerek külső megjelenését, ) rásához a tanácsadóknak meg ke 

embereknek kell informatikai tudás- . azaz ők határozzák meg, bogy az ) ismerkedniük a cég tevékenységével A biztonsági rer 
S rendelkezniük, hanem az infor: . adatok milyen formában jutnak el a ) körülményeivel, üzleti gyakorlatával,  meit nem lehet egymástól chi 
marikusoknak ís fel kell vértezniük . vezetők íróasztalára. E tekintetben ) hiszen nincs két azonos módon dol; . núlten kezelni A felmérés ealtANlt 
magukat £ i ismeretekkel, nagyon fontos, hogy Ez a projek! 

Sok esetben maga az informatikai . kusok olyan kommunikatív felülete: ) eleme a siker szempontjából; ha a . a példaként említett esctbek, AtAr 


deti erőforrásra k 


gazdasági szak- ki a ret 


elemzés hiánya volt az oka annak 


alapvető 


az informati [ gozó váll 


6 forintért vásárolt 


tanácsadás fogalma ís megváltozott: . ket alakítsanak ki, amelyek a gazda- / követelményeket tévesen állapítják a cég sok " 
gyakran egy ndott felhasználói rend- . sági szakemberek számára könnyen ) meg, a projekt nem órheti el a célját ogy mar rendelkezést kiszol; 
Szer telepítéséhez szükséges az adott . érthetőek és kezelhetőek, azaz hasz ! Ezután következik a kockázat.  gálófürtöt, de a rendszergazda lezá 


Cég működési stniktúrújának elem- . nosságukból nem von le semmit a ) elemzés, amelyre azén van szükség ratlan Hókban tartotta a rendszerpaz 


zése ís — ami pedig eredetileg az  megtanulásukra fondított idő. ) hogy az erőforrás védelmére a fon- . dajelszavakat a felhasználók neveit 
deti tanácsadás területe volt. Ez Egy példa a CRM-renászerek vi.  tosságának megfelelő összeget költ. És jelzavít tartalmazó listát. Nem 
főképp azoknál n vállalkozásoknál . lágából. Ezeknél a rendszereknél az ) xük. Az elemzést ázegyes volt zárva az ajtó. nem volt be 
ígaz, amelyeknél az alaptevékeny [ss rőforrásokra, hanem a cég ALÉTRZZZÉNSTTA 
ség nem választható el az informati (Folytatás a III. oldalon) ! egészére ís el kell végezni, rang: Folyzasás a HT. oldala 
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Üzleti és biztonsági stratégia: a két jóbarát 


e Folytatás az 1. oldalról 


A biztonság kulcskérdés manapság, 
s ennek a Synergon két aspektusá- 
al is foglalkozik. A cég nemzetkö- 
i jogosítványokkal rendelkező szak- 
emberei biztonsági és info 
auditálást végeznek. Ezt a s 
tatását a Synorgon nem ajánlja 
azoknál a partnercinél, amelyeknél 
a Synergon volt a vizsgálandó infor- 
matikai rendszer szállítója. illetve 
endszerintegrátora, Ilyen esetben 
javasolt független, harmadik fél ál- 
al végzett audítot kérni. Másrészt, 
szokhoz a cégekhez mennek ki a 
Synergon , biztonsági emberei", ahol 


az informatika fejlesztése - például 
ERP-bevezetés — mellett szükség 
van a biztonságos működési környe. 
zet kialakítására. A Synergon egyéb- 
iránt teljes körű, egységes biztonsá- 
gi megoldást képes nyújtani, s ez a 
iyamat átível a felméréstől a meg: 
alósításig, természetesen a szak; 
mai függetlenséget szem előtt tart 
, a partnercég vezetői számára az 
gyes fázisok között a döntési po- 
zíciót biztosítva. A döntéstámoga- 
tásban és az adatbányászatban a 
Synergon elsősorban a Microsoft 
OLAP-megoldásait ajánlja. Döntés. 
támogatási. rendszer 
yébként a Synergon mind 


bevezetését 


java. 


solja ERP-rendszer bevezetése után. 
annak mintegy továbbgondolása- 
ként, A cég vezető tanácsadói nem- 
zetközi gyakorlatot is szereztek, 
többen közülük a nemzetközileg el 
fogadott CISA-minősítéssel (Certi. 
ficd Information Systems Auditor) 
És bejegyzéssel rendelkeznek, 


Stratégiai összefonódások 


Az ERP-rendszerek bevezetését, ill 
letve biztonsági vagy döntéstámo- 
gatási rendszerek kialakítását meg- 
előzi az üzleti folyamatok feltér- 
képezése és modellezése (business 
process assesment), Manapság már 


ves döntések 


SYNERGON 


elválaszthatatlan egymástól az üzle 
tés az informatikai stratégia — húz. 
za alá. Simán István. Ha az ügyfél, 
nek nincs informatikai atratógiája, a 
Synergon javaslatot tesz az elkészf 
tésben való közreműködésre, továb. 
bá BPR- és logiszúkai tanácsadást 
ís nyújt. Az üzleti célok megvaló: 
sulása érdekében tanácsot ad továb- 
bá az informatikni üzemeltetési és 
kontrollkörnyezet kialakítására, va 
lamint segít az üzletmenet-folyto- 
nossági tervek elkészítésében. 

A felsővezetés által elfogadott és 
támogatott biztonságpolitika nélkül 
nincs hatékony biztonsági rendszer, 
a Synergon először ezt tekinti 


egh 


. v 18 adatokat be A megoldásszállító ji 
Ji 

igytelerink á :merik az elektronikus üzlet előnyeit 415 
Smaryon informatika Rt. a 1087 Budape Evon a 91.38 a ül. 799 3500 a íz ik Ed 


399599 a e mait infogyyrergon hu a wwwaynergon hu 


át, hiánya esetén ennek elkészítése. 
ben vesz részt. A következő lépé, 
ben biztonsági helyzetfeltárás 
tanak végre, s ennek eredméi 
alapozva azonosítják a veszélyfor 
it, védelmi hiányosságokat é, 
a fenyegetettség valószínűsített mér 
tékét Ezt követően javáslatot tesz. 
nek a kockázatokat csökkentő kont 
rollokra, védelmi rendszerekre € 
intézkedésekre, majd kidolgozzák 
az adott cég igényeihez illeszkedő 
eljárásokat. 

Az informatikai és biztonsági sza. 
bályzatok megléte és betartatása a 
biztonságos működésen túl a me 
nedzsment elkötelezettségét, megfe 
lelő gondosságát is demonstrálja. Az 
informatikai és biztonsági szabály 
zatok elkészítésének első lépéseként 
a Synergon felméri a szervezet in 
formációkezeléssel és biztonsággal 
kapcsolatos eljárásait, meglévő sza 
bályozásait, továbbá a vezetés biz. 
tonsággal, az informatikai rendszer 
rendelkezésre állásával kapcsolatos 
elvárásait, A biztonsági szabályzat 
elkészítéséhez azonosított biztonsá 
gi kockázatokra van szükség. Ezt 
egy már elvégzett vagy elvégzendi 
biztonsági átvilágítás tudja biztosi. 
tani. Következő lépésként kidolgoz 
zák a szabályzatok keretrendszerét, 
5 csak ennek egyeztetése után kö 
vetkezhet az egyes szabályzatok el. 
készítése. 

Mindezeket a tevékenységeket a 
Synergon a szakértői által kidolgo 
zott és a nemzetközi szabványoknak 
s irányelveknek megfelelő ESRAM 
(azaz Enterprise Security Risk As: 
sessment and Management) mód. 
szertan alapján végzi. 


st haj, 


Más karrier 


A Synergon tanácsadási divíziója ú 
HR-struktúrát ís kialakított. Ennek 
keretében megszűnnek az üzletúgak 
helyüket átjárható erőforráscsopor 
tok veszik át. A változásokhoz tu 

tozik az ís, hogy különválasztották 

menedzser- és a szakemberirányt 
Ugyanis jó néhány esetben azzal 

problémával szembesültek, hogy 

karrierben felfelé csak egy ii 
a menedzserség felé lehetett elm 

dulni, azaz aki például vezető ( 
nácsadó volt, abból már csak üzletág 
ő vagy dívíziói 
Ugyanakkor vannak olyan szakem 
berek, akik nem akarnak operut 
vezetők lenni, nem akarnak példái 
motivációs rendszerekkel, pénzügy 
szakem 


veze 


gató lehete 


tervezéssel foglalkozni. E 
berek számára vezette be a Synerp 
a szakmai vezetői vagy más 
partneri irány" fogalmát, ahol a 
vábblépést két új beosztás jelenti 

kiemelt tanácsadó és a chief archi 
tect. A két tevékenységi forma szét 
választásával a divírión belüli pén 
ügyi és belső tervezést a mene 
ázserek végzik, az üzletfejlesztés 


az ügyfelekkel pedig a szakmai 
vezetők foglalkoznak. A tanácsadá 
si dívízióhoz tartoznak ím 
HR.struktúrába illesztett projektme 
a korábbi gyakorlat 
nedzxer 


nedzserek ix: 
szerint központi projekm 
csapat működött a Synergonban. 
azért volt szükség, mert 
a tanácsadás speciáli 
izsmentet követel, má: 
például a hálózatépítés 


áltozási 
úgy érezték 
projektme! 
fajtát, m 


Mártonffy Attila 
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TANÁCSADÁS 


10 Folytatár az 1. oldalról 


törésvédő fólia az ablakon. és így 
tovább, 

A Synergon tanácsadóinak 14: 
pasztaláta szerint a hazai cégek jó 
része nem stratégiában gondolko. 
dik, hanem egy-egy részprotlémára 


Lábra 


koncentrál, és ezzel fordul hozzá; 
juk, Természetesen ekkor is felhív 
ják a figyelmet az összefüggésekre, 
2 a kiindulópontja lehet a későbbi 
együttműködésnek. 

A biztonsági stratégia hiányának 
az említett trendje alól kivételt je. 
lentenek a bankok, hiszen nekik tr: 
dícionálisan foglalkozniuk kell a 
biztonsággal. 

A stratégia birtokában kezdődhet 


a biztonsági rendszer megtervezése 
És kiépítése. Ennek során három kö. 
vetelményt kell teljesíteni, a bizal. 
masságot (az információ csak az ar 
ra illetékesek birtokába jusson), a 
sénelenséget (az információ meg 
változtatására vagy törlésére csak az 
arra jogosultaknak legyen lehetősé 
6), valamint a rendelkezésre áll; 
( indig rendelkezés 
ro álljon, amikor szükség van rá). 

A védelmi intézkedések szintén 
három nagy csoportba sorolhatók 
fizikai, logikai és adminisztratív ka. 


információ ni 


ú védelem körébe tartoz 
a vagyon. és túzvédel; 
mi eszközök, a beléptető- és meg; 
figyelőrendszerek, a szünetmentes 
nforrások stb, 

A logikai védelemhez tartoznak a 
falak, beharolásérzékelő rendisze- 

az mtentikációs rendszerek, a 
Publikus Kulcsú Infrastruktúra, a ví 
rusvédelem, a mentési rendszerek, a 
virtuális magánhálózatok (VPN) stb. 

Végül az adminisztratív védelmet 
a biztonsági irányelvek, szabályza 
tok, a katasztrófaelhárítási terv, az 
alkalmazottak. ilyen célú oktatása 
stb. jelentik. 

Az utóbbiak fontosságát gyakran 
alábecsülik. Nem készül munkahe 
lyekre lebontott biztonsági szabály 
zat, vagy nem ismertetik az alkal 
mazottakkal, nem ellenőrzik a be 
tanását, Pedig a biztonság legalább 


nak péld 


1 
rek 


2. ábra 


annyira az emberi tényezőn í 


lik, mint a technológián. Bizonyos 
problémákat adminisztratív úton egy 
szerúbb és alcsóbb megoldam . mint 


technológiával. Például van oly 


szoftver, amellyel megakadályoz 
ható, hogy az ulkalmazonak mun. 
kaidóben magáncélra használják a 
webet. Ez természetesen pénzbe ke 
rül, és rendszeresen frissíteni kell. 
Sokkal egyszerűbb megtiltani az 
ilyesmit és időnként ellenőrizni 

Az adminisztratív. intézkedések 
nél dóntó a cég vezetésének a hoz 
zsállása, A tanácsadó segíl az irány 
elvek és a szabályok kialakításában, 


de ezeket a szabályokat nem tartat 


hatja be, a biztonsági tendszeri az 


ügyfél működteti. 


A biztonság nem állapot, hanem 


folyamat, a projeki lezárulta után 


MFt 


rendszeres ellenőrzésekre, a rend. 
szer felülviízsgálatára van szűk 


mert változik a technológia és vált 


az üzlet gyakorlat 
Némi humorral azt mondhatnánk 
hogy a biztonsági rer 
biztosítva van, Az 

ális világ egyre újabb 
sokat és funkciókat kín 


szerek jövője 


formatika, a di 


növekedése pedig magával hozza a 
biztonsági kérdések b mása 
A mai biztonsági problérnák jeler 

része például az intemet és a 
web elterjedésére vezethető vissza 
ugyanakkor ma már nem tudnánk 
ezeket nélkülözni az üzleti gyakor 


latban sem. 
[! 


költeni 


A nagyobb funkciona 
y többet kell 


ás (egyik) ára, 
biztonsi 


Mivel a biztonsági rendsz 


5 el a tely 


választh: 


I, a szolgálta 
taztonsái 
helyezést nem v 


Nem csak 


kö 


a szemlélet változik 


E 1. 
implementálást végző informatiku. 
soknak és az üzleti tanácsadásban 
énntett gazdasági szakembereknek 
szorosan együtt kell működnilik 
mert csak így képzelhető el, hogy a 


kk 


megrendelő igénye: 


szülessenek 


A Synergon az évek során folya 
matosan átalakult. Mindeközben f 
lyamatosan változtak a szakemberek 
által használt eszközök 4: 
lan viszont a kő av 
hez, így az Oracie-hőz, a Mic 
hoz, és az általuk nyújtott — szin 
minden üzleti igényt kielégítő — al; 
kalmazásokhoz. Utóbbi terméket kő. 
zül az üzleti tanácsadás folyamatá 
ban leginkább a Busi Intel 
gence alkalmazhat. 

Az utóbbi időben szintén fontos 

jutottak a folyam 
ik. A vállalai 

egyre gyakrabban merül fel az ig 
a teljes vállalati struktúra átgondi 
lására és ezzel ő iben a 
A nagyvállalati folyamatok újjá 
tervezésének első lépcsője az ad. 
digi helyzet pontos megértése. Az 


Álláshirdetéseit 
a CW-Számítástechnikában 


jelentesse meg! 


eszközök 
nál alkalm: 


közöttük a S 
tt Aris T 
nban ehhez nyújtanak se 


de mindemellett alkalmasak 
folyamatok hatászinak szzmi 
Ezek a 


ra is. zoftverek képesek 2 


üzleti folyamatok kritikus pon 
nak bemutatására, így használatukikai 
feltárhatók, felismerhetők. a küld 
sen nagy odafigyelé 

folyamatok. Az Aris Tool; 

képes, hogy lépésenként muta. 

a változás hatásait, vagy előre mo 


NYORLD-SZÁMÍTÁSTECMNIKA 


Vállalatirányítás — 
fejlődő 
szervezeteknek 


OnePack 
ONEW RLD 


A fejlődésben lévő gazdasági szervezetek sokban hasonlítanak az em: 

emű növekedéshez elengedhetetlen a szervezet 

A dinamikusan fejlődő vállalkozásoknak hibátlan és 
működést biztosít a OnePack vállalatírányítási rendszer, amely 

a vállalat növekedésével összhangban bővíthető, alakítható. A legna. 
gyobb vállalatot ís hatékonyan támogató [.D. Edwards OneWorld alap- — ! 
join, speciálisan a kisebb szervezetekre kidolgozott ÖnePack csomag oz) 
ényeknek megfelelően telepíthető. 


egfele 


tökéletes működése 


aktuális fi 


A OnePack végigkíséri vállalata fejlődését mind- 
addig, amíg cége az igazán nagyok közé kerül, 


SYNERGON 


A megoldásszállító. 
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OLAP: Microsoft alapon 
Döntéstámogatás 
középvállalatoknak is 


Az üzletlintelligencia-megoldások legfontosabb összetevőit, a dön 
téstámogató DSS (Decision Support System) rendszereket segíti 
az OLAP (On-Line Analytical Processing) néven ismert szoftver- 
technológia. Ennek a lehetőségeit és a Synergon hozzá kapcso. 
lódó megoldásait Kanalovícs Zsolt, az üzleti és biztonsági tanács. 


adási üzletág tanácsadója mutatta be. 


2 OLAP egy olyan adatbázis-hozzáfé- 
A rési és -elemzési módszer, amelynél az 

adatkezelés és megjelenítés elsődleges 
célja az üzleti igények támogatása, szemben 
például a relációs adatbázixokkal, ahol az 
adatok gyors karbantartása és az erőforrások 
minél hatékonyabb kihasználása a fő tervezé- 
si szempont. 

A kiindulópont, mint az ábra mutatja, egy 
vagy több forrásadatbázis, amely lehet relá- 
ciós szerkezetű vagy egyszerűen csak egy adat- 
tömb. Ezek összesítésével, megtisztításával, u 
bennük lévő redundancia kiszűrésével készül 
a relációs alapú adattárház. A relációs rend- 
szerekben az adatbázis használatához szüksé. 
kes lekérdezéseket előre, az adatbázis terve 
zésekor kell definiálni, Az OLAP technológia 
legnagyobb előnye, hogy tetszőleges, ad hoc 
lekérdezésekkel lehet az OLAP-adatkockák- 
hoz fordulni, így sokkal ru. 
galmasabban . támogatja az 
üzleti elemzéseket. Az adat 
kockáknak annyi dimenzió: 
juk van, ahány lekérdezé. 
si szempont szóba jöhet 
adott adatbázis használ; 
kor. Az adatkockát a relációs 
adatbázisból OLAP-adatbá- 
Tismotor segítségével lehet 
úsan generálni, 

A forrásrendszerekben ál 
talában csak alapadatok van. 
nak, az adattárházak már tar- 
talmaznak olyan adatokat, 
úgynevezett aggregátumokat 
is, amelyeket az alapadatok. 
ból valamilyen művelettel ál 
lítanak elő. Ezeket szintén 
már az adatbázis tervezésekor definiálni kell 
(Természetesen az adatokból utólag bármi. 
lyen összesítés elkészíthető, csakhogy ez az 
adatmennyiség és az alkalmazott hardver 
függvényében meglehetősen időigényes. A 
tárolt aggregátumok elérése pedig ugyan. 
olyan gyors, mint az előre definiált lekérde 
zéseké.) 

Az OLAP-ban a dimenziók, azaz az elem 
zési szempontok mentén hierarchiákat lehet 
felépíteni, és ezeknek megfelelően lehet össze. 
gezni az aggregátumokat, például olyan lekér. 
dezési szempontok szerint, mint amilyenek a 
termékek, termékcsoportok, ügyfelek, ügyfél, 
szegmensek stb. Ezek a hierarchiák szintén 
előre definiáltak, de az aggregátumok nem- 
csak egyszerű alapműveletek eredményei le. 
hetnek, hanem bonyolultabb üzleti folyama 
tok - például eredménykímutatás, költségszer 
kezet-elemzés, szervezeti vagy területi egység 
szerinti felosztás alapján történő elemzések 
leírására ís alkalmasak, 


OLAP a gyakorlatban 


Az elmondottak alapján az OLAP nyilván 
erőforrás-igényesebbnek tűnik a relációs adat. 
bázis-kezelésnél, de ez nagymértékben függ 
a körülményektől és a használt eszközök- 
től. Ennek illusztrálására Kanalovics Zsolt a 
Microsoft SOL 2000 kiszolgálójába Analysis 
Services néven beépített OLAP-motórral vég- 
rehajtotr kísérleti T3 projektet említette. Eb- 


raz 


ben egy 1.2 terabájtos, 7.7 milliárd sort tartal, 
mazó adatbázisból készítettek olyan háromdi 
menziós adatkockát, amelynek a mérete 471 
gigabájt lett, vagyis kevesebb, mint a forrás 
adatok 40 százaléka Az SOL 2000 OLAP. 
motorja tömöríti az adatokat, ily módon az 
üres cellák helyfoglalása az eredetinek a töre. 
déke lesz. 

Szintén a helyfoglalás csökkentését szol; 
gálja, hogy az SOL 2000-nél megadható: az 
aggregátumok hány százalékát számolja ki és 
tárolja előre az OLAP-kocka, A ritkán lekér 
dezett aggregátumokat a lekérdezéskor szú 
molja ki, ehhez természetesen több idő kell, 

Az adatbázisok ritkán statikusak, az adátok 
változnak, frissülnek, karban kell tartani őket 
Ennek megfelelően időnként az OLAP-koc 
kát is újra kell generálni, El íleg megoldható 
a forrásadatokkal való folyamatos szinkroni 


Adahocsak 
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zaj ekárósz ása 


Ber az 


zálás, de ez időigényes, és a napi változások 
követésének szükségessége ritkán merül fe! 
A gyakorlatban a forgalmi adatokat napi, a 
pénzügyi adatokat pedig az OLAP heti vagy 
havi újragenerálásával elegendő kövemi 

A Microsoft OLAP-adatkockához az Úgy 
féloldalon a legegyszerűbb módon az Excel 
adattábla (pivot table) szolgáltatásával lehet 
hozzáférni. Adataival a megszokott Excel-mű: 
veleteket lehet végrehajtani: így például je 
lentéskészítést vagy grafikus ábrázolást, 

Ennél összetettebb és bonyolultabb elemzé. 
seket támogató OLAP-lekérdezést tesz lehe 
tövé a Knosys ProClarity nevű szoftvere; ezt 
a szoftvert szorosan integrálták a Microsoft 
Offce-szal. Az OLAP.kockából lekérdezett 
aktuális adatok bármely Office-alkalmazásba 

Outlookba, PowerPointba, Exoelbe stb. — bo 
illeszthetők, automatikus jelentéskészítésré ís 
lehetőséget adva. 

Ígéretes terület az OLAP számára az ERP 
rendszerekhez való kapcsolódás. Az ERP 
rendszetek alapfeladata nem az elemzések tá: 
mogatása; még ha vannak ís ilyen funkcióik. 
Az OLAP alkalmazások lehetővé teszik, hogy 
a vezető nem csupán előre definiált kész ri 
portokat kaphat, hanem maga tudja előhívni a 
Saját szempontjai szerint az adatokat. 


Kisebb cégeknek is 


Az OLAP nem iparág-spécifikus. Mindenhol 
használható, ahol elemzésekre, döntéstámo- 


— 


4. ÉVFOLYAM 96. SZÁM 200). MUGUSZTUS 28. 


További előny, hogy az adatbázis-kezelőt 
és az OLAP-motort egy termékben integrálva 
nagymértékben egyszerűsödik a használat és 
lerövidül a bevezetés ideje. 

A Synergonnál a tanácsadási divízió foglal. 
közik az OLAP,prójektekkel, a bevezetés tel 


v 


COMPLTERNORLD SZAMÍTÁSTELI TEK 


Jes folyamatának menedzselésével. A tapasz. 
talatok szerint egy ilyen rendszerhez már álta- 
- lában külső segítségre van szükség, a cég sa- 
Ját informatikai szakamberei nem birkóznak / 
meg a feladattal, legalábbis határidőre bizto. 
san nem, A Synergon a tudást és a tapasztala. 
tot nyújtja ezekhez a projektekhez, több tucat 
OLAPAnstallálással a háta mögött. A körül: / 
ményektől és a bonyolultságiól függően ál- 
talában két-három hónapot vesz igénybe az 
OLAP bevezetése — a szerződéxkötéstől az 
átadásíg, Kanalovics Zsolt szerint a magyar! 
Piac megérett erre a technológiára, sok helyen 
használják már, A multinacionális vállalatok; 
vál jelent meg először, most a költségeinek a 
csökkenésével alkalmazható a középvállalati 
szegmensben ís, ! 
Cs.§. 


Saját tapasztalatok — 
a tudásbázisban 


Egy vállalaton belül tőbb helyről ís indulhat a 
kezdeményezés egy informatikai audít végre: 
hajtására — kezdi az IT-szolgáltatások egy 
égyre többet emlegetett válfajának ismerteté- 
sét Gál Sándor, a tanácsadási divízió vezető 
tanácsadója, bejegyzett információrendszer- 
auditor (CISA), Az egyik kezdeményező a 
vezetőség lehet: kíváncsi arra, milyen állapot- 
ban van a vállalati informatika, mennyire ké- 
pes biztosítani az üzleti célok megvalósítását 
A második az az előrelátó informatikai veze; 
16, aki független szakértők szemüvegén ke- 
resztül ís szeretné a saját, illetve osztályának 
munkáját látni. Végül a harmadik megrendelő 
a vállalati belső ellenőrzés lehet: vizsgálnia 
kell a szervezet működését; mivel azonban az 
informatikai kérdésekhez nem ért, külső fél 
segítségét veszi igénybe, továbbá a pénzügyi 
audítor ís egyre inkább informatikai környe: 
zetben végzi tevékenységét 

Az informatikai auditok elvégzésére több- 
féle nemzetközi módszertan is rendelkezésre 
AlL A Synergon ezek alapján kidolgozott egy 
saját módszertant, az Enterprise Security Risk 
Assessment and Managementet (az ESRAM: 
00), Erre azért van szükség, hogy a saját ta: 
Pisztalátokát is be tudják építeni rudásbázi: 
$ukba: az abban felhalmozott tapasztalatokat 
újra és újra fel tudják használni a projektek- 
ben. Egy informatikai átvilágítás átfoghatja a 
tervezés és szervezeti felépítés; a beszerzés és 
fejlesztés; az üzemeltetés; valamint az ellen- 
Őszési mechanizmusok területét is, Vizsgála 
tukru három szinten kerülhet sor. A legegy 
szerűbb, amikor csak azt nézik. hogy létezik-e 
egyáltalán szabályozási környezet, vannak-e 
írásba foglalt felső színtű szabályzatok, ape- 
natív színtű szabályozások és tevékenység: 
leírások, és ezek kapcsolódnak-e egymáshoz 
és végül az üzleti célokhoz, az üzleti 
stratégiához. A második lépcsőben már azt 
vizsgálják, hogy a lefektetett szabályzatokat 
ténylegesen betartják-e, azok beépültek-e a 
mindennapi folyamatokba. Végül a harmadik 
szinten azt ellenőrzik, hogy a szabályzatok és 
eljárások megfelelő védelmet nyújtanak-e a 
külső (vagy belső) támadások ellen. és jól 
szolgálják-e a vállalat üzleti érdekeit. Az átvi. 
lagítás átfogó jellege ellenére az első lépések 
egészen, földhözragadtuk" ís lehetnek: el. 
lenőrizni kell a hardver. és szoftverleltárt, 
vagy ha nincs, készíteni kell egyet. Ehhez tar. 
tozik az a — manapság már (szerencsére) egy 
re gyakoribb — kérés, hogy vizsgálják meg a 
szoftverlicenceket, vannak-e illegális progra 
mok a vállalatnál. Ebből persze át lehet lépni 
a következő szintre: miért nincs (és hogyan 
legyen) egy olyan szabályozás, amelynek be. 
tartásával megakadályozható, hogy illegális 
szoftverek kerüljenek a vállalati gépekre. 

Az átfogó vizsgálatok mellett persze lehet 
kérni szűkebb körű audítot is: át lehet világi: 
tani csak a változáskövetést vagy a dokumen- 


tációt, vagy valami mást. Tudni kell azonban, 
hogy ebben az esetben a teljes rendszer 
szegyenszílárdságát" nem tudja megvizsgálni 
az auditor. Az muditált területek ugyanis nem 
egymás mellen, jól elhatárolhatóan léteznek. 

hanem szorosan összefonódnak, hatnak egy 

másra. Gál Sándor egy szemléletes példával 
él: hiába állapítják meg, hogy a szerverek on 

line védelme kitűnő, hogy a szervenszobába 
csak az arra kijelöltek léphetnek be szigorú 
ellenőrzés után, ha közben nem veszik észre a 
tárva-nyitva álló földszinti ablakot 

Fontos, hogy egy auditor általában nem ab. 
szolút, hanem relatív módon értékeli az infor 
matikai rendszert és környezetet, folytatja Gál 
Sándor, Nem azt mondja, hogy a rendszer jó 
vagy rossz, hanem hogy mennyiben biztosítja 
a vállalati célok elérését, mennyire követi a 
mindennapi gyakorlat a lefektetett elveket. A 
hiányosságokat kockázati tényezőként írja le 
És felhívja a figyelmet a hiányosság megszűn 
tetésére. A hogyanra már nem ad tanácsot, hí 
szen az. már a rendszerintegrátorok, a szoft. 
verfejlesztők vagy a tanácsadók dolga. A fen 
tiekből adódóan egy ötgépes NetWare-háló. 
zat és a hozzá tartozó egy szál rendszergazda 
esetleg jobban vizsgázik, mint egy több száz 
felhasználós vállalatírányítási rendszer és az 
azt kiszolgáló informatikusi gárda 

Erdős Íván, a supporttal foglalkozó dívízió 
igazgatója ugyánakkor arra is (ig 
hogy nem érdemes az informatikai audítot le 
szűkíteni a biztonság területére. 

Egy rendszer biztonsága ugyanis nem csu 
pán abból áll, hogy azt meg tudják védeni a 
támadások ellen. Legalább ekkora veszélyt je 
lenther egy nagyvállalat számára, ha nem sza 
bályozzák pontosan, hogyan kell elvégezni 
fejlesztósi munkákat a vállalati háttérrendsze 
reken: ilyenkor ugyanis előfordulhat, h 
nem áll rendelkezésre a szoftverek tti 
forráskód, és ezáltal a szükséges fejlesztése 
ket nem lehet végrehajtani, 

Saját munkája során Erdős Iván azt tapasz 
talta, hogy a magyar cégek többségénél ninc 
megfelelő informatikai szabályozás. Ilyenkor 
az audit ís nagyon elhúzódhat, még ba cse 
kély mélységű is; először rendszerint azt ja 
vasolják, hogy az átvilágítás minél szélesebb 
körre terjedjen ki, de ne legyen túl mély, ily 
módon a vezetés teljes képet kaphat a kocká 
zatokról, A későbbi, esetleg nagyobb mélysé 
keket feltáró auditok már gyorsabban ís vég; 
bemehetnek, ha a szervezet jól felkészült, és a 
szabályok beépültek a mindenna 
ba. Erdős Iván azt javasolja, hogy 
tikai környezet gyors változásai miatt érde 
mes sűrűn — akár negyedévente is — elvégez 
tetni az audítot; ebben ez esetben feltehetően 
nem tart napoknál tovább, és mindig biztosít 
ja a megfelelő informatikai felkészültség meg 
Tétét. 


Sch. A. 


Hogy a titok 
titok maradjon 


Tegye biztonságossá 
informatikai rendszerét! 


Egy vállalat megbízhatósága nemcsak dolgozóin múlik. 
A technika fejlődésével egyre nagyobb szerepet kap az in 
formatikai rendszer megbízhatósága. Digitalizált világunkban 
nem mindegy, hogy egy titkos információ csak az érintettek- 
hez jut el, vagy mások számára is hozzáférhető Megfelelő 
védelem nélkül nemcsak a titkok kiszivárgásának nagy a 
kockázata, de könnyedén avatkozhatnak hálózatába illeték: 
telenek, így akár meg is béníthatják rendszerét, esetleg pótol 
hatatlan adatai sérülhetnek. A védekezés hasznos, de min- 
denképp célszerű szakértőre bízni a problémát, mert a külön 
böző szintű kockázatok különböző megoldást igényelnek! 
Keressen fel minket, hiszen mi széles körű, cég- 
re szabott biztonsági megoldást kínálunk Önnek! 


SYNERGON 


A megoldásszállító. 


Synergon Informatika Rt. " 1047 Budapest. Baross utca 91-95. 
tal 199.S715 e tunc 199-5599 a emall SnOuÍLYŰÜSYNErgON hu a wwwwe gynorgon hzlnecsrity 
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vi COMPUTEINÖRLD SZÁMÍTÁSTECHNIKA 


Önkiszolgálás 


Hasonlóan legnagyobb vetélytársai: 
hoz - az SAP R/3-hoz, a Baanhoz 
vagy az Oracle Applicationshóz — a 
1.D. Edwards vállalatirányítási rend- 
szere, a OneWorld" Xe is ereden- 
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tartalmaz — ezáltal jócskán lerövi- 
dítve a bevezetési időt -, másrészt 
továbbra ís tág teret enged az ipar. 
ági és egyéni jellegzetességek alap- 
ján történő testreszabáshoz, illetve a 


dócn a nagyvállalatok számára ké 
szített szoftvercsomag volt. A nagy- 
vállalati piac telítódése után azonban 
mind több gyártó fordul a kis- és 
középvállalati piac felé, új, még fel- 
táratlan szegmenseket keresve. Emel; 
leti a cégek menedzsmentje is igény- 
Ni azokat a rendszereket, amelyek a 
korábbi űzlervezetési módszereknél 
harékonyabb és integrált eszközöket 
adnak a kezükbe vállalkozásuk irá- 
nyitására. 

Harmennyire ís igénytik azonban 
a kisebb cégek a kiterjedt funkció- 
nalitást, korántsem biztos, hogy min. 
den olyan eszközre, funkcionalitás. 
ra szükségűk van, amelyet a nagy. 
szgrendekkel nagyobb multmacioná. 
lis végek igényei alapján fejlesztet; 
tek ki. Ezért dolgozták ki az ERP- 
zoftverek gyártói, parerei azokat 
a megoldásokat, amelyeket kimon. 
douuan a kisebb vállalatoknak szán 
nak: a J.D. Edwanis esetében ez 4 
OnefPuck, amelyet a Synergon J.D. 


OnePack címszavakban 


Fdrwards csapata tervezet és valóst- 
tott meg, A korábbi bevezetések t4- 


egyrészt 
számos előre beállíton folyamatot 


későbbi fejlődés. cégnővekedés ré- 
vén szükségessé vált módosítások 
átvezetésére, meséli Neuner Attila, 
a J.D. Edwards üzletág fejlesztési 
menedzsere. 

A OnePackben a pénzügyi-szám- 
viteli rész részletesen ki lett dolgoz- 
va, hiszen a magyar jogszabályok 
ezen a téren nem sok szabadságot 
engednek a vállalatoknak, működje- 
nek akármelyik iparágban. Valarni- 
vel kevésbé szabályozták le előre a 
kontrolling és a logisztika területét: 
hiszen itt már jóval nagyobb lehet a 
közös alaptól való eltérés lehetősé- 
e. Mindezek mellé még egy, a J.D. 
Edwards bevezetési módszertanán 
alapuló, ámde a OnePackhez igazi- 
tott módszertant is kínál a Synergon. 
A bevezetési idő legtöbb esetben mi 
nimálora csökkenthető, amennyiben 
egy vállalat magára ismer az alap. 
ként beállított működésben. lehető- 
ségekben és folyamatokban, csupán 
az adatokat kell betölteni, végig kell 
menni a felhasználói oktatáson, és 
így az egész bevezetésre elég lehet 
két hónap. A nzgyobb szabású pro. 
Jjekteknél sok nőt felemésztő válla 
Istfelmérési, tervezési fázis időigé 
nyexcbb részét egy kéndőívvel vált 
ják ki: ezeket az ügyfél különösebb 
informatikas előképzettség nélkül ki 
tudja tölteni, és ez alapján a Syner- 
gon szakemberei olyan lényegi in- 
formációkhoz jutnak. amelyek is- 
merctében további finomhangolást 
végezhetnek a rendszeren, még an- 
nak kiszállítása előtt. Így a helyszt. 
nen még keveszbb munkára van 
szükség — teszi hozzá Kögyesi Zol- 
tán. a J.D. Edwards üzletágvezetője. 

Tovább könnyíti a helyzetet egy 
új modellező eszközrendszer, az 
ActívEra, amely credetileg a beve- 
zetési végző szakemberek munká 
ját volt hívatott megkönnyíteni, ám 
odáig fejlődött, hogy a végfelhasz- 
nálók ís igénybe vehetik — folytatja 
Neumer Attila, Egy vállalarirányítás 
34 rendszer a bevezetés otán sínes 
soha teljesen kész, hiszen a későb- 
Biekben ís változhat az üzleti kör. 
nyezet, a belső vállalati struktúra 


rűen használhatók: gyakorlatilag lé- 
pésről lépésre végigvezetik a felhasz. 
nálót a kisebb-nagyobb módosítá- 
sok végrehajtásán, így például egy 
új ragvállalat beléptetésén, értékesí- 
tési csatorna felvételén vagy ogy új 
munkafolyamat kialakításán. Min. 
den egyes lépésnél feljönnek a szük- 
séges beállítóképernyők, a felhasz- 
náló megkapja a kellő mennyiségű 
magyarázatot és segítséget: mit miért 
kell csinálni, milyen döntési lehető- 
ségek vannak, és azoknak milyen 
következményei lehetnek, 

Már a J.D. Edwards alapkínálatá- 
ban is számos olyan sablon van, 
amelyek segítenek mind az ügyvi. 
telben történő változások végigvite- 
lében, mind pedig akár a technikai, 
adminisztrációs feladatok ellátása 
terén, de ezeket lehet módosítani 
vagy újabbakat készíteni. Így a ma- 
gyar piacra jellemző, vagy iparág- 
specifikus, ám gyakran előforduló 
változásokra — sőt, egyedi folyama: 
tokra — ís egyszerű eszközökkel lét- 
rehozhatók varázslók. 

A Synergon szakemberei még va- 
lamire emlékezetnek: az ActivEra 
és a hozzá hasonló modellezőcszkő- 
zök csupán a technológiai. progra: 
mozási ismeretek egy részét helyet; 
tesítik. Önmagukban nyilván. nem 
biztosítják viszont azt a gondolko- 
dásmódot, attítúdöt, rendszerszem- 
léletet, ami ahhoz kell, hogy a cég 
szakemberei és vezelői átlássák sa- 
jár folyamatuikat, részlegük műkö- 
dését, és ez tükröződhessen az in- 
formatikai rendszerben is. Ehhez 


egyrészt elkötelezett és kompetens 
informarikusgárda és vezetés, meg 
persze némi önbizalom is szüksé 
ges; példa már nem is egy volt rá a 
Synergon ügyfélkörében. 

Ezekkel a megoldásokkal — mond- 
Ja Neumer Artila — egy olyan tudás, 
vállalati tapasztalat, know-how nyí- 
lik meg a középvállalati szegmens 
előtt, mely korábban elérhetetlen 
volt számukra. .Az általunk kifej- 
lesztett OncPack nem szorítja a vál- 
lalkozást szűk, előre definiált ke- 
retek közé; már a bevezetés során 
is vetélytársainknál sokkal nagyobb 
szabadságot engedhetünk meg ügy- 
feleinknek: az alapbeállításoktól el- 
térő működési módok kialakítására, 


szett 


kívánságaik. kielégítésére" — tette 
zá. 


Csak látszólagos, hogy a J.D. Bd. 
wards és a Synergon az ActivEra és 
a OnePack eszközeinek és mintafo. 
lyamatainak elkészítésével, terjesz. 
tésével a saját szolgáltatási üzletét 
rontja. Ügyfeleinek olyan kiterjesz. 
téseket, továbbfejlesztéseket tud kí. 
nálni a Synergon, amely további 
versenyelőnyt jelenthet számukra. 
Szakmai tevékenységünkből áten. 
gedjük a felhasználónak azt, amit ér- 
demes átengedni, és azokra a terüle. 
tekre összpontosítunk, ahol tényleges 
értéktöbbletet tudunk adni", foglalta 
össze Kőgyesi Zottán. 

Sch. A. 


Nem csak gazdasági kényszer hatására dönt egy vállalat új informatikai rendszer be- 
vezetése mellett. A budapesti lakásokat távfűtéssel ellátó Főtáv Rt.-t például egy 
1998-as törvény kötelezi arra, hogy legkésőbb 2003 közepéig az átalánydíjas szám- 
lázásról térjen át a mérésen és elszámoláson alapuló számlázásra. Ennek a rend- 
szernek a kiépítésében részt vesz a Synergon is. 


ermészetesen a Főtáv számára 
nem ezzel kezdődött a felkész- 
lés, hiszen először a mérés mű- 
szaki eszközrendszerét kellett meg- 
teremteni a távhőhálózatban, azaz a 
szükséges pontokon be kellett építe- 
ni a megfelelő mérőegységeket. Ez- 
zel együtt az adminisztráció terén ís 
fel kellett készülniük arra, hogy új 
szolgáltatási szerződést kell kötniük 
a fogyasztókkal, s ezek során újfajta 
adatok is nagy mennyiségben kerül- 
nek be a rendszerbe, 
Az előkészítés 1999-ben jutott ar- 
ra a szintre. hogy szükségessé vált a 


kez szerzel E 


A Főtáv informatikai rendszerének szerkezete 


szolgáltatott távhő mérését és szét- 
osztását, valamint az adatok elem- 
zését támogató informatikai rend- 
szer kialakítása. A rendszert kizáró: 
lag SAP alapokon képzelte el a rész- 
vénytársaság, hiszen a vállalamál 
SAP R/3 szoftver működik, és azzal 
— valamint több más alkalmazással 
— a kialakítandó rendszemek szoros 
kapcsolatban kell lennie. A verse- 
nyeztetési eljárást végül a Synergon 
És az AAM Tanácsadó Kft. által 
alkotott konzorcium nyerte meg, 
amelyben a Synergon Rt. a projekt- 
vezetési és fejlesztési feladatokat 


fővállalkozóként, az AAM Tan 
adó Kft. a rendszertervezési felnda: 
tokat alvállalkozóként látta el. 

A kialakítandó, Hóháló nevű rend: 
szemek számos funkciót kellett el 
látnia. Ezek között van az enerpe 
tikai törzsadatok nyilvántartása; az 
energetikai és mérési adatok elem- 
zése; a szekunder (a gerinchálózat 
alatti) ellárási hálózatok leképezé- 
Se, a mért fogyasztási adátok rögzi- 
tése; az egyes fogyasztók között 
hőfelosztás elvégzése; végül a hó- 
felosztási adatok átadása az értéke- 
sítési rendszerekbe. Vagyis a szoft. 
ver a Főtáv informatikai rendszeré- 
nek mintegy közepén helyezkedik 
el: az ügyfél- és műszaki törzsada 
tok alapján méri és szétosztja a táv 
hót, majd az adatokat átadja az Ét- 
tékesítésnek. A rendszerkialakítási 
munkát a Synergonan belül nem 
a szoftverfejlesztési dívízió, hanem 
az SAP-üzletág kapta meg, meséli 
Polgár Pál, az ERP üzletág-veze 
tője, Ez jóval nagyobb feladat volt 
ugyan, mínt az R/9-bevezetéseknél 
szokásos fejlesztési, testreszabási 
munkák, ám az itteni fejlesztők ren- 
delkeznek a szükséges ABAP4-ir 
meretekkel, gyakorlatuk van a külső 
rendszerek és az SAP-modulok Ös7- 


A Főtáv igényei alapján elkészi 
tett rendszertervek elfogadása után 
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leg víz. Összesen 11 ilyen objektum 
van, ezekből építhető fel a Főtáv 
energetikai hálózata, A primér hó- 
fogadó állomás után már kétféle 
gráfot különböztetnek meg: a fűtési 
És használati meleg vizet jelző grá- 
for, ezeknek egymástól függetlenek- 
nek kell lenniük. 

A tórzsadatok kezelése és gráf 
alapú. megjelenítése azonban csak 
az egyik funkciója a Hóhálónak. A 
rendszerbe rögzítik az energetikai 
És a mérési udatokat, utána a gráfra 
támaszkodva ezeket az adatokat szét 
osztják az ellátási hálózat végpont 
jai (a fogyasztók) között. Ezzel már 
gyakorlatilag előálltak a fogyasztási 
eredmények, és mivel a tényleges 
számlázás nem a Hőháló feladata, 


Polgár Pál 


ezért ezek az információk továbbke: 
rülnek a Custima és az EIR neveze. 
tű értékesítési rendszerbe. 

A teljes Főtáv-rendsszer egyes ele. 
mei egyébként meglehetősen bo- 
nyolult hálózatot alkotnak. Maga a 
Hőháló az előbb már említetteken 
kívül kapcsolódik a Hótér nevű, a 
primér energetikai hálózatot meg 
jelenítő térinformatikai rendszerhez. 
az SAP R/3 tárgyieszköz-moduljá. 
hoz, illetve a szerződés-nyilvánta 
tó szoftverhez — ettől kapja a fo. 
gyasztói adatokat, Ugyanakkor a 
Custíma ís kapcsolódik az SAP R/3. 
hoz, hiszen erre a főkönyvi nyilván. 
tartás miatt szükség van. 

Számos nehézséggel kellett meg: 
birkóznia a fejlesztői csapatnak a 
Projekt során, Az egyik ilyen a mun. 


időszak vége között — viszonylag rö- 
vid. Ennek megfelelően a Háháló. 
nak megfelelő sebességet kell pro- 
dukálnia, még nagy tömegű adatai 
ís. A fejlesztést tovább bonyolító — 
jogszabályból eredő — kötelezettség 
volt, hogy a rendszerbe bekerülő 
adatokat öt évig bármikor vixszake. 
resherő és kezelhető formában kell 
tárolni, Ezzel összefüggésben ha 
tálykezelést ís be kellett építeni a 
Hóháló rendszerébe: az objektumok 
adataiban bekövetkező változásokat 
érvényességi időben, úgynevezett ha. 
tályántervallumokban kezeli a rend: 
szer. Ez annyit tesz, hogy a Hőháló 
képes bizonyos feltételek időbeli 


elhatárolására (például arra, hogy 
egy bizonyos állapot ettől-cddíg állt 
fenn), A programban a grálkezelés 
hez is szigorú szabályokat kellett 
megfogalmazni. Mivel a gráfok ké. 
Pezik le a múszaki törzsadatakat, és 
ezek jelentik az alapját a későbbi 
számlázásnak, a módosítás nem tör 
ténhet ötletszerűen. A rendszer ké. 
Pes automatikusan ellenőrizni a grá. 
fokát, illetve az érvényben lévő 4 
beli elhatárolások meglétét 

A Hóháló némiképp túlnőtt az 
eredeti elképzeléseken, és több lett 
mint mérési adatgyűjtő és nyilván 
tantó renászer, mondja Polgár Pál. 
Bizonyos alapvető elemzések el 
végzésére már az alaprendszer is 
képes: összevethető például a primer 
hálózatból átadott és a szekunder 
hálózatban felhasznált hómennyisé 


nagysága. Ha a kettó közöti nagy 
eltérés van, egyértelmű, hogy a fo. 
gyasztók nam használják fel az ösz 
szen átadoti energiát, ebben az cset 
ben a gazdaságos működés érdeké. 
ben érdemes csökkentem a bevin 
hámennyisépet 

A projekt véglegesen még nem 
záruh le. A funkcionális teszteket 
már elvégezték, azaz a vevő igazol 
ta, hogy a rendszer képes arra, ami 
te tervezték. A funkcionálmsákaat kö 
vető teljesítménytesztek jelenleg 5 
folynak: ezek eddíg többnyire meg 
nyugtató eredményeket hoztak, de 
feltehetően a későbbiekben akadnak 
majd olyan részletek. ahol módosí 
tásokra lesz szükség. 

Ugyancsak most folyik az integ 
rációs teszt ís, ahol azt ellenez 
mennyire zökkenőmentes 


OOMPUTEFENOFA D.SZÁMÁT KGTE 


vu 


áramiás az egyes modulok és prog 
ramok között. A siker jeten 
ben a Főtáv-szakembernek aktív réxz 
vételének kénzünbető, hanpályozza 
Polgár 
nélkül az informati 


zető 
vezetők. a 
sági üléseket 
tk Ennek a 7 
működésözá. e 
Hótáló; 


Sch. A. 


TANACSADAS 


Egy gondolat, egy tanács, 
egy újabb elért cél 


A tanácsadó ismeri ügyfelei igényeit, üzleti filo 
zófiáját, folyamatait és mindezeket figyelembe 


Ezekre az alapelvekre építve 
vállalatirányítási rends: 


üzleti intelligencia 


ka jellegéből adódotr lényegesen 
árfogóbb fejlesztés volt, mint ami 
egy SAP R/3-bevezetéskor adódik 
gyakorlatílag egy önálló modult ké. 
szítettek az R/3-hoz -, és emiatt sok 
kal mélyebben meg kellett ismer 
kcdni a megrendelő cég működésé. 
vel, folyamataival, nem beszélve az 
informatikusok. számára egzotikus. 
nak mondható energetikai hálózat: ! 
ról, amelynek működése kezdetben! 
"fekete doboz" volt számukra, Szin- 
tén nem könnyítette meg a munkát, ] 
j 


ető tanácsadó 


megoldási el- ! és az üzleti biztonság egyik olyan ve 
cége. 


megoldásra, de igény 


véve támogatja őt javaslataival, 
képzeléseível, A konkrét helyzet ismeretében ad 
tanácsot a megfelelő megoldás kiválasztására 


SYNERGON 


A megoldásszállító. 


amely nemcsak javaslatot tesz az optimál 


setén meg ís valósítja azt 


hogy a Hőhálónak ennyi külső rend. 
szerrel kell adatkapcsolatot tartania. 
mindhez ki kellett építeni a megfe. 
lelő interfészeket 

Egy másik gond abból adódott 


Synergon Informatika Rt. - 1047 Budapest, Baross utca 91-95. 
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PROFESSZIONÁLIS NETg E-LEARNING TANANYAGOK A SYNERGONTÓL 


Az e-learning technológia fejlesztésében és hazai elterjesztésében élenjáró Synergon Informatika Rt. 2000. júniusától a NEIg 


hivatalos viszonteladója és lokalizációs partnere, amely tevékenységet a Synergon Education üzletágunk szolgáltatja. Az angol 


nyelvű NETg kurzusok forgalmazásán kívül azok honosításával, vagyis magyar nyelvre való átültetésével foglalkozunk, A NETg 


tananyagokat a SYNEDU" e-learning rendszerünk keretében szolgáltatjuk ügyfeleinknek. 


m 


LENLEG ELÉRHETŐ MAGYAR NYELVŰ FELHASZNÁLÓI TANFOLYAMAINK: 


Microsoft Windows 2000 Professional User Fundamentals 
Microsoft Outlook 2000 Fundamentals 

Microsoft Excel 2000 Fundamentals 

Microsoft Word 2000 Fundamentals 

Microsoft PowerPoint 2000 fundamentals 

Microsoft Outlook 2000 Professlonal User 

Microsoft Word 2000 Professional User 

Microsoft Excel 2000 Professional User 


Microsoft PowerPoint 2000 Professional User 


cation Training Group amerikai központú cég, amely számítógépes alapú, interaktív multimédiás tréningeket 


értékesít világszerte. A NETg-t 1968-ban alapították elsődlegesen Új oktatási technikák kifejlesztésére. Napjainkra a világ 


60 országában működnek képviseletei, s több mint 1300 tananyaggal rendelkezik, Tananyagait olyan jelentős informatikai 


partnerek által k átott eszközökhöz készíti, mint a Microsoft, Cisco, SAP, Oracle, Novell, Netscape, vagy a Lotus 
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